﻿Referent stiintific: Prof univ dr ee Maria-Mariana DOBRAN Universitatea "Politehnica" din Timisoara Diana Barglazan 9 licroeconomie • Concepte" indicatori" flpfaatti • Editura* ijumstampa Timisoara, 2007 Descrierea CiP a Bibliotecii Nationale a Romaniei BaRGLaZAN, DiANA Microeconomic: concepte, indicatori, aplicatii   Diana Barglazan - Timisoara: Eurostampa, 2007 Bibliogr iSBN 978-973-687-522-9 330 101 542 Editura Eurostampa Timisoara, bd Revolutiei nr 26 Tel  fax: 0256-204816   estampa@upcnet ro www eurostampa ro Tipar executat la Eurostampa introducere Aceasta lucrare se adreseaza in primul rand studentilor 'Universitatii "(politehnica" din Timisoara si are ca scop facilitarea intelegerii si asimilarii notiunilor de microeconomic in acelasi timp lucrarea poate fi utila si altor persoane doritoare sa invete cate ceva despre functionarea agentilbr economici, ea prezentand intr-un mod foarte simplu si logic principalele elemente de microeconomic Lucrarea este structurata in mai multe capitole distincte, in conformitate cu programa analitica a materiei de microeconomic care se studiaza in Universitatea (Politehnica din ‘Timisoara Sunt prezentate aspectele economice cele mai relevante Ca nivel de agent economic: factorii de productie (cu accent pe factorul capital); amortizarea capitaluluifi% costurile de productie; productivitatea; cererea si oferta; formarea pretului pe piata; concurenta; tipuri de agenti economici in economia romaneasca; titluri financiare ce pot fi emise de agenti economici; valoarea si utilitatea бипигііог economice; pretul; salariul; profitul si ratele de rentabilitate; dobanda in acest fel se urmareste intelegea modului de functionare si a motivatiilor agentilbr economici, atat a firmelor (a agentilor economici producatori), cat si a consumatorilor (a cumparatorilor) in mod logic, aplicatiile din lucrare completeaza cursul de microeconomic, facilitand intelegerea acestuia Prezenta lucrare are un pronuntat caracter practic: fiecare capitol cuprinde o prezentare teoretica succinta, in cadrul careia se insista asupra principalilor indicatori, care se calculeaza la nivel microeconomic, urmata de numeroase eosemple si aplicatii S-a considerat ca o astfel de abordare pragmatica a stiintei, economice este mai accesibila studentilor de profiltehnic in incheiere doresc sa multumesc colegilor de catedra pentru sprijinul acordat, pentru comentariile si sugestiile deosebit de utile Timisoara, februarie 2007 Lector univ dr ee (Diana (Barglazan Cuprins: i Notiuni introductive 9 1 Evolutia stiintei economice 10 2 Evolutia activitatii economice: de la economia naturala la economia de piata 12 3 indicatori economici - notiuni de baza 15 ii Teoria factorilor de productie Capitalul 21 1 Factorul natural: pamantul 22 2 Factorul uman: munca 22 3 Factorul material: capitalul 24 4 Neofactori 33 5 Combinarea factorilor de productie 34 6 Aplicatii 37 iii Amortizarea capitalului fix 42 1 Notiuni generale privind amortizarea 42 2 Reglementarea amortizarii in Romania 43 3 Calculul amortizarii 44 4 Aplicatii 47 iV Costul de productie Pragul de rentabilitate 53 1 Notiuni generale: costuri, venituri, profit, pierdere 53 2 Contul de rezultate 54 3 Categorii de costuri 56 4 Pragul de rentabilitate 62 5 Aplicatii 64 V Productivitatea factorilor de productie Productivitatea muncii 74 1 Eficienta si productivitate 74 2 Forme de productivitate: 75 3 Productivitatea pamantului 76 4 Productivitatea capitalului 77 5 Productivitatea muncii 78 6 Aplicatii 80 Vi Piata Cererea si oferta 89 1 Cererea Elasticitatea cererii 89, 2 Oferta Elasticitatea ofertei 93 3 Echilibrul pietei - pretul de echilibru 96 4 Aplicatii 100 7 Vil Concurenta 105 1 Concurenta perfecta 105 2 Concurenta imperfecta 106 3 implicatiile tipului de concurenta asupra firmei 107 4 Aplicatii 1110 Viii Utilitatea 1133 1 Notiuni generale privind utilitatea 113 2 Optimul consumatorului 115 3 Costul de oportunitate 116 4 Aplicatii 11 8 iX Tipuri de societati comerciale Actiuni si obligatiuni 121 1 Tipuri de societati comerciale 121 2 Actiuni si obligatiuni 124 3 Aplicatii: 127 X Pretul in economia de piata 132 1 Notiuni generale despre preturi 132 2 Taxe indirecte aplicate preturilor 132 3 Aplicatii 134 Xi Salariul 137 1 Salariul nominal si salariul real 137 2 Rata inflatiei si indicele preturilor de consum 138 3 Salariul de baza, salariul brut si salariul net 140 4 Aplicatii 141 Xii Profitul Ratele de rentabilitate 146 1 Rate de rentabilitate 146 2 Profit brut si profit net 147 3 Aplicatii 148 Xiii Dobanda Profitul in sectorul bancar 153 1 Tipuri de dobanzi 153 2 Dobanzi platite si dobanzi incasate de banci Profitul bancar 156 3 Aplicatii: 157 XiV intrebari recapitulative si aplicatii de sinteza 161 1 intrebari recapitulative 161 2 Aplicatii de sinteza 166 8 i Notiuni introductive " stiinta economica este o stiinta sociala, care studiaza omul, in activitatile prin care acesta incearca sa isi satisfaca cat mai bine nevoile nelimitate pe baza resurselor limitate disponibile Nevoile (trebuintele) umane sunt nelimitate deoarece oamenii nu au doar nevoi biologice, ci si nevoi sociale si spirituale Natura omului face ca fiinta umana sa isi doreasca permanent mai mult, sa incerce permanent sa progreseze si sa nu se multumeasca cu ceea ce are ("intotdeauna e loc de mai bine )- Odata satisfacute anumite nevoi, apar alte nevoi Resursele reprezinta elementele utilizate de oameni in vederea satisfacerii trebuintelor lor Acestea se clasifica in mai multe categorii Pe de o parte, distingem resurse primare (cele pe care omul le poate procura direct din natura) si resurse derivate (cele obtinute de om prin prelucrarea resurselor primare) Pe de alta parte, putem distinge intre resurse epuizabile (neregenerabile) si resurse regenerabile Cea mai mare parte a resurselor sunt epuizabile: acestea ele se gasesc in anumite cantitati, limitate Astfel, nevoile umane sunt nelimitate, in timp ce resursele pentru satisfacerea acestor nevoi sunt limitate Din acest motiv se vorbeste de raritatea resurselor, deoarece in contextul unor nevoi nelimitate resursele vor fi, in mod inevitabil, insuficiente pentru satisfacerea acestora, indiferent de marimea cantitatii resurselor disponibile in aceste conditii, incercarile oamenilor de a-si satisface cat mai bine nevoile pot fi, uneori, dificile in contextul in care resursele nu permit satisfacerea tuturor nevoilor, se pune problema alegerii: anumite nevoi vor putea fi satisfacute, in timp ce altele vor ramane nesatisfacute Deoarece resursele sunt oricum insuficiente, se mai pune si problema evitarii oricaror forme de risipa si a gasirii unor metode de recuperare (cel putin partiala) si de refolosire a resurselor deja utilizate Din cauza raritatii resurselor, oamenii se afla intr-o permanenta competitie (constientizata sau nu) pentru a obtine si a utiliza cat mai multe resurse, in vederea satisfacerii unui numar cat mai mare de nevoi Toate activitatile enumerate mai sus fac parte din obiectul de studiu al economiei Practic, stiinta economica studiaza modul in care societatea utilizeaza resurse rare pentru a produce diverse bunuri si servicii si modul in care acestea sunt distribuite intre diferite grupuri de persoane 9 stiinta economica trebuie sa raspunda in principal la 3 intrebari: ce fel de bunuri sa produca?", "cum sa utilizeze resursele disponibile pentru obtinerea bunurilor dorite?" si "pentru cine sa produca, cui ii sunt adresate bunurile, cui ii vor fi distribuite veniturile generate?" Astfel, economia ne ajuta sa intelegem mai bine lumea in care traim, dar si jumiJe potentiale" propuse de diferiti factori de decizie 1 Evolutia stiintei economice stiinta economica a aparut intr-un anumit stadiu al societatii umane, in care oamenii au incercat sa inteleaga activitatile economice derulate in societatea umana si sa le imbunatateasca, din dorinta fireasca de a obtine mai multe resurse decat ceilalti Primul curent de gandire economica este mercantilismul (sec XVi-XViii), aparut pe fondul formarii statelor nationale si a dorintei de afirmare a puterii nationale - practic din dorinta fireasca de imbogatire a societatilor umane organizate sub forma unor popoare La momentul respectiv metalele pretioase erau principala forma de bogatie, care permiteau dezvoltarea economica (si militara) a unei societati; prin urmare stiinta economica s-a concentrat asupra modalitatilor de obtinere a unor cantitati suplimentare de metale pretioase pentru propria natiune (de exemplu prin exporturi mai mari decat importurile1, care sa genereze incasari in metale pretioase de valoare superioara platilor efectuate) Printre reprezentantii mercantilismului ii putem aminti pe Jean Bodin, William Petty in a doua parte a secolului al ХѴІІІ-Іеа a aparut un nou curent de gandire: curentul fiziocrat Printre elementele noi aduse de acest curent de gandire putem mentiona ideea "ordinii naturale", afirmatia ca agricultura este singura ramura productiva, care adauga valoare (nu comertul) Principalul reprezentant al curentului fiziocrat a fost Franpois Quesnay in 1776 aparitia lucrarii "Avutia natiunilor Cercetare asupra naturii si cauzelor ei", scrisa de economistul englez Adam Smith, marcheaza aparitia unui nou curent de gandire economica: clasicismul (liberalismul clasic englez) Clasicii afirma ca exista in economie diferite mecanisme automate de reglare si prin urmare activitatea economica trebuie lasata sa se desfasoare liber, cu cat mai putine interventii (doctrina "laissez-faire") Se analizeaza procesul productiei industriale, se introduc 1 Mercantilismul punea accentul pe comert, considerand comertul drept principala sursa a bunastarii ceea ce reprezinta si una dintre limitele acestui curent de gandire concepte noi, precum productivitatea, valoarea obiectiva a bunurilor etc ) Principalii reprezentanti ai acestui curent de gandire sunt Adam Smith, David Ricardo, Thomas Robert Malthus, John Stuart Mill Din gandirea economica clasica s-au desprins doua curente de gandire importante: neoclasicismul si marxismul Marxismul a fost fondat de Karl Marx si se caracterizeaza printr-o viziune pesimista, catastrofala asupra evolutiei sistemului capitalist: piata nu poate functiona satisfacator si in lipsa interventiilor statului evolutia naturala a economiei va duce inevitabil la esec: statul trebuie sa reglementeze toate detaliile vietii economice, urmarind echitatea in societate2 Doar dezvoltarea echitabila a membrilor societatii poate asigura bunastarea - capitalismul duce la acumulare inegala de bogatii care va determina tensiuni sociale si colapsul acestui sistem Neoclasicismul (filiatiunea marginalista) s-a dezvoltat incepand cu sfarsitul secolului XiX si continua ideile liberalismului Se pune accentul pe aspectele microeconomice - analiza se refera la comportamentul agentului economic individual - asa numitul "Homo oeconomicus" Se introduce analiza marginala, teoria subiectiva a valorii Principalul reprezentant a fost Alfred Marshall Urmatorul curent de gandire economica a fost fondat de John Maynard Keynes dupa primul razboi mondial si ii poarta numele: keynesismul Criza economica ce a urmat primului razboi mondial a demonstrat ca principiile liberale nu functioneaza in practica la fel de bine ca in teorie; in acest context, Keynes promoveaza o teorie bazata pe interventia statului in economie: piata functioneaza bine in conditii normale; dar uneori apar anomalii, iar statul trebuie sa intervina pentru a le corecta Acest interventionism este complet diferit de abordarea marxista: statul trebuie sa intervina, insa numai pentru a asigura cadrul desfasurarii activitatilor economice, lasand insa piata sa functioneze liber in cadrul stabilit Analiza keynesista revine la nivel macroeconomic (la nivelul economiei nationale) propunand un model de echilibru simplu si clar, utilizat inca si in prezent Gandirea keynesista a fost continuata de alti economisti, care au generat curentul neokeynesist Neokeynesistii mentin ideea interventiei statului in economie, dar pun accentul pe alte modalitati de interventie (investitii de stat, imprumuturi de stat, politica fiscala etc) Principalii reprezentanti ai neokenesismului sunt Paul A Samuelson3 si J K Galbraith   Accentul pus pe echitate inseamna pentru Marx un accent pus pe lupta de clasa laureat al premiului Nobel a carui lucrare  'Economics" reprezinta un manual de referinta (daca nu cel mai cunoscut) in studiul stiintei economice (ajuns la cea de-a 17-a editie) Un alt curent aparut in a doua jumatate a secolului XX este neoliberalismul Acesta revine la principiile liberale ale neoclasicismului, afirmand ca interventia statului in economie trebuie sa fie minima, doar in sensul asigurarii unui cadru legal de desfasurare a concurentei si de functionare a pietei Printre reprezentantii de seama ai acestui curent se numara W Euken, W Rbpke, L Erhard Monetarismul este un curent de gandire care abordeaza aspecte macroeconomice, afirmand ca rolul banilor in economie este neutru: prin cresterea cantitatii de bani nu se poate obtine decat cresterea preturilor si implicit inflatie - prin cresterea cantitatii de bani dintr-o economie moderna nu se stimuleaza activitatea economica Monetarismul sta la baza ideii de politica monetara independenta, axata exclusiv pe obiectivul stabilitatii preturilor Principalii reprezentanti ai acestui curent sunt Milton Friedman, A Hayek in prezent cele mai importante curente de gandire economica sunt neokeynesismul si neoliberalismul, in timp ce in domeniul politicii monetare monetarismul castiga teren stiinta economica se imparte in doua ramuri fundamentale: microeconomia, care se ocupa cu studiul unor entitati individuale (agenti economici individuali, de diferite tipuri - firme, consumatori) si macroeconomie, care studiaza performanta economiei nationale privita in ansamblul ei La acestea se mai adauga economia internationala, care studiaza relatiile dintre diferite economii nationale 2, Evolutia activitatii economice: de la economia naturala la economia de piata La inceput, oamenii au incercat sa isi satisfaca singuri si prin forte proprii nevoile O astfel de economie, in care fiecare isi procura si isi produce cele necesare satisfacerii nevoilor proprii se numeste o economie naturala Economia naturala se caracterizeaza prin faptul ca productia este destinata exclusiv autoconsumului Este o economie inchisa, care nu implica relatii cu alte societati umane, cu alte grupuri de indivizi O data cu cresterea complexitatii societatilor umane, a aparut schimbul: astfel, o parte din bunurile obtine din productia proprie erau folosite pentru autoconsum, in timp ce o alta parte era destinata schimbului (era cedata altor indivizi grupuri, obtinandu-se in schimbul ei alte bunuri) Oamenii au invatat foarte repede ca prin specializare pot obtine mai mult si pot trai mai bine S-a constatat ca specializandu-se intr-o anumita activitate, fiecare membru al unei societatii poate obtine mai mult, iar productia totala a societatii umane respective este mai mare decat in cazul in care fiecare membru incearca sa desfasoare toata gama de activitati existente Specializarea a condus la aparitia a ceea ce se numeste diviziunea sociala a muncii - pentru realizarea anumitor bunuri, membrii unei societati isi impart activitatile intre ei, fiecare ocupandu-se doar de o anumita activitate, nu de ansamblul activitatilor implicate Diviziunea sociala a muncii a permis atat cresterea productiei cat si obtinerea unor bunuri mai complexe La inceput schimbul se realiza direct, in natura (sub forma de troc) Acest proces era destul de greoi pentru ca implica, pentru fiecare individ grup, gasirea unui partener care sa caute exact ceea ce avea el de oferit si sa ofere exact ceea ce avea el nevoie - atat ca si tip de bunuri cat si ca si cantitati Dezvoltarea schimbului a facut necesara gasirea unui bun intermediar, acceptat de catre toti participantii la schimb Astfel au aparut banii - initial anumite marfuri au fost utilizate ca bani, apoi gama acestora s-a restrans la metale pretioase, iar ulterior banii au evoluat catre formele cunoscute in prezent: monede metalice, din metale comune (nepretioase), bancnote de hartie plastic, bani scripturali si electronici (bani de cont) Prin utilizarea banilor actul de schimb s-a scindat in doua activitati distincte: vanzare-cumparare Aceasta distinctie a permis dezvoltarea rapida a schimbului (a comertului), deoarece a permis schimbul unor cantitati neechivalente de bunuri, diferenta fiind pastrata in forma de bani; a permis decalarea in timp a celor doua componente ale schimbului, cumpararea de bunuri putand fi efectuata la un moment ulterior (sau anterior) vanzarii, nu neaparat concomitent cu aceasta in prezent, economiile moderne sunt organizate exclusiv sub forma de economii de schimb izolat, mai exista unele triburi care practica o economie inchisa, naturala, insa acestea sunt doar cateva exceptii care nu fac decat sa intareasca regula in cadrul schimburilor, schimburile in natura (vechiul troc, mentinut in prezent sub forma de barter) detin o pondere foarte redusa, majoritatea covarsitoare a schimburilor realizandu-se prin intermediul banilor, sub forma de vanzare-cumparare Exista doua forme de organizare a economiei de schimb: -economia de comanda si economia de piata Economie de comanda este o economie de schimb condusa in mod centralizat de catre stat - statul planifica si programeaza activitatile 13 economice pana la cel mai mic nivel si pana in cel mai mic detaliu (statul guvernul decide ce se produce, in ce cantitati, cui si cum se distribuie bunurile obtinute, preturile la care vor fi vandute cumparate bunurile obtinute); toate activitatile economice se desfasoara centralizat si in conformitate cu pianul stabilit Economia de piata este o economie de schimb ghidata de un set de preturi stabilite liber pe piata de catre agentii economici, o economie in care marea majoritate a deciziilor legate de activitatile economice (ce se produce, cat si pentru cine) sunt adoptate de agentii economici individuali (firme si indivizi) in practica economia de comanda si economia de piata nu exista in stare pura Nu poate exista o economie de comanda perfecta, deoarece nici o societate nu poate planifica absolut totul si intotdeauna anumite decizii vor scapa controlului statului si vor fi luate de agenti economici individuali Pe de alta parte nu poate exista nici o economie de piata perfecta, deoarece in anumite situatii este necesara interventia statului - cel putin in vederea asigurarii unui cadru legal si organizatoric de functionare a pietelor in realitate economiile nationale sunt economii mixte, imbinand elemente apartinand economiei de comanda si economiei de piata, predominand insa aspecte specifice economiei de comanda sau economiei de piata in prezent, in Europa nu mai exista economii de comanda Fostele economii de comanda din Europa Centrala si de Est, existente sub regimul socialist, s-au transformat in economii de piata, in mare parte din dorinta de aderare la Uniunea Europeana, existenta unei economii de piata functionale fiind unul dintre criteriile de aderare in acceptiunea institutiilor europene, existenta unei economii de piata functionale presupune confruntarea libera pe piata a cererii cu oferta, liberalizarea totala a preturilor si a comertului, un cadru legal si institutional adecvat, care sa asigure respectarea drepturilor de proprietate, un inalt grad de stabilitate macroeconomica (inclusiv stabilitatea adecvata a preturilor si sustenabilitatea finantelor publice si a contului curent), existenta unui consens larg asupra directiilor generale ale politicii economice, un sector financiar-bancar performant, capabil sa canalizeze economiile catre investitii, absenta barierelor la intrarea sau iesirea de pe piata, finalizarea reformelor structurale in economie, privatizarea si restructurarea intreprinderilor de stat Prin prisma acestei acceptiuni, Romania a dobandit statutul de economie de piata in anul 2004 14 3 indicatori economici - notiuni de baza in economie se lucreaza foarte frecvent cu indicatori economici Acestia permit evaluarea sintetica a unor aspecte economice Se analizeaza nu doar nivelul pe care il are un indicator la un moment dat, ci si modul in care evolueaza in timp acest indicator (dinamica indicatorului) Sa presupunem un indicator oarecare, X Valoarea lui X indica nivelul indicatorului considerat la un moment dat Astfel, la momentul t0, acest indicator va avea un anumit nivel, Xo; la un moment ulterior, tb indicatorul considerat va avea nivelul Xr Pentru analiza dinamicii indicatorilor economici se folosesc mai multi indicatori de dinamica Cel mai frecvent, se utilizeaza ca indicatori de dinamica modificarea (variatia) absoluta a unui indicator, modificarea (variatia) relativa (procentuala) a indicatorului si indicele indicatorului economic considerat Variatia absoluta a unui indicator X se noteaza de regula cu AX si se calculeaza ca diferenta intre nivelul lui X la momentul ti (Xi) si nivelul lui X la un moment anterior, t0 (considerat perioada de baza), (Xo): AX = Xi - Xo Atunci cand indicatorul considerat creste, variatia sa absoluta este pozitiva (AX > 0) Daca indicatorul scade, variatia sa absoluta este negativa (AX 0) Daca indicatorul scade, variatia sa procentuala este negativa (AX(%) 1, respectiv lx > 100%4) Daca indicatorul scade, indicele sau este subunitar (lx 6, AYM = 5,26-5 = 0,26 lei ora д)'л (%) = ^-х i 00% = 5 2% 5 5 26  ш =-^—x 100% = 105,2% Se observa ca salariul mediu (pe ora) al angajatului creste si el, de la un nivel de 5 lei ora la un nivel de 5,26 lei ora, adica o crestere de 5,2% in fine, salariul marginal al angajatului va fi: 200 Y,", = -= 6,66 lei ora " 30 Conform corelatiilor precizate, salariul marginal este mai mare decat nivelul initial al salariului mediu (6,66 lei ora, comparativ cu 5 lei ora), iar salariul mediu a avut o tendinta d crestere (d la 5 lei ora la 5,26 lei ora) 20 ii Teoria factorilor de productie Capitalul Resursele atrase de agentii economici in procesul de productie a bunurilor economice (a produselor si serviciilor care urmeaza a fi oferite spre vanzare pe piata) poarta denumirea de factori de productie Pentru simplificare, ne putem imagina o firma care desfasoara activitati de productie Factorii de productie regrupeaza toate elementele necesare firmei pentru a putea functiona si pentru desfasurarea activitatilor productive Astfel, orice firma are nevoie de: un spatiu de desfasurare a activitatilor (existenta unui sediu este o conditie imperativa pentru infiintarea unui firme, indiferent de domeniul de activitate); persoane care sa desfasoare activitatile prevazute in actele constitutive ale firmei (cel mai frecvent e vorba de angajati, dar in cazul firmelor mici pot exista zero angajati, in conditiile in care intreprinzatorul intreprinzatorii se ocupa personal de activitatile firmei); elemente materiale si financiare care sa fie utilizate pentru desfasurarea activitatilor firmei; cunostinte, informatii, capacitate de organizare si inovare, care sa asigure competitivitatea firmei si supravietuirea acesteia pe o piata caracterizata de o concurenta dura Elementele mentionate mai sus reprezinta factorii de productie Primele trei categorii se refera la factorii de productie "traditionali" -factori de productie cunoscuti inca din perioada primelor curente (scoli) de gandire economica: factorul natural: pamantul (notat cu S); factorul uman: forta de munca (notata cu L); factorul material: capitalul (notat cu K) in ultima perioada, acestor factori de productie traditionali li s-au adaugat si altii intr-o societate post-industriala, bazata pe informatie si pe cunoastere (o societate informationala), elementele imateriale de genul informatiilor, cunostintelor, abilitatilor, progresului tehnico-stiintific etc intervin tot mai mult in activitatile curente ale fiecarei firme Aceste elemente imateriale constituie "neofactorii" - denumire care tine de faptul ca aceste elemente au obtinut statutul de factori de productie destul de recent, mult mai tarziu decat factorii de productie mentionati anterior 21 1 Factorul natural: pamantul in sens larg, factorul natural cuprinde toate resursele primare, obtinute direct din natura, care pot fi utilizate in procesul de productie (terenuri, resurse minerale si energetice) in sens restrans, factorul natural se refera la un anumit spatiu de desfasurare a activitatilor productive, suportul care sustine intreaga structura (infrastructura de productie) in cazul activitatilor productive din agricultura silvicultura, factorul natural este deosebit de important, avandu-se in vedere si calitatea acestuia; daca in cazul altor activitati calitatea pamantului se analizeaza aproape exclusiv prin prisma pozitionarii sale geografice, in cazul agriculturii si silviculturii calitatea solului se apreciaza in functie de fertilitatea sa Evident, in cazul acestor doua sectoare rolul factorului natural este deosebit de important Pe de alta parte, in prezent fertilitatea solului este foarte relativa - oamenii au reusit sa imbunatateasca semnificativ fertilitatea unor terenuri care erau initial putin fertile; mai mult, au reusit sa reduca drastic dependenta calitatii pamantului si a productiei obtinute de conditiile climaterice in cazul activitatilor din domeniul industriei sau serviciilor, rolul factorului natural este unul marginal, acesta servind doar ca spatiu de desfasurare a unor activitati Cu toate acestea, factorul natural este indispensabil desfasurarii oricaror activitati productive - orice firma trebuie sa aiba un sediu (in absenta unui sediu firma nu poate fi inregistrata si nu poate functiona) Factorul natural poate fi exprimat cantitativ (de regula ca suprafata disponibila) sau valoric (prin valoarea terenurilor spatiilor utilizate) 2, Factorul uman: munca Dintre toti factorii de productie factorul uman este cel mai important - orice activitatea economica apare pentru ca cineva considera necesar util sa desfasoare acea activitate Factorul uman este cel care asigura utilizarea resurselor si transformarea lor in bunuri economice Prin munca, omul transforma factorul natural si o parte din elementele materiale disponibile, folosindu-se in acest sens de o, serie de elemente materiale (capital) si imateriale (neofactori) Munca este o activitate specific umana, constand in efortul constient si consimtit a) unei persoane, destinat obtinerii unor rezultate, a unor satisfactii; persoana care munceste accepta sa depuna acest efort fie pentru a se bucura de rezultatele muncii sale, fie pentru ca efortul respectiv este recompensat corespunzator in bani (sub forma de salariu) la nivel macroeconomic, factorul uman se refera la populatia apta de munca dintr-o societate Populatia apta de munca reprezinta acea parte a populatiei care este in masura (din punct de vedere al varstei si al conditiei fizice si psihice) sa desfasoare activitati economice Populatia apta de munca se obtine scazand din populatia totala persoanele care au o varsta prea tanara (sub 14-16 ani) sau prea inaintata (peste varsta de pensionare) pentru a desfasura activitati lucrative, precum si populatia inapta de munca (din motive medicale) Populatia apta de munca se imparte in doua categorii: populatie activa (populatie ocupata) - reprezentand populatia care este implicata in activitati productive; - populatie inactiva (populatie neocupata) - reprezentand acea parte a populatiei care desi apta de munca, nu este implicata (la momentul respectiv) in activitati lucrative, fie pentru ca conditiile economice nu i-au permis sa -si gaseasca un loc de munca (somerii), fie pentru ca in mod voluntar a ales sa nu se implice in astfel de activitati, pentru efectuarea unor studii, pentru realizarea obligatiilor militare sau a unor obligati gospodaresti in cadrul familiei, deoarece au o situatie materiala suficient de buna incat sa nu conteze un eventual salariu primit sau din alte motive (elevi, studenti, militari in termen, persoane casnice etc ) La nivel microeconomic, factorul uman este reprezentat de angajatii firmei - in cazul unor firme (in special in cazul unor firme de mici dimensiuni) este posibil ca o serie de activitati sa fie desfasurate direct de catre intreprinzator, fara sa existe stabilita vreo compensare baneasca pentru efortul depus in aceste cazuri forta de munca include, in afara salariatilor, si intreprinzatorii Factorul uman poate fi exprimat cantitativ (prin numar de angajati, numar de zile ore lucrate etc ), dar si valoric, prin valoarea salariilor platite de firma in schimbul muncii obtinute de la angajatii sai 3 Factorul material: capitalul Capitalul reprezinta ansamblul elementelor materiale si financiare utilizate de o firma in procesul desfasurarii activitatilor sale Este un factor de productie extrem de complex si eterogen Elementele care compun capitalul pot fi grupate in functie de numeroase criterii, si pentru acest factor de productie se calculeaza o multime de indicatori in continuare ne vom referi la o clasificare simpla, conform careia capitalul firmei se imparte in doua categorii de elemente: elemente utilizate de firma timp indelungat (peste 1 an), care participa la mai multe cicluri de productie - acestea formeaza capitalul fix al firmei (Kf); elemente care au o durata de viata scurta (sub 1 an) in cadrul firmei, elemente care sunt utilizate si consumate intr-un ciclu de productie si trebuie reinnoite pentru fiecare nou ciclu de productie - acestea formeaza capitalul circulant al firmei (Kc) Concret, capitalul oricarei firme este reprezentat intr-un document financiar contabil numit bilant, document pe care orice firma are obligatia sa il publice anual5 in bilant, capitalul firmei este prezentat in doua ipostaze in forma concreta in care exista la un moment dat (forma economica a capitalului, care se analizeaza in teoria economica) - sub denumirea de activ; ca sursa de provenienta a fondurilor care au fost utilizate pentru obtinerea capitalului economic (forma financiara a capitalului, structurat pe surse de finantare, care se analizeaza in teoria financiara) - sub denumirea de pasiv in continuare prezentam structura tipica a unui bilant contabil, in forma simplificata (tabelul nr 1), dar si in forma mai detaliata (tabelul nr 2)  ’ Toate firmele inregistrate in tara noastra au obligatia de a publica anual doua documente financiar-contabile: bilantul si contul de profit si pierdere Aceste documente sunt publice, si in ultima perioada au fost disponibile si in format electronic intr-o forma simplificata, pe site-ul Ministerului de Finante ( www mflnante ro ) la rubrica informatii despre contribuabili - persoane juridice" 24 Tabelul nr 1 - Structura simplificata a bilantului contabil ACTiV Active imobilizate TOTAL Active circulante TOTAL, din care Stocuri (materiale, productie in curs de executie, semifabricate, produse finite, marfuri etc ) Disponibilitati banesti Creante | PASiV Capitaluri - Total, din care Capital social subscris si varsat Patrimoniul regiei Patrimoniul public Provizioane pentru riscuri si cheltuieli Datorii Total Tabelul nr 2 - Structura a bilantului contabil ACTiV A Active imobilizate: i imobilizari necorporale ii imobilizari corporale 1 Terenuri si constructii 2 instalatii tehnice si masini 3 Alte instalatii, utilaje si mobilier 4, Avansuri si imobilizari corporale in curs iii imobilizari financiare B Active circulante i Stocuri 1 Materii prime si materiale consumabile 2 Productia in curs de executie 3 Produse finite si marfuri 4 Avansuri pentru cumparari stocuri ii Creante iii investitii financiare pe termen scurt iV Casa si conturi la banci C Cheltuieli in avans - PASiV D Datorii ce trebuie platite intr-o perioada de un an E Active circulante, respectiv datorii curente nete F Total active minus datorii curente G Datorii ce trebuie platite intr-o perioada mai mare de un an H Provizioane pentru riscuri si cheltuieli i Venituri in avans J Capital si rezerve Total capitaluri proprii din care І Capital: ii Prime de capital: iii Rezerve din reevaluare: Sold Creditor Sold Debitor iV Rezerve: V Rezultatul reportat: Sold Creditor Sold Debitor Vi Rezultatul exercitiului: Sold Creditor Sold Debitor Repartizarea profitului Din aceste elemente, doar elementele de activ fac obiectul de studiu al microeconomiei, formand capitalul economic al firmei Pasivele, reprezentand sursele de finantare ale activitatii economice, arata originea fondurilor utilizate in activitatea economica a firmei6 Cu toate acestea, in continuare vom prezenta foarte pe scurt toate elementele care apar in bilant, pentru a facilita pentru cititor intelegerea unui bilant Activele imobilizate (sau imobilizarile firmei) se refera la elementele de capital care participa la mai multe cicluri de productie, sunt folosite un timp mai indelungat (in orice caz peste 1 an) Acestea formeaza capitalul fix al firmei O caracteristica specifica pentru capitalul fix se refera la faptul ca participand la mai multe cicluri de productie, valoarea investitiilor in capitalul fix se recupereaza treptat, intr-o perioada de mai multi ani, printr-un procedeu specific, numit amortizare 6 Sursele de finantare sunt studiate de alte materii cu caracter economic - contabilitate, finante etc 26 Activele imobilizate cuprind trei categorii de elemente (de imobilizari): 1 imobilizari necorporale - elemente care nu au o existenta materiala, fizica; reprezinta in principal cheltuieli de valoare mare, efectuate de firma, vizand un scop pe termen lung (cheltuieli de constituire a firmei, cheltuieli de cercetare-dezvoltare, cheltuieli cu obtinerea de licente, brevete etc ); in mod normal cheltuielile nu se evidentiaza in bilantul firmei, ci intr-un alt document contabil (Contul de profit si pierdere); aceste cheltuieli apar insa in bilant, deoarece avand o valoare foarte mare si vizand obiective pe termen lung, valoarea lor se trece pe costuri treptat, prin amortizare; 2 imobilizari corporale - elemente care au o existenta materiala , fizica; se impart in doua subcategorii esentiale: terenuri si mijloace fixe; mijloacele fixe se impart, la randul lor, in mai multe categorii; in categoria mijloacelor fixe intra toate obiectele care au o existenta fizica, materiala (cu exceptia terenurilor), care indeplinesc doua conditii: au o durata de functionare de peste un an si o valoare peste o anumita limita stabilita de lege'; 3 imobilizari financiare - investitii financiare pe termen lung, constand in titluri de participare la formarea capitalului social la alte unitati (actiuni, parti sociale), imprumuturi pe termen lung acordate altor agenti (obligatiuni detinute, alte titluri de imprumut) Activele circulante sunt elementele de capital care se utilizeaza, se consuma in cadrul unui singur ciclu de productie (in mai putin de 1 an) si ca urmare trebuie reinnoite permanent Activele circulante formeaza capitalul circulant al firmei si sunt formate din : 1 stocuri - elemente materiale, corporale, care se regasesc in produsul finit sau care se folosesc pentru functionarea utilajelor de productie (materii prime, materiale auxiliare, combustibil, ambalaje, produse finite, marfuri etc ); 2 creante - drepturi patrimoniale (o creanta se defineste ca un drept de a incasa o anumita suma de bani); creantele apar cel mai frecvent in relatiile comerciale cu clientii, atunci cand firma permite clientilor sa cumpere produse si sa nu le plateasca pe loc, ci la o data ulterioara - din momentul vanzarii produselor pana in momentul incasarii contravalorii lor de la clienti (perioada pentru care firma acorda un "credit comercial" clientilor) firma detine creante asupra clientilor (iar clientii ap in prezent 150 lei -  aloarea insa este actualizata periodic 27 datorii fata de firma - adica au obligatia de a plati sumele respective la termenele convenite); 3 investitiile financiare pe termen scurt se refera in principal la titluri financiare pe termen scurt, detinute de agentii economici ca o alternativa pentru detinerea de bani lichizi; in tarile in care piata financiara este dezvoltata, astfel de titluri (bonuri de tezaur, bonuri de trezorerie, obligatiuni de stat pe termen scurt) sunt considerate bani, in sens larg, deoarece detinatorul lor le poate transforma oricand, rapid si fara costuri importante, in bani, vanzandu-le pe piata; in Romania oferta de astfel de titluri este foarte redusa, si in majoritatea cazurilor valoarea acestui post bilantier este 0; 4 casa si conturi la banci se refera la disponibilitatile banesti ale firmei, detinute sub forma de bani in numerar (aflati in casieria firmei, altfel spus, in "casa") si sub forma de conturi curente la banci (depozitele nu se inclus in aceasta categorie, fiind considerate, in functie de termenul pentru care au fost constituite, investitii financiare pe termen scurt - sub 1 an - si respectiv imobilizari financiare - peste 1 an) Cheltuielile in avans reprezinta un post de regularizare contabila, reprezentand cheltuielile efectuate de firma, care nu pot fi trecute inca in Contul de profit si pierdere, deoarece nu se refera la exercitiul curent (nu sunt aferente anului respectiv) Pe partea de pasiv, regasim capitalul propriu al firmei - fonduri care sunt disponibile firmei pe intreaga sa durata de existenta, constand in sume provenite de la asociati (capitalul social) si sume constituite pe parcursul activitatii, de regula din profiturile obtinute anterior (rezerve, profit reportat etc ) La capitalul propriu se adauga fondurile imprumutate de firma, fonduri ce constituie datorii ale firmei (deoarece orice credit sau imprumut obtinut la un moment dat trebuie rambursat la un anumit termen) Aceste datorii se impart in datorii pe termen scurt (sub 1 an) si datorii pe termen mediu si lung (peste 1 an) La aceste surse de finantare se mai adauga si posturi de regularizare contabila - venituri in avansa (similare cu cheltuielile in avans, reprezentand venituri care nu pot fi inca trecute in Contul de profit si pierdere, deoarece se refera la exercitiile viitoare si nu la exercitiul curent) si provizioane pentru riscuri si cheltuieli (rezerve temporare constituite de firma pentru acoperirea unor eventuale pierderi cauzate de scaderea valorii activelor sale pe piata) in pasiv se regasesc, alaturi de elementele de pasiv, si doi indicatori financiari, care au rolul de a completa imaginea financiara a firmei - active circulante nete, respectiv datorii curente nete si total active minus datorii curente Acesti indicatori nu fac insa obiectul de studiu al microeconomiei 28 Pentru analiza microeconomica, se considera capitalul unui agent economic in starea in care acesta exista la un moment dat, sub forma de active imobilizate (capital fix) si active circulante (capital circulant) Ca urmare, considerand cele doua categorii de elemente de capital mentionate, capitalul fix (elementele care se folosesc in activitatea firmei timp de peste 1 an) si capitalul circulant (elementele care au o durata de viata de sub 1 an, necesitand reinnoirea periodica), putem considera capitalul ca suma celor doua componente ale sale: К = Kf + Kc unde К = capital, Kf = capital fix, Kc= capital circulant Elementele de capital pot fi exprimate cantitativ, atunci cand se refera la grupe omogene de capital (numar de utilaje, kilograme tone de materii prime etc ) dar cel mai adesea se prefera exprimarea valorica (valoarea elementelor de capital la care se face referire) Oricum valoarea elementelor de capital este cunoscuta in orice moment, aceasta fiind inregistrata obligatoriu in contabilitatea firmei; in plus, in cazul unor categorii eterogene de elemente de capital, exprimarea valorica este singura posibila (nu se pot aduna utilaje si echipamente de productie cu kilograme de grau, cu litri de benzina etc ) Referitor la capitalul firmei, se calculeaza o serie de indicatori O parte dintre ei sunt indicatori comuni, care se calculeaza atat pentru capitalul fix, cat si pentru capitalul circulant (indicatorii de dinamica, spre exemplu), insa exista si indicatori specifici pentru fiecare categorie de capital (indicatori specifici pentru capitalul circulant si indicatori specifici pentru capitalul fix) indicatorii de dinamica se calculeaza conform modelului si formulelor prezentate in capitolul anterior Astfel, notand capitalul cu K, vom avea: variatia absoluta a capitalului: ДК = K, - Ko variatia relativa (procentuala) a capitalului: ^Kt%)=—x 100% = —x 100% к a; indicele capitalului: ^xl00% a; in mod similar, indicatorii de dinamica a capitalului fix (Kf) se vor calcula astfel: 29 variatia absoluta a capitalului fix: AKf = Kfi — Kro variatia relativa (procentuala) a capitalului fix: &K К n — К , 0 AK z (%) = L * ! oo% = —x 100% К X 100% = indicele capitalului fix: lKj = ^x100% De asemenea, indicatorii de dinamica a capitalului circulant (Kc), vor fi: variatia absoluta a capitalului circulant: AKC = Kc1 - Kc0 - variatia relativa (procentuala) a capitalului circulant: дл; (%)=x 1 oo% = x 100% ^•0 indicele capitalului circulant: К i =-^-x!00% K o Pentru capitalul circulant se calculeaza foarte frecvent indicatori ai vitezei de rotatie Pentru a intelege mai usor conceptul de viteza de rotatie, vom considera urmatorul exemplu: Un comerciant se aprovizioneaza cu marfuri in valoare de 10 000 lei, pe care le revinde cu un adaos comercial de 30%, adica cu 13 000 lei Presupunand ca acest comerciant reuseste sa revanda produsele intr-o luna de zile, inseamna ca a obtinut un castig de 3 000 lei luna Daca, insa, comerciantul reuseste sa vanda produsele mai repede, sa spunem in 2 saptamani, el si-a recuperat banii investiti (10 000 lei) si a obtinut un castig de 3 000 lei in doar 2 saptamani; in urmatoarele doua saptamani el poate relua intregul proces, aprovizionandu-se cu marfuri in valoare de 10 000 lei, pe care le va vinde cu 13 000 lei, astfel ca la sfarsitul lunii castigul sau va fi dublu (3 000 + 3 000 = 6 000 lei), deoarece a avut o viteza de rotatie mai 30 mare Dupa cum se poate observa clar din acest exemplu, orice agent economic are interesul de a obtine o viteza de rotatie cat msi mare Viteza de rotatie se refera la viteza cu care un agent economic reuseste sa transforme capitalul circulant pe care il are la dispozitie, din stare baneasca in stare materiala si din nou in stare baneasca Astfel, o rotatie se refera la timpul necesar pentru totalitatea proceselor economice: aprovizionare, productie, desfacere Practic, viteza de rotatie a capitalului circulant se masoara cu ajutorul a doi indicatori: numar de rotatii (r) efectuate de capitalul circulant intr-o anumita perioada de timp si durata unei rotatii (DJ, exprimata in zile Formulele de calcul a celor doi indicatori sunt urmatoarele: unde CA reprezinta cifra de afaceri a firmei (valoare incasarilor obtinute din vanzari - cu alte cuvinte valoare productiei obtinute si vandute de un agent economic), iar T reprezinta durata totala a perioadei Astfel, daca avem in vedere o perioada oarecare, T, numarul de rotatii efectuate de capitalul circulant se calculeaza ca raport intre valoarea totala a vanzarilor in perioada respectiva si nivelul capitalului circulant utilizat pentru un ciclu de productie Durata unei rotatii se calculeaza raportand numarul total de zile din perioada considerata (T) la numarul de rotatii efectuate in acea perioada De regula, in economie nu se lucreaza cu luni calendaristice, ci cu luni conventionale, pentru simplificarea evidentelor - o luna conventionala are 30 de zile; ca urmare, daca perioada de referinta este de 1 an, T va fi 360 de zile; similar, daca perioada de referinta este de un semestru, T va fi 180 de zile, iar in cazul unui trimestru, T va fi 90 de zile Mentionam in exemplul de mai sus faptul ca interesul oricarui agent economic este de a obtine o viteza de rotatie cat mai mare O viteza cat mai mare inseamna un numar cat mai mare de rotatii si o durata cat mai scurta a unei rotatii Ca urmare se urmareste ca r sa fie maxim, iar Dz minim Viteza de rotatie se poate calcula si pentru capitalul fix, si pentru capitalul total al firmei, utilizand aceeasi indicatori (si inlocuind in formule Kc cu Kf, respectiv cu K) insa cel mai frecvent se calculeaza pentru capitalul circulant Cifra de afaceri reprezinta valoarea totala a incasarilor firmei, obtinute din vanzarea produselor si serviciilor sale Ca urmare, considerand ca productia firmei este omogena, putem scrie cifra de 31 afaceri (CA) ca produs intre cantitatea de produse vandute (Q) si pretul unitar de vanzare a acestora (P): CA = Q * P Daca firma nu are o productie omogena, ci ofera spre vanzare mai multe sortimente de produse (n sortimente de produse), atunci cifra de afaceri se poate scrie astfel: = *P, Pentru capitalul fix, se calculeaza mai multi indicatori, cei mai importanti fiind indicatorii starii fizice a capitalului fix si indicatorii de eficienta Dintre acestia, indicatorii de eficienta vor fi prezentati in capitolele urmatoare, la temele legate de eficienta activitatii firmei (productivitate si respectiv profit) indicatorii (coeficientii) starii fizice a capitalului fix arata in ce masura capitalul fix este uzat, in ce masura capitalul fix existent mai este util (are o valoare reala, neafectata de uzura), in ce masura capitalul fix este reinnoit in decursul unei perioade, prin scoateri din functiune de capital si puneri in functiune a unor noi elemente de capital fix Exista, astfel, patru indicatori mai importanti de caracterizare a starii fizice a capitalului fix: a), coeficientul de utilitate: ul = —xl00% K, b) coeficientul de uzura: a uz = X1OO% c) coeficientul intrarilor: in = x 100% K, d) coeficientul iesirilor: Sk л= —xl00% unde Kr = valoarea utila (valoarea ramasa) a capitalului fix; Am = amortizarea (valoarea uzurii); Pk = puneri in functiune de capital fix; Sk = scoateri din functiune de capital fix in timp, capitalul fix este supus unui proces de uzura, sub influenta caruia isi pierde treptat valoarea Valoarea capitalului fix, pierduta prin uzura, se regaseste prin amortizare (Am) - amortizarea este expresia baneasca, valorica a uzurii V Astfel, la un moment dat, valoarea utila a capitalului fix, denumita si valoare ramasa (Kr) este valoarea care nu s-a pierdut prin uzura, adica diferenta dintre valoarea initiala si valoarea pierduta prin uzura: Kr - Kf - Am tinand cont de aceasta relatie se poate observa ca: Kf = Am + Kr Deci, daca impartim aceasta relatie cu Kf, obtinem: ut + uz = 1 in fiecare an, o parte din capitalul fix al firmei este scos din functiune (mijloacele fixe uzate), fiind inlocuit cu elemente noi, care sunt puse in functiune Astfel, la sfarsitul anului, valoarea capitalului fix (Kf1) , in functie valoarea capitalului fix de la inceputul anului (Kf0), de scoaterile din functiune de capital fix (Sk) si punerile in functiune de capital fix (Pk) din timpul anului, va fi: Kf1 = Kf0 + Pk - Sk Cum aceasta relatie poate fi scrisa si altfel (Kf1 - Kf0 = Pk - Sk), rezulta ca variatia absoluta a capitalului fix poate fi determinata si cu o alta relatie: AKf = Pk - Sk in mod similar, se poate observa ca variatia relativa a capitalului fix poate fi rescrisa, in functie de coeficientii intrarilor si iesirilor de capital fix: AK, Pk - Sk AK (%) = —x 100% = — x 100%   o   o Deci, AKf(%) = in - s 4 Neofactori Faptul ca elementele imateriale care alcatuiesc neofactorii au dobandit mult mai recent statutul de factori de productie nu inseamna, in nici un caz, ca neofactorii sunt mai putin importanti decat factorii de productie traditionali Totusi, nu vom insista prea mult asupra lor deoarece, desi importanti, neofactorii sunt extrem de greu de cuantificat si de exprimat valoric 33 in economiile de piata moderne, firmele apeleaza la strategii tot mai complexe si mai sofisticate pentru a ramane competitive, pentru a-si atrage si a-si pastra clientii Economiile de piata moderne (cel putin cele din Europa) se caracterizeaza prin abundenta: exista in permanenta pe piata bunuri oferite spre vanzare, oferta de bunuri depasind nivelul cererii de bunuri (spre exemplu, in orice moment vom gasi marfuri in magazine) in conditiile unei cereri de produse mai mica decat oferta este normal ca intre vanzatorii de pe piata sa apara relatii conflictuale, de competitie, fiecare incercand sa atraga cat mai multi clienti si sa vanda cat mai mult, utilizand diverse strategii in acest sens; in plus, prin utilizarea acestor strategii, firmele isi asigura accesul la o parte mai mare din banii care exista in economia nationala mondiala (inregistrand profituri mai mari) in acest context, competitivitatea si succesul unei firme pot depinde nu doar de disponibilitatea factorilor de productie traditionali sau de modul in care acestia sunt utilizati, ci si de accesul la informatii corecte si complete, utilizarea progresului tehnico-stiintific, utilizarea unor programe de productie performante, existenta unor abilitati organizatorice, a unor cunostinte, capacitatea de inovare, calitatile organizatorice si manageriale ale conducatorului firmei etc Deoarece se refera cu precadere la elemente de natura informationala, putem nota neofactorii cu i 5 Combinarea factorilor de productie Productia poate fi scrisa ca o functie de factorii de productie cunoscuti Astfel, considerand cei trei factori traditionali de productie, avem: Q = f(S, K, L) in cazul activitatilor din ramuri precum industria si serviciile (activitati neagricole), rolul pamantului este foarte limitat, si prin urmare acest factor poate fi ignorat in stabilirea functiei de productie Obtinem astfel: Q = f(K, L) Daca luam in considerare si neofactorii, obtinem: Q = f(K, L i) in literatura economica se analizeaza o multitudine de functii de productie, de la cele foarte simple (liniare) la unele deosebit de complexe 34 in alegerea unei anumite functii de productie se incerca practic sa se obtina un echilibru intre simplificare (pentru a observa mai clar esentialul, ignorand unele detalii) si redarea cat mai corecta a realitatii Factorii de productie disponibili pot fi combinati in diverse moduri, rezultand combinatii mai mult sau mai putin eficiente Pentru a ramane competitiva, o firma trebuie sa aleaga cea mai buna combinatie posibila -aceea care ii permite sa obtina rezultate cat mai bune (o productie cat mai mare si de o calitate cat mai buna care sa se reflecte in preturi cat mai ridicate, care sa conduca la maximizarea profitului) prin utilizarea (prin consumul) unei cantitati cat mai reduse de factori de productie in contextul unor cantitati limitate de resurse (de factori de productie), firmele trebuie sa decida modul in care vor aloca aceste resurse pentru productia diferitelor bunuri Sa consideram cazul simplu in care o firma are de ales intre productia a doua bunuri, X si Y Este simplu de inteles ca dispunand de o cantitate limitata de factori de productie, cu cat firma aloca mai multe resurse pentru productia bunului X, cu atat ii vor ramanea mai putine resurse pentru productia bunului Y Grafic, se poate reprezenta ansamblul combinatiilor posibile de productie a bunurilor X si Y Frontiera posibilitatilor de productie reprezinta ansamblul combinatiilor eficiente (care utilizeaza integral resursele R disponibile, epuizandu-le) posibile pentru un agent economic cu privire la utilizarea unor resurse cu utilizari alternative in figura nr 1 se observa ca functia ce reprezinta frontiera posibilitatilor de productie este descrescatoare (cresterea cantitatii din produsul X, obtinut pe baza resurselor R, implica reducerea cantitatii de resurse R disponibile pentru productia produsului Y) si concava (de regula, cu cat cantitatea din X creste, pentru obtinerea unei unitati suplimentare din produsul X este necesar sa se renunte la o cantitate tot mai mare din produsul Y) Figura nr 1 - Frontiera posibilitatilor de productie, in cazul a doua bunuri, X si Y Pe grafic se observa ca dar punctele A si В apartin frontierei posibilitatilor de productie Combinatie C nu este eficienta, deoarece lasa o parte din resursele R nefolosite (este o combinatie care implica risipa de resurse si prin urmare nu este o combinatie eficienta) Combinatia D nu este posibila, deoarece firma nu detine atat de mult resurse (combinatia D ar putea fi insa posibila, intr-o economie moderna, in conditiile apelarii la credite, care sa permita cresterea cantitatii de resurse atrase si utilizate - in absenta cresterii resurselor utilizate insa, combinatie D ramane imposibila) in procesul de combinare a factorilor de productie, exista uneori posibilitatea inlocuirii (substituirii) partiale a unui factor de productie cu un alt factor de productie - atunci cand se reduce cantitatea disponibila dintr-un anumit factor de productie, aceasta reducere poate fi compensata prin cresterea cantitatii utilizate din alti factori de productie (de exemplu, in cazul reducerii fortei de munca disponibila, se poate compensa o astfel de reducere prin cresterea capitalului utilizat - prin utilizarea unor echipamente noi, performante, care sa necesite mai putine activitati de supraveghere si mai putin efort uman - sau prin utilizarea suplimentara de neofactori - precum noi modalitati de utilizare mai eficienta a fortei de munca disponibile, sau prin introducerea progresului tehnic, prin automatizarea si robotizarea procesului de productie) 36 6 Aplicatii PROBLEMa REZOLVATa La nivelul unei societati comerciale, se dau urmatoarele date pentru doi ani consecutivi, t0 si L: [mii lei] indicatori to ti Cifra de afaceri: CA 400 600 Capitalul utilizat: К (la inceputul anului) 100 115 Capitalul fix utilizat: Kf (la inceputul anului) 80 90 Amortizarea capitalului fix: Am 10 15 intrari de capital fix: Pk 22 27 iesiri de capital fix: Sk 12 16 Sa se calculeze: indicatorii vitezei de rotatie a capitalului circulant, indicatorii starii fizice a capitalului fix si indicatorii de dinamica ai capitalului total utilizat de firma Rezolvare: indicatorii ceruti a se calcula se vor include in tabelul: indicatori to ti KC=K-Kf [mii lei] 20 25 r = CA   Kc [rot an] 20 24 Dz = 360 r [zile] 18 15 Kr = Kf - Am [mii lei] 70 75 ut = (Kr Kf) x 100 [%] 87,5 83,3 uz = (Am   Kf) x 100 [%] 12,5 16,7 in = (Pk Kf) x 100 [%] 27,5 30 s =(Sk Kf)x100 [%] 15 17,7 ДК = Kf - Ко [mii lei] 10 ДК(%) = (ДК Ко)*1ОО [%] 15 Ік(%) = (К1 Ко)*1ОО [%] 115 37 PROBLEME PROPUSE 1 La sfarsitul anului "t", in contabilitatea firmei X se prezinta urmatoarea situatie: mii lei Numerar in casierie 60 Disponibil in cont la banca 80 mii Stoc de materii prime si materiale 70 mii Cladiri 500 mii Stoc de combustibil 20 mii Echipamente de productie 650 mii Stoc de produse finite 150 mii Mijloace de transport 450 mii Stoc de semifabricate 120 mii Determinati capitalul fix si capitalul circulant al firmei X R: Kf = 1600 mii lei; Kc = 500 mii lei 2 O societate comerciala X utilizeaza, in anul t0, un capital circulant de 600 mii lei si obtine trei sortimente de produse (А, В, C), din care reuseste sa vanda urmatoarele cantitati, la urmatoarele preturi: • sortimentul A: qn = 100 000 buc cu Pv! = 50 lei buc • sortimentul B: q2 = 20 000 buc cu Pv2 = 60 lei buc   sortimentul C: q3 = 40 000 buc cu Pv3 = 70 lei buc in anul "ti", societatea reuseste sa-si mentina capitalul circulant utilizat si preturile la nivelul din anul anterior, dar vinde cu 20% mai multe bucati din sortimentul A si cu 25% mai putine bucati din produsul C Sa se calculeze indicatorii vitezei de rotatie a capitalului circulant in cei doi ani Comentati rezultatul R: r0 = 15 rot an; Dz0 = 24 zile; r? = 15,5 rot an; DZf = 23,22 zile; se observa ca r a crescut si Dz s-a redus, evolutie care indica o crestere a vitezei de rotatie, deci o activitate mai eficienta a firmei 3 O societate comerciala inregistreaza la finele anului un capital fix in valoare de 200 mii lei in timpul anului, societatea a cumparat si a pus in functiune un utilaj in valoare de 70 mii lei si un mijloc de transport in valoare de 15 mii lei in cursul aceluiasi an, societatea a renuntat la utilizarea unui utilaj in valoare de 35 mii lei Sa se determine indicatorii de dinamica a capitalului fix R: AKf = 50 mii lei; lKf = 133,3%; AKft(%>) = 33,3% 38 4 Societatea comerciala X prezinta urmatoarea situatie in anul "t": Valoarea capitalului fix la sfarsit de an 250 mii lei Valoarea punerilor in functiune de capital fix din timpul anului 100 mii lei Coeficientul de utilitate 65% Coeficientul iesirilor 25% Sa se calculeze: a) , variatia absoluta si relativa a capitalului fix in anul "t" b) coeficientul de uzura si coeficientul intrarilor R: a) AKf = 50 mii lei; ДК{%) = 25 %; b) uz = 35%; in = 50% 5 O societate comerciala utilizeaza un capital total de 800 mii lei, din care 75% capital fix Cifra de afaceri a firmei a fost de 2 mii lei ]n semestrul i al anului "t" si respectiv 2,4 mii lei in semestrul ii al anului "t" Sa se determine indicatorii vitezei de rotatie a capitalului circulant pentru cele doua semestre si pentru intregul an "t" R: sem l: rt= 10 rot sem; Dzt = 18 zile; sem ll: r" = 12 rot sem; Dzn =15 zile; pentru intregul an: r = 22 rot an; Dz =16,36 zile (observatie: cifra de afaceri la nivelul anului este suma valorilor cifrei de afaceri pentru cele doua semestre) 6 O societate comerciala inregistreaza la finele anului un capital fix de 27 mii lei in timpul anului, coeficientul intrarilor a fost de 20%, iar coeficientul iesirilor de 30% Sa se determine nivelul initial al capitalului fix si punerile in functiune de capital si scoaterile din   functiune de capital R: Кю = 30 mii lei; Pk = 6 mii lei; Sk = 9 mii lei   7 Societatea comerciala X prezinta urmatoarea situatie in anul "t": Valoarea capitalului fix inceputul anului 500 mii lei indicele capitalului fix 114% Coeficientul de utilitate 85% Coeficientul intrarilor de capital fix 31% Sa se calculeze valoarea amortizarii (Am), valoarea scoaterilor din functiune de capital fix (Sk) si coeficientul iesirilor de capital fix (s) R: Am = 75 mii lei; Sk = 85 mii lei; s = 17% 39 8 La o societate comerciala, intr-un intervalul de referinta de un trimestru (T = 90 zile), valoarea vanzarilor (CA0) s-a ridicat la 75 mii lei, in timp ce capitalul circulant utilizat de firma (Kc0) a fost de 25 mii lei in trimestrul urmator, valoarea capitalului circulant s-a mentinut constanta, capitalul efectuand 4 rotatii (r-,) Sa se determine valoarea vanzarilor in cel de-al doilea trimestru (CAO si durata unei rotatii in primul trimestru (Dz0) si respectiv in al doilea trimestru (Dz^) Cum a evoluat viteaza de rotatie a capitalului circulant in cele doua trimestre? R: CAi   100 mii lei; Dz0 = 30 zile; Dz-, = 22,5 zile; viteza de rotatie a crescut 9 in anul t0, o societate comerciala utilizeaza un capital circulant de 10 mii lei, iar durata unei rotatii este de 45 de zile in anul urmator, valoarea capitalului circulant a crescut cu 20%, iar numarul de rotatii efectuate a fost de 10 rotatii Sa se determine cifra de afaceri in cei doi ani si sa se analizeze evolutia vitezei de rotatie R: CA0 = 80 mii lei; CA1 = 720 mii lei; viteza de rotatie a crescut (r0 = 8 rotatii, r1 = 10 rotatii; Dz0 - 45 zile, Dz-, = 36 zile) 10 La sfarsitul unui an, capitalul fix utilizat de o firma era de 18 mii lei in timpul anului, firma a cumparat si a pus in functiune un utilaj in valoare de 7 mii lei si un mijloc de transport in valoare de 4 mii lei stiind ca variatia relativa a capitalului fix a fost de -10%, sa se determine coeficientul intrarilor si coeficientul iesirilor de capital fix R: in = 55%; s = 65% 11 La o societate comerciala, in intervalul de referinta de un trimestru (T = 90 zile), valoarea vanzarilor s-a ridicat la 945 mii lei, iar durata unei rotatii a fost de 20 de zile Sa se determine iar valoarea medie a capitalului circulant utilizat si numarul de rotatii efectuate de acesta R: Kc = 210 mii lei; r= 4,5 rotatii 12 in anul 2003, valoarea capitalului fix la firma X este de 2 000 mii lei in anul 2004, datorita unor conjuncturi nefavorabile, societatea isi restrange activitatea, astfel valoarea capitalului fix va inregistra o scadere cu 2% fata de anul 2002 Calculati indicele dinamicii capitalului fix si valoarea capitalului fix in anul 2004 R:  w = 98%>; Kf1 = 1 960 mii lei 40 13 La inceputul anului "t", o firma dispune de un capital fix de 50 mii lei Pana la sfarsitul anului valoarea capitalului fix va creste cu 10 mii lei, valoarea scoaterilor din functiune a elementelor de capital fix se ridica la 12 mii lei, iar valoarea amortizarii este de 8 mii lei Calculati indicatorii starii fizice a capitalului fix R: ut = 84%; uz = 16%; in = 44%; s = 24% 14 in anul t, S C X S R L dispune de un capital total de 100 mii lei, de un capital fix de 89 mii lei si realizeaza o cifra de afaceri de 132 mii lei Calculati indicatorii vitezei de rotatie a capitalului circulant R: r= 12 rotatii; Dz = 30 zile 15 O societate comerciala cu un capital circulant de 9 mil lei produce in anul "t0" 1 000 t din sortimentul A la un pret de vanzare de 6 lei kg si 800 t din sortimentul В la un pret de vanzare de 5 lei kg in anul ut1", societatea isi mareste valoarea capitalului circulant cu 3 mii lei, creste productia din sortimentul В cu 30%, mentinand constanta productia din sortimentul A Preturile de vanzare pentru cele doua sortimente cresc cu 20% Calculati dinamica cifrei de afaceri a firmei si dinamica indicatorilor vitezei de rotatie a capitalului circulant R: АСА =3,44 mil lei; ACA(%>) = 34,4%>; lCA = 134,4%; Ar = 0,01 rotatii; Ar(%) = 0,9%; lr= 100,9%; ADz = -3,1 zile; ADz(%) = -0,8%; lDz = 99,2% 16 in anul t, valoarea capitalului circulant al unei firme a crescut cu 10%, iar valoarea capitalului fix a scazut cu 10% Coeficientul de utilitate a fost de 70%, iar valoarea amortizarii de 12 mii lei Scoaterile din functiune de capital fix au fost de 15 mii lei La sfarsitul anului, valoarea capitalului total al firmei a fost de 110 milioane lei Sa se determine valoarea capitalului fix la sfarsitul anului, valoarea capitalului circulant la inceputul anului, la sfarsitul anului, coeficientul intrarilor si coeficientul iesirilor de capital fix R: Kf1 = 36 mii lei; Kc0 = 67,27 mii lei; in = 27,5%; s = 37,5% 41 Hi Amortizarea capitalului fix Pentru obtinerea de produse si servicii, se consuma factori de productie; consumul de factori de productie se regaseste, ca expresie valorica, in costuri (cheltuieli) antrenate de procesul de productie Orice firma va plati salarii pentru utilizarea fortei de munca, va plati rente si chirii pentru spatiile utilizate si va inregistra costuri aferente capitalului utilizat (in plus, va plati impozite si taxe catre stat, costuri aferente utilizarii bunurilor si serviciilor publice) in cazul capitalului circulant, valoarea stocurilor introduse in procesul de productie se trece integral pe costuri in cazul capitalului fix, valoarea imobilizarilor introduse in procesul de productie se trece pe costuri treptat, timp de mai multi ani, prin amortizare Astfel, inainte de a analiza costurile de productie ale unei firme, este util sa fie clarificat conceptul de amortizare a capitalului fix 1 Notiuni generale privind amortizarea Asa cum am mai mentionat, capitalul fix este supus unui fenomen de uzura, ce cauzeaza diminuarea valorii sale in timp, pana la pierderea totala a valorii Valoarea uzurii se regaseste in amortizare, amortizarea fiind partea din valoarea capitalului fix care se trece in fiecare an pe costuri Din amortizarea inregistrata anual de firma se constituie un fond de amortizare, destinat inlocuirii imobilizarilor complet uzate Din punct de vedere economic, putem defini amortizarea ca fiind expresia in bani a uzurii elementelor de capital fix Amortizarea este unul din putinele costuri care nu implica o plata Concret, o firma plateste un mijloc fix (de exemplu) in momentul in care il achizitioneaza, insa aceasta plata nu este considerata un cost in momentul respectiv Valoarea mijlocului fix respectiv se va trece pe costuri treptat, prin amortizare - in fiecare an se va calcula amortizarea aferenta mijlocului fix, si aceasta valoare se va trece pe costuri, desi in momentul inregistrarii amortizarii firma nu efectueaza nici o plata Din totalitatea elementelor de capital fix, exista si unele imobilizari care nu se amortizeaza Astfel, in cazul terenurilor si in cazul imobilizarilor financiare nu se calculeaza amortizare Aceste imobilizari nu sunt supuse fenomenului de uzura Desi pretul terenurilor si pretul activelor financiare se modifica pe piata (poate sa creasca sau sa scada), nu exista nici un motiv pentru care valoarea acestora sa se 42 diminueze in timp, pana la pierderea totala a valorii, Astfel, investitiile in imobilizari financiare si in terenuri nu pot fi considerate costuri pentru firma, deoarece valoarea lor poate fi oricand recuperata prin vanzarea activelor respective pe piata (sau in cazul titlurilor financiare de imprumut, prin rambursarea imprumuturilor la scadenta) Prin urmare, ar fi injust ca valoarea acestor investitii sa fie trecuta in costuri si sa fie recuperata prin pret (practic platita de consumator), din moment ce firma poate oricand sa recupereze banii investiti Prin urmare, doar imobilizarile necorporale (cheltuieli a caror valoare nu poate fi recuperata de firma decat prin includerea in costuri) si mijloacele fixe (supuse fenomenului de uzura) se amortizeaza 2 Reglementarea amortizarii in Romania in tara noastra, amortizarea imobilizarilor este reglementata prin Legea nr 15 1994 privind amortizarea capitalului imobilizat in active corporale si necorporale Conform acestei legi, sunt supuse amortizarii imobilizarile corporale si cele necorporale, cu unele exceptii Astfel, sunt considerate imobilizari corporale, dar nu se supun amortizarii, lacurile, baltile, iazurile, care nu sunt rezultatul unei investitii, precum si terenurile, inclusiv cele impadurite Amortizarea imobilizarilor se stabileste prin aplicarea cotelor de amortizare asupra valorii de intrare a acestora Cota de amortizare reprezinta procentul din valoarea totala, care se trece pe costuri intr-un an Fiecare imobilizare are o anumita durata normala de utilizare (DNU) Aceasta durata este strict reglementata, fiind revizuita si publicata periodic prin hotarari de guvern Aceasta durata este durata pentru care se calculeaza amortizarea Agentii economici pot folosi insa mijloacele fixe mai mult (chiar si dupa terminarea duratei normale de utilizare, doar ca dupa terminarea duratei normale de utilizare nu mai inregistreaza amortizare, deci nu mai trec nimic pe costuri in contul acelor mijloace fixe, deoarece valoarea acestora a fost deja recuperata integral in perioada duratei normale de functionare) De asemenea, agentii economici pot scoate din functiune si pot inlocui mijloace fixe inainte de terminarea duratei normale de utilizare, insa in acest caz, valoarea ramasa (valoarea inca neamortizata) a mijloacelor fixe nu este o cheltuiala deductibila din > punct de vedere fiscal si deci nu poate fi scazuta din profitul impozabil 43 Conform legislatiei in vigoare, un agent economic poate opta pentru aplicarea unuia din urmatoarele regimuri de amortizare8: regimul liniar, regimul accelerat si regimul degresiv Competentele de aprobare a utilizarii regimului de amortizare liniara sau degresiva revin adunarii generale a actionarilor sau asociatilor, pentru societatile comerciale (respectiv a consiliului de administratie pentru regiile autonome) Utilizarea regimului de amortizare accelerata se aproba de Ministerul Finantelor, la propunerea adunarii generale a actionarilor sau asociatilor, pentru societatile comerciale, pe baza unei documentatii complexe de fundamentare 3 Calculul amortizarii i Amortizarea liniara se calculeaza prin aplicarea cotei medii anuale de amortizare (a normei de amortizare liniara) la valoarea de intrare a mijloacelor fixe Amortizarea liniara reprezinta regula generala in materie de amortizare Acest regim de amortizare prezinta avantajul simplitatii, deoarece aplicand aceeasi norma de amortizare la valoarea de intrare a mijlocului fix, se obtine aceeasi valoare a amortizarii in toti anii pentru care se calculeaza amortizarea Norma de amortizare liniara (Na) se calculeaza in functie de durata normala de utilizare (DNU) a mijlocului fix, astfel: Na = 1 DNU x 100% Ca urmare, amortizarea anuala (Am) se va calcula in functie de valoarea de intrare a mijlocului fix (Vi) astfel: A m — Na x Vi inlocuind formula de calcul a normei de amortizare in calculul amortizarii, constatam ca in cazul amortizarii liniare, amortizarea anuala se poate calcula ca si raport intre valoarea de intrare a mijlocului fix si durata sa normala de functionare: 8 in teoria economica (si in practica din alte tari) exista si alte metode de calcul al amortizarii - amortizare progresiva, amortizare Soft) etc Acestea insa nu sunt discutate in aceasta lucrare deoarece nu isi gasesc o aplicabilitate practica in economia romaneasca 44 Vn = 10 000 - 3 000 = 7 000ІѲІ Anul 2: Amtll = 30% x 7 000 = 2 100 lei Amr 7 000 4 = 1 750 lei Amd2 > Arrii2 => Am2 = Am  =2 100 lei Vr2 = 7 000 - 2 100 = 4 900 lei Anul 3: Amdy = 30% x 4 900 = l 470 lei i 4 900 Am^ = —-— = l бЗэ Зэ lei 3 Amd3 din anul 3 se trece la amortizare liniara => Am3 = Am4 = Am5 = Am!3 = 1 633,33 lei Amortizarea degresiva poate fi reprezentata si sub forma de tabel: Anul (i) Ѵги Amdi (Nad*Vr, i) Amh (Vr, i (DNU-i+1) Am, Max(Amd,; Am,,) Vn (Vr, i-Am,) 1 10 000 3 000 2 000 3 000 7 000 2 7 000 2 100 1 750 2 100 4 900 3 4 900 1 470 1 633,33 1 633,33 - 4 - - - 1 633,33 - 5 - - - 1 633,33 - Obs 1: se observa ca indiferent de regimul de amortizare utilizat, suma amortizarilor anuale pe intreaga durata normala de utilizare este egala cu valoarea initiala a mijlocului fix, deoarece in aceasta durata mijlocul fix se amortizeaza integral: 2 000 + 2 000 + 2 000 + 2 000 + 2 000 = 10 000 5 000 + 1 250 + 1 250 + 1 250 + 1 250 = 10 000 3 000 + 2 100 + 1 633,33 + 1 633,33 + 1 633,33 = 10 000 Obs2: in cazul amortizarii degresive, din momentul trecerii la varianta liniara de amortizare, nu mai are rost efectuarea celorlalte calcule in continuare; daca, insa, aceste calcule sunt efectuate, valoarea amortizarii pentru anii urmatori va fi identica cu valoarea amortizarii liniare din anul in care s-a facut trecerea la varianta liniara de amortizare (altfel spus, aceste calcule nu sunt gresite, insa sunt inutile) 48 Am  , = Am = Am Pr, 50% x 1-7 DNU   DN’U-] 4 Aplicatii PROBLEMA REZOLVATa Un mijloc fix are o valoare initiala de 10 000 lei si o durata normala de utilizare de 5 ani Sa se calculeze amortizarea mijlocului fix, pentru durata normala de utilizare, in cele trei variante posibile de amortizare: liniara, accelerata si degresiva a) amortizare liniara:  Va = — x 100% = 20% 5 Am = 20% x 10 000 = 2 000 iei sau Am = —•°-Q -2 000 lei 5 b) amortizare accelerata: Naa = 50% Am{ = 50% x 10 000 = 5 000 lei Vn = 10 000 - 5 000 = 5 000 lei Am-, - Am, - Ama = Апц = s'99  - i 250 lei a) amortizare degresiva: Nad - — x 100% = 30% 5 Anul 1: Am} = 30%x 10 000 = 3 000 lei 47 dupa primul an de functionare, valoarea ramasa de recuperat prin amortizare (Vr,) va fi: Vr, = Vi - Атт incepand cu al doilea an de functionare, se va verifica permanent daca valoarea amortizarii degresive (Amd) este mai mare decat valoarea amortizarii liniare (Агпі), calculata pentru valoarea ramasa si numarul de ani ramasi, pentru a determina momentul trecerii la amortizarea liniara; astfel, pentru orice an i, (i g ), se vor efectua urmatoarele operatii: Amih = Nad x P7; , Amh = -^4 DNU-(i + ]) cat timp Amd, > Ат(і, se continua degresiv: Am, = Amdi, iar Vr, =Vrh1 - Ат> din anul in care Amdj 10 ani) in cazul amortizarii degresive, pentru primul an de functionare, amortizarea se calculeaza aplicand cota de amortizare degresiva (norma de amortizare degresiva - Nad) asupra valorii de intrare a mijlocului fix Amortizarea anuala pentru anii urmatori se calculeaza prin aplicarea aceleiasi cote de amortizare degresiva asupra valorii ramase de recuperat (Vr), pana in anul de functionare in care amortizarea anuala rezultata este egala sau mai mica cu decat amortizarea anuala determinata prin raportul dintre valoarea ramasa de recuperat la numarul de ani de functionare ramasi Din acel an de functionare si pana la expirarea duratei normale de utilizare se trece la amortizarea liniara, iar amortizarea medie anuala liniara va fi obtinuta prin raportarea valorii ramase de recuperat la numarul de ani ramasi Regimul de amortizare degresiv se poate aplica in doua variante: fara influenta uzurii morale (AD1), sau cu influenta uzurii morale (AD2) Varianta AD1 are ca baza de calcul a amortizarii anuale principiul enuntat anterior Spre deosebire de varianta AD1, varianta AD2 permite amortizarea valorii de intrare a mijloacelor fixe intr-o perioada de timp mai mica decat perioada duratei normale de utilizare, diferenta in ani reprezentand influenta uzurii morale Pentru mijloacele fixe care au durata normala de utilizare pana la cinci ani inclusiv nu se calculeaza influenta uzurii morale Deoarece modul de calcul al amortizarii degresive este oricum destul de complicat, in continuare se va prezenta doar modul de calcul al amortizarii degresive conform principiului enuntat, fara luarea in considerare a uzurii morale Conform celor precizate mai sus: se calculeaza norma de amortizare degresiva: Nad = Na x к "" = x 100% DNU in primul an de functionare, amortizarea se va calcula astfel: Ani' = Nad x J ’i 45 PROBLEME PROPUSE 1 O societate comerciala are in patrimoniu urmatoarele mijloace fixe    o instalatie (M1), cu o valoare initiala de 300 mii lei si o durata normala de functionare de 16 ani, pusa in functiune la 1 ianuarie 2003, care se amortizeaza in regim accelerat; • un utilaj (М2), cu o valoare initiala de 200 mii lei si o durata normala de functionare de 8 ani, pusa in functiune la 1 ianuarie 2002, care se amortizeaza in regim liniar; • un mijloc de transport (М3), cu o valoare initiala de 64 mii lei si o durata normala de functionare de 4 ani, pus in functiune la 1 ianuarie 2004, care se amortizeaza in regim degresiv Sa se calculeze amortizarea inregistrata de firma in anul 2005, pentru fiecare din cele 3 mijlocare fixe R: AmM1 = 10 mii lei; АтМг - 25 mii lei; AmM3 = 15 mii lei 2 O societate comerciala a achizitionat la 1 01 2001 un utilaj in valoare de 256 mii lei, cu o durata normala de utilizare de 8 ani stiind ca se utilizeaza regimul de amortizare degresiv, sa se calculeze amortizarea inregistrata de firma in anul 2004, in 2005 si in 2006 R A2004 = 28 mii lei; A2005 = 21 mii lei; А2Оов  21 mii lei 3 O societate comerciala a achizitionat si a pus in functiune, la 1 ianuarie 2000, trei mijloace fixe avand urmatoarele caracteristici: • M1: valoarea de intrare este de 200 mii lei, durata normala de utilizare este de 4 ani, se amortizeaza degresiv; • М2: valoarea de intrare este de 400 mii lei, durata normala de utilizare este de 5 ani, se amortizeaza liniar • М3: valoarea de intrare este de 600 mii lei, durata normala de utilizare este de 6 ani, se amortizeaza accelerat Sa se calculeze: a) amortizarea inregistrata de societatea comerciala respectiva pentru fiecare din cele trei mijloace fixe, in anii: 2000, 2002, 2005 b) amortizarea totala de societatea comerciala respectiva in anii 2000, 2002, 2005, presupunand ca aceasta nu mai are alte imobilizari, in afara celor trei mijloace fixe considerate R:a) pentru M1: A2OOo = 75 mii lei; A2002 = 39,0625 mii lei; A2Oos = 0 lei; pentru М2; A2qqo = 80 mii lei; A2qq2 = 80 mii lei; A2qo5   0 lei; pentru М3: A2000 = 300 mii lei: A2OO2 = 60 mii lei: A2Oo5 - 60 mii lei b) A2Ooo = 455 mii lei: A2002 = 179,0625 mii lei; A2005 = 60 mii lei 49 4 La data de 1 01 2004 in patrimoniul firmei X a intrat un mijloc fix in valoare de 600 mil lei Amortizarea inregistrata in anul 2005 a fost de 60 mil lei Sa se calculeze valoarea amortizarii in anul 2004 si durata normala de functionare a mijlocului fix, stiind ca s-a folosit regimul de amortizare liniara R: Аг004 = 60 mil lei; DNU =10 ani 5 O societate comerciala a achizitionat la 1 01 2001 un utilaj in valoare de 125 mii lei, cu o durata normala de utilizare de 10 ani Sa se calculeze amortizarea anuala inregistrata de firma, stiind ca s-a folosit un regim degresiv de amortizare R: Am1 = 25 mii lei; Am2 = 20 mii lei; Am3 =16 mii lei; Am4 =12,8 mii lei; Am5 = 10,24 mii lei; Am6 = Am7 = Am3 = Am9 = Am10 = 8,192 mii lei 6 O societate comerciala detine 3 mijloace fixe: • M1, cu o valoarea de intrare de 24 mii lei, o durata normala de utilizare de 6 ani, intrat in patrimoniul firmei la 1 01 2000 si care se amortizeaza liniar; • М2, cu o valoare de intrare de 44 mii lei, o durata normala de utilizare de 12 ani, intrat in patrimoniul firmei la 1 01 2003 si care se amortizeaza accelerat; • М3, cu o valoare de intrare este de 100 mii lei, o durata normala de utilizare de 25 ani, intrat in patrimoniul firmei la 1 01 2004 si care se amortizeaza degresiv Sa se calculeze amortizarea inregistrata de societatea comerciala in anul 2005 R: ^2005 mi   4 mii lei; A2oosm2 = 2 mii lei; А2005 МЗ   9 mii lei 7 La data de 1 01 2004 in patrimoniul firmei X a intrat un mijloc fix in valoare de 18 mii lei Amortizarea inregistrata in anul 2005 a fost de 3 mii lei Sa se calculeze valoarea amortizarii in anul 2004 si durata normala de functionare a mijlocului fix, stiind ca s-a folosit regimul de amortizare accelerata R: A2004 = 9 mii lei; DNU = 4 ani 8 Dupa doi ani de functionare, valoarea ramasa de amortizat a unui mijloc fix este de 400 mii lei stiind ca regimul de amortizare utilizat este cel liniar, iar norma amortizare este de 25%, sa se determine valoarea initiala a mijlocului fix si durata sa normala de utilizare R: Vi = 800 mii lei, DNU = 4 ani 50 9 Sa se calculeze amortizarea anuala, in regim accelerat, pentru un mijloc fix cu o valoare de intrare de 20 mii lei si cu o durata normala de utilizare de 9 ani R: Arm = 10 mii lei; Am2 = Am3 = = Am9 = 1,25 10 Sa se calculeze amortizarea anuala, in regim degresiv, pentru un mijloc fix cu o valoare initiala de 800 mii lei si cu durata normala de utilizare de 8 ani R: Arm = 200 mii lei; Am2 = 150 mii lei; Am3 = 112,5 mii lei; Am4 = 84,375 mii lei; Am5 = Am6 = Arm = Ams = 63,28125 mii lei 11 Firma "X" initiaza o activitate economica si cheltuieste 2,4 mil lei, cumparand capital fix stiind ca durata de amortizare a capitalului fix este de 8 ani, sa se determine norma de amortizare si amortizarea anuala a capitalului fix, pentru primul an de functionare, in cazul unui regim de amortizare: a) liniar; b) accelerat; c) degresiv R: a) Na = 12,5%; Arm = 0,3 mil lei; b) Naa = 50%; Am1 = 1,2 mil lei; c) Nad = 25%; Arm   0,6 u m 12 Un mijloc fix are o durata normala de utilizare (DNU) de 8 ani si o valoare de intrare (V ) de 400 mii lei Sa se calculeze amortizarea anuala, folosind varianta de amortizare degresiva in ce an se trece la varianta liniara de amortizare? R: Arm = 100 mii lei; Am2 = 75 mii lei; Am3 = 56,25 mii lei; Arm = 42,1875 mii lei; Am5 = Am6 = Am7 = Am8 = 31,640625 mii lei; in anul 5 13 Un mijloc fix achizitionat la 01 01 2004 are o valoare de intrare in patrimoniul firmei de 1 600 lei, amortizabila pe durata de 4 ani Sa se calculeze amortizarea anuala inregistrata de firma, in cazul practicarii unui regim de amortizare degresiva R; Arm = 600 lei; Am2 = 375 lei; Am3 = 312,5 lei; Am4 = 312,5 lei 14 Sa se stabileasca modul de amortizare in regim liniar si in regim accelerat pentru un mijloc fix cu o valoare de intrare de 300 mii lei si cu o durata normala de utilizare de 6 ani R: liniar: Am = 50 mii lei; accelerat: Am 7=150 mii lei; Am2 = = Am6 = 30 mii lei 15 0 firma X a inregistrat, in 2003, o amortizare de 10 mii lei, pentru un mijloc fix intrat in patrimoniul firmei la 1 ianuarie 2002 stiind ca durata normala de functionare a mijlocului fix este de 9 ani, iar regimul de amortizare utilizat este cel accelerat, sa se determine valoarea initiala a mijlocului fix, amortizarea inregistrata de firma in 2002, si amortizarea inregistrata in 2005 R: Vi=160 mii lei; Am20o2=80 mii lei; Ат2005 = 10 mii lei 16 La 1 ianuarie 2004, in patrimoniul firmei X intra un mijloc fix in valoare de 720 mii lei in 2005 amortizarea anuala este de 120 mii lei Se cere valoarea amortizarii pentru anul 2004 (Am2004) si durata normala de functionare (DNU), stiind ca: a) se aplica regimul de amortizare liniara; b) se aplica regimul de amortizare accelerata R: a) Am2004 = 120 mii lei, DNU = 6 ani; b) Am2004 = 360 mii lei, DNU = 4 ani 17 Sa se calculeze amortizarea anuala pentru un mijloc fix care are o valoare de intrare de 192 mii lei si o durata normala de utilizare de 4 ani, utilizand un regim de amortizare: a) liniar; b) degresiv R: a) Am1 = Am2 = Am3 = Am4 - 48 mii lei; b) Am1 = 72 mii lei; Am? = 45 mii lei; Am3 = Am4 =37,5 mii lei 18 La 1 ianuarie 2004, in patrimoniul unei firme au intrat 2 mijloace fixe: M1, cu o durata normala de utilizare de 7 ani, si care se amortizeaza in regim accelerat si М2, cu o durata de utilizare de 25 de ani si se amortizeaza in regim degresiv stiind ca amortizarea inregistrata de firma in anul 2004 a fost de 15 mii lei pentru M1 si 8 mii lei pentru М2, sa se determine pentru fiecare din cele 2 mijloace fixe valoarea initiala si amortizarea aferenta anului 2005 R: M1: Vi = 30 mii lei; Am2005 = 2,5 mii lei; М2: Vi = 80 mii lei; Am2005 = 7,2 mii lei; 52 i iV Costul de productie Pragul de rentabilitate 1 Notiuni generale: costuri, venituri, profit, pierdere Desfasurarea unor activitati economice implica utilizarea (si consumul) de factori de productie, ceea ce in plan financiar inseamna costuri (cheltuieli) Costul de productie reprezinta expresia baneasca a consumului total de factori de productie antrenat de activitatea de productie a unor produse si servicii Practic, costul de productie reprezinta totalitatea cheltuielilor realizate de firma in desfasurarea activitatii sale economice Costurile de productie sunt acoperite din veniturile incasate de firma din vanzarea pe piata a produselor si serviciilor obtinute Veniturile se refera de regula la incasari (la sume de bani si alte valori primite de firma), desi practica financiar-contabila impune anumite delimitari intre venituri si incasari (astfel, in cazul obtinerii unui produs finit, valoarea acestuia se considera venit din momentul in care procesul de productie al produsului respectiv a fost incheiat; aceasta valoare va fi insa incasata doar atunci cand produsul este vandut, iar cumparatorul achita contravaloarea sa; in cazul in care firma nu reuseste sa vanda produsul obtinut, venitul inregistrat nu va reprezenta si o incasare) in mod normal, pentru ca o firma sa poata functiona si supravietui pe piata, este necesar ca valoarea veniturilor obtinute sa fie mai mare (sau cel putin egala) cu valoarea costului de productie in aceste conditii firma obtine profit, iar proprietarii firmei vor inregistra o crestere a averii lor (prin cresterea valorii firmei) sau si vor incasa venituri din dividende Profitul reprezinta diferenta dintre veniturile totale ale unei firme si cheltuielile totale ale acesteia Chiar daca pe parcursul existentei firmei vor exista si perioade in care aceasta nu obtine profit, pe termen mediu si lung profitul reprezinta o conditie absolut necesara pentru supravietuirea firmei in absenta profitului, proprietarii firmei nu vor avea nici un avantaj din detinerea firmei (sau chiar dimpotriva, vor avea de suferit, din punct de vedere financiar, daca firma inregistreaza pierderi) si vor renunta la firma, optand pentru alte investitii, mai rentabile (care sa le aduca venituri sau sa le sporeasca averea) in cazul in care diferenta dintre veniturile totale si cheltuielile totale ale unei firme este negativa, firma inregistreaza o pierdere9 Atunci cand firma inregistreaza pierderi, proprietarii firmei au de suferit, deoarece pierderile diminueaza valoarea firmei (si implicit valoarea averii proprietarilor ei) Astfel de situatii nu pot sa se perpetueze prea mult timp, ci necesita gasirea unor solutii rapide de remediere 2 Contul de rezultate Pentru orice firma, evidenta cheltuielilor si veniturilor apare intr-un document contabil-financiar numit "Cont de rezultate" ("Cont de profit si pierdere") in acest document (pe care orice firma este obligata sa il publice anual, alaturi de bilant) sunt evidentiate cheltuielile si veniturile firmei, pe categorii de activitati Diferenta dintre veniturile si cheltuielile firmei reprezinta rezultatul financiara] firmei; daca veniturile sunt mai mari decat cheltuielile, acest rezultat este pozitiv (>0) si se numeste profit; in caz contrar, daca veniturile sunt mai mari decat cheltuielile, rezultatul financiar este negativ ( CVM este minim; daca Cmg = CTM => CTM este minim; atat timp cat Cmg CTM, firma trebuie sa reduca productia, deoarece a depasit nivelul capacitatilor de productie, sau sa gaseasca o 60 modalitate de redimensionare a capacitatilor de productie (achizitionarea unor utilaje suplimentare, angajarea unor persoane in plus etc,), deoarece in caz contrar isi va reduce profitul Pentru a intelege importanta gasirii punctului in care costul total mediu este minim, trebuie sa clarificam cateva notiuni legate de profitul firmei (deoarece, in final, principalul obiectiv al oricarei firme este sa obtina un profit cat mai mare) Diferenta intre cifra de afaceri (veniturile totale) si costul de productie (costurile totale) reprezinta profitul firmei (Pr) - mai corect spus, rezultatul financiar al firmei (profit, daca este pozitiv, sau pierdere, daca este negativ) Pr = CA - CT tinand cont de faptul ca cifra de afaceri se calculeaza ca produs intre cantitatea de produse si pretul de vanzare (CA = Q * P), iar costul total poate fi exprimat in functie de cantitatea de produse si costul total mediu (CT = Q * CTM), rezulta ca relatia de calcul a profitului poate fi rescrisa astfel: Pr = Q (P - CTM) in mod clar, orice firma urmareste maximizarea profitului Pentru atingerea acestui obiectiv, conducerea firmei poate actiona: fie in directia cresterii cantitatii de produse obtinute si vandute (Q max) - ceea ce explica de ce toate firmele se lupta pentru a atrage cat mai multi clienti; - fie in directia cresterii pretului (P max) - lucru destul de greu, cu exceptia situatiilor de monopol, deoarece orice firma trebuie sa tina cont de concurenta (daca o firma vinde mai scump decat alte firme din domeniu, risca sa isi piarda clientii); foarte rar o firma se afla intr-o pozitie dominanta, care sa ii permita influentarea pretului de pe piata - cel mai des firmele trebuie sa accepte pretul stabilit pe piata, in functie de cerere si oferta; fie in directia reducerii costului total mediu (CTM min) - aceasta fiind directia de actiune in care firma are cea mai mare autonomie, gestionarea costurilor de productie fiind exclusiv de competenta firmei; este o directie de actiune importanta, care nu trebuie pierduta din vedere (si care explica de ce teoria microeconomica pune atat de mare importanta pe studiul si analiza costurilor) 61 4 Pragul de rentabilitate Daca ar fi sa reprezentam grafic costurile globale si cifra de afaceri a firmei, in functie de nivelul productiei firmei, am obtine un grafic similar cu cel din figura nr 4 Costurile fixe pot fi reprezentate printr-o linie orizontala, deoarece in functie de nivelul productiei sunt constante Costurile variabile cresc odata cu cresterea productiei, nu neaparat dupa o functie liniara, insa pe grafic acestea pot fi reprezentate, simplificat, printr-o dreapta Costurile totale reprezinta suma celor doua categorii de costuri, deci pot fi reprezentate printr-o dreapta ce porneste de la nivelul costurilor fixe, paralela cu dreapta ce reprezinta costurile variabile Cifra de afaceri, fiind calculata ca produs intre volumul productiei si pretul de vanzare al produselor, poate fi reprezentata ca o dreapta ce porneste din origine Figura nr 4 - Pragul de rentabilitate Pe graficul de mai sus, profitul poate fi reprezentat pentru orice nivel al productiei (spre exemplu Q*), ca diferenta, pe verticala, intre cifra de afaceri si costurile totale Datorita existentei costurilor fixe, se poate usor observa ca, pentru nivele foarte scazute ale productiei, profitul firmei va fi negativ, deoarece costurile totale vor fi mai mari decat veniturile Cu alte cuvinte, pentru ca firma sa obtina profit (si nu pierdere) este obligatoriu ca nivelul productiei sa depaseasca un nivel limita Dupa cum se poate observa si pe grafic, exista un nivel al productiei (Qr), pentru care costurile totale sunt egale cu cifra de afaceri, cele doua drepte intersectandu-se pe grafic Nivelul productiei (Qr) la care costurile totale sunt egale cu veniturile totale se numeste prag de rentabilitate La nivelul pragului de rentabilitate, conform definitiei acestuia, vom avea egalitate intre costurile totale si cifra de afaceri Cum profitul se calculeaza ca diferenta intre cifra de afaceri si costurile totale, rezulta ca, la nivelul pragului de rentabilitate, profitul este zero Aceasta inseamna ca va mai exista o egalitate, specifica pragului de rentabilitate, intre pretul de vanzare a produselor si costul total mediu Ca urmare, se poate spune ca pragul de rentabilitate (Qr) este acel nivel al productiei, pentru care au loc urmatoarele relatii: CT = CA Pr = 0 CTM = P in realitate, exista cazuri in care o firma are nu doar un prag de rentabilitate, ci doua sau mai multe Astfel, in situatia in care costurile variabile nu depind liniar de productie, curba costului variabil nu va mai fi o dreapta si automat nici curba costului total nu va mai fi o dreapta in aceste conditii e posibil ca curba costului total sa intersecteze dreapta reprezentand cifra de afaceri in mai multe puncte, toate aceste puncte reprezentand praguri de rentabilitate De asemenea, este posibil ca evolutia cifrei de afaceri sa nu fie liniara (de exemplu, in caz de monopol, cand productia firmei reprezinta oferta totala de pe piata, iar firma este nevoita sa scada pretul pentru a vinde cantitati mai mare de produse) Aceste situatii vor fi prezentate intr-un capitol viitor, dupa clarificarea unor aspecte legate de relatia dintre cerere, oferta si pret , precum si unele aspecte legate de concurenta Pentru firme se mai calculeaza si asa-numitul "punct mort" (punct de inchidere a firmei Acesta reprezinta nivelul productiei pentru care cifra de afaceri este egala cu costul variabil Daca nivelul productiei obtinute vandute de o firma se situeaza sub nivelul "punctului mort", se impune inchiderea firmei O firma poate functiona, pentru un timp, chiar si sub nivelul pragului de rentabilitate, inregistrand pierderi (de exemplu in primii ani dupa infiintarea firmei sau in anii care urmeaza unor investitii masive in echipamente si tehnologie - cazuri in care apar costuri fixe ridicate); pierderile vor fi acoperite din profiturile viitoare ale firmei insa in cazul in care veniturile obtinute nu acopera nici macar costurile variabile ale firmei, este clar ca nu se mai poate continua 63 5 Aplicatii PROBLEMa REZOLVATa O societate comerciala realizeaza in luna "t" o productie de 1 000 buc din produsul A, cu urmatoarele cheltuieli: [ mii lei] Materii prime 80 Salarii directe 60 Amortizarea capitalului fix 15 Materiale auxiliare 10 Chiria 8 Salarii indirecte 20 Cheltuieli cu incalzire, iluminat 2 Combustibil, apa, energie 25 Pretul de vanzare al produsului A este de 250 lei buc Sa se calculeze: a) , costurile globale b) costurile medii c) profitul realizat de societate Rezolvare: a) Q = 1 000 buc inainte de a calcula costurile globale, este necesar sa le impartim in cele doua categorii: costuri fixe, care nu depind de volumul productiei, ci se refera la functionarea generala a firmei (amortizare, chirii, salarii indirecte, cheltuieli cu incalzire, iluminat) si costuri variabile, care depind de volumul productiei (materii prime, materiale auxiliare, combustibil, apa, energie, salarii directe) CF = 15 + 8 + 20 + 2 = 45 mii lei CV = 80 + 60 +10 + 25 = 175 mii lei CT = 45 + 175 = 220 mii lei b) CFM = CF   Q = 45 lei buc CVM = CV Q = 175 lei buc CTM = CT   Q = 220 lei buc sau: CTM = CFM + CVM = 220 lei buc c) CA = Q x P = 250 mii lei Pr = CA - CT = 30 mii lei sau: Pr = Q * (P - CTM) = 30 mii lei 64 PROBLEME PROPUSE 1 Completati tabelul urmator, referitor la evolutia productiei si a costurilor unei societati comerciale: Productia Q [buc ] Costuri fixe CF [lei] Costuri variabile CV [lei] Costuri totale CT [lei] Costul total mediu CTM [lei buc ] Costul marginal Cmq [lei buc ] 5 000 150 mii 350 mii 12 000 840 mii 15 000 1050 mii 24 000 1680 mii 30 000 2100 mii R: [mii lei] CF: 150; 150; 150; 150; CT: 500; 990; 1200; 1830; 2250; [lei] CTM: 100; 82,5; 80; 76,25; 70 Cmg: 70; 70; 70; 70; 70 2 O societate comerciala realizeaza in luna "t0" 0 productie de 10 000 buc din produsul A, cu urmatoarele cheltuieli: , [mii lei], Materii prime 90 Salarii - din care 75% sunt salarii fixe 100 Amortizarea capitalului fix 10 Materiale auxiliare 30 Chiria 1 18 Cheltuieli de intretinere 7 Combustibil, apa, energie 5 in luna urmatoare, societatea isi mareste productia cu 20%, costurile variabile cresc direct proportional cu productia, in timp ce costurile fixe se mentin constante Sa se calculeze: a) , costurile globale in "t0" si "t  b) costurile medii in "t0" si "t  c) dinamica costului total mediu d) costul marginal R: a) CF0 = 110 mii lei; CV0 =150 mii lei; CT0 = 260 mii lei; CF, = 110 mii lei; C% = 180 mii lei; CT, = 290 mii lei; b) CFMo = 11 lei buc; CVMo = 15 lei buc; CTM0 = 26 lei buc; CFM, = 9,16 lei buc; CVM, = 15 lei buc; CTM, = 24,16 lei buc; c) ДСТМ = -1,84 lei buc; ACTM(%) = -7,07%; lcrM = 92,93%; d) Cmg = 15 lei buc 65 3 La S C X S R L costurile fixe din luna "t0" reprezinta 20 % din costurile totale inregistrate de firma in aceasta luna, care au fost ocazionate de realizarea produsului A in luna urmatoare, s-au inregistrat costuri fixe de 20 mii lei, iar costurile variabile au prezentat o evolutie crescatoare cu 60% Sa se calculeze: a) , costurile globale in "t0" ; b) costul variabil si costul total in "t ’ R: a) CF0 = 20 mii lei; CV0 = 80 mii lei; CT0 =100 mii lei; b) CV^ 128 mii lei; CTi = 148 mii lei 4 La o societate comerciala X, costurile totale in luna "t0" sunt de 250 mii lei in luna "ti", productia scade cu 10%, iar societatea inregistreaza costuri variabile de 180 mii lei stiind ca indicii evolutiei productiei si a costurilor variabile in luna "t ’ sunt egali, iar costurile fixe sunt constante, sa se calculeze costurile variabile in "t0" si costurile totale in "t ’ R: a) CV0 = 200 mii lei; b) CT1 = 230 mii lei 5 Societatea comerciala X realizeaza produsul A cu costuri variabile medii de 80 lei buc , iar costurile fixe inregistrate de firma sunt de 36 mii lei stiind ca pretul de vanzare al produsului A este de 95 lei buc, sa se determine productia care ar trebui realizata de firma, pentru a obtine un profit de 15 mii lei R'Q = 3 400 buc 6 La o societate comerciala costurile fixe necesare realizarii produsului В sunt de 125 mii lei, costurile variabile medii sunt de 700 lei buc Societatea vinde produsul В pe piata cu 1500 lei buc , iar costul total mediu reprezinta 80% din pretul de vanzare Sa se calculeze productia realizata si profitul firmei R- Q = 250 000 buc ; Pr= 75 mii lei 7 0 societate comerciala se afla la prag de rentabilitate si realizeaza incasari in valoare de 500 mii lei Costurile fixe ale firmei sunt de 180 mii lei, iar costurile variabile medii sunt de 20 lei buc Care este nivelul productiei ce corespunde pragului de rentabilitate? R: Qr= 16 000 buQ 66 8 in momentul "t0" costul total mediu al produsului A este de 120 lei buc in perioada urmatoare, costurile totale ale firmei inregistreaza o crestere cu 15%, iar volumul productiei cu 20% Sa se calculeze costul marginal R: Cmg = 90 lei buc 9 La nivelul unei societati comerciale se cunosc urmatoarele date, pentru doi ani consecutivi: • volumul productiei in "t0": 10 000 buc • costurile variabile in "t0": 225 mii lei • costul marginal este cu 25 % mai mare decat costul total mediu din "t0" • costurile fixe, constante in cei doi ani, reprezinta 25% din costul total din "t0" si 20% din costul total din "t ’ Sa se calculeze costul marginal si cresterea procentuala a productiei R: a) Cmg = 37,5 lei buc b) AQ(%) = 20% 10 O societate comerciala a produs in anul 2003 un numar de 100 000 bucati produse finite avand urmatoarele cheltuieli de productie: materii prime: 150 mii lei materiale auxiliare: 50 mii lei combustibil, energie, apa 40 mii lei salarii: 80 mii lei (din care 75% salarii fixe) amortizarea capitalului fix:30 mii lei chirii: 10 mii lei cheltuieli de iluminat, incalzire: 60 mii lei Productia societatii comerciale creste cu 50% in 2004, in conditiile in care costurile variabile cresc direct proportional cu productia (iar costurile fixe raman constante) Sa se calculeze costurile globale si costul total unitar in cei doi ani de activitate R: CF2003 = 120 mii lei', CV2003 = 300 mii lei; CT2003 = 420 mii lei; CF2004 = 120 mii lei; CV2004 = 450 mii lei; CT2004 = 570 mii lei; CTM2003 = 4 200 lei buc; CTM2oo4 = 3 800 lei buc 11 in anul 2003, costurile fixe ale unui agent economic reprezenta 20° ° din cheltuielile de productie totale in anul 2004, la o producte dubla, costurile fixe au fost de 4 mii lei, iar costurile variabile pJ sporit cu 95% Sa se calculeze costurile globale variabile si totale rn cei doi ani R: CV2003 = 16 mil lei; CT2003 = 20 mii lei; CV 2004 = 31,2 CT20Q4 = 35,2 mii lei; 67 12 Productia firmei X in perioada "t0" a fost de 20 000 de bucati, iar costurile totale s-au ridicat la 8 mil lei in perioada "tf, costurile totale au fost de 6,8 mil lei, iar productia s-a redus cu 5 000 de bucati Sa se determine marimea costurilor fixe si variabile in "t0" si "t , presupunand ca indicii evolutiei costurilor variabile si productiei sunt egali (se presupun costurile fixe constante) R: CF0 = 3,2 mil lei; CV0 = 4,8 mil lei; CF1 = 3,2 mil lei; CV1 = 3,6 mil lei 13 in luna ianuarie anul curent, la o societate comerciala, pentru o productie de 500 de bucati, costul total mediu a fost de 1 500 lei buc , din care 40% reprezinta costul fix mediu in luna februarie, in conditiile aceluiasi cost fix global, productia a crescut cu 20 % stiind ca nivelul costului marginal este de 800 lei, sa se determine: a) costurile fixe globale si unitare, in cele doua luni; b) costurile variabile globale si unitare in lunile respective R: a) CF0 = CF7 = 300 000 lei; CFM0 = 600 lei buc; CFM1 = 500 lei buc; b) CVo = 450 000 lei; CV, = 530 000 lei; CVM0 = 900 lei buc; CVM1 = 883,33 lei buc; 14 Doua intreprinderi, X si Y, realizeaza in anul "t" produsul A, ocazionand urmatoarele cheltuieli: a) intreprinderea X: amortizarea capitalului fix = 5 mil lei; cheltuieli cu capitalul circulant =15 mil lei; salarii = 12 mil lei; b) intreprinderea Y: amortizarea capitalului fix = 3 mil lei; cheltuieli cu capitalul circulant = 20 mil lei; salarii = 14 mil lei Legea cererii si ofertei face ca pe piata produsul A sa poata fi vandut la un pret ce reflecta nivelul pragului de rentabilitate pentru intreprinderea Y stiind ca cele 2 firme obtin aceeasi productie (Q), si vand produsul la pretul stabilit pe piata, sa se determine costul productiei si profitul realizat de intreprinderea X R: CTX = 32 mil lei; CAX = CTY = 37 mil lei => Prx = 5 mil lei n anul "t", firma "X" investeste in procesul de productie 20 mil lei, din can 50% capital fix, plateste salarii in valoare de 14 mil lei si obtine o produce in valoare de 28 mii lei (CA) Daca amortizarea integrala a capitaluui fix se realizeaza in 5 ani, in regim liniar, sa se determine: costul de productie si profitul firmei in anul "t" R: CT = 26 mii ier, pr= 2 mil lei 68 16 in anul "t" firma "X" realizeaza un anumit volum de productie, ocazionand urmatoarele cheltuieli: cheltuieli fixe = 5 000 lei; cheltuieli variabile pe produs = 30 lei buc ; pretul unitar = 50 lei buc Considerand costurile fixe globale, costurile variabile medii (pe produs) si pretul unitar constante in timp, a) sa se determine pragul de rentabilitate al firmei b) sa se determine cantitatea de produse realizata de firma pentru a obtine un profit de 1 000 lei si valoarea productiei; R: a) Qr= 250 bucati, b) Q = 300 buc ; CA = 15 000 lei 17 Pentru o firma "X" se cunosc urmatoarele date: costul marginal este cu 20% mai mare decat costul total mediu din perioada "t0"; costurile fixe detin 25% din costul total existent in "t0" si 10% din costul total existent in "tf; costurile variabile reprezinta 150 mii lei in "t0"; productia a fost de 10 t in "t0" Sa se determine costurile globale (fixe, variabile, totale), costul total mediu in "b" R: CF1 = 50 mii lei; CV1 = 450 mii lei; CTi = 500 mii lei; CTM1 = 22,5 lei kg 18 0 societate comerciala realizeaza in luna "t0" Ю mii bucati din produsul A cu urmatoarele cheltuieli: materii prime: 300 mii lei; salarii: 500 mii lei, din care 20% sunt salarii variabile; materiale auxiliare: 10 mii lei; amortizari: 30 mii lei; combustibil, apa, energie: 50 mii lei; chirii: 20 mii lei; cheltuieli de intretinere: 40 mii lei in luna urmatoare, societatea a reusit marirea volumului productiei cu 15%, iar costurile variabile au crescut direct proportional cu productia Sa se calculeze costurile globale si costurile medii (fixe, variabile, totale) in cele 2 luni R: CF0 -490 mii lei; CV0 = 460 mii lei; CT0 = 950 mii lei; CF1 -490 mil lei; CV1 = 529 mii lei; C C = 1 019 mil lei; CFM0 = 49 lei buc; CVM0 = 46 lei buc; CTMQ = 95 lei buc; CFM-, = 42,6 lei buc; CVM1 = 46 lei buc;CTM1 = 88,6 lei buc; 19 G) societate comerciala realizeaza in luna "t0" 8 000 bucati din 'V-jarodusul В cu urmatoarele cheltuieli: materii prime: 5 mil lei; salarii: 6 mil lei; materiale auxiliare: 1 mil lei; amortizari: 2,5 mil lei; cheltuieli de administrare: 1,5 mil lei in luna urmatoare, volumul productiei a crescut cu 10%, iar costurile totale au crescut cu 5% Sa se calculeze costul marginal si indicatorii de dinamica a costului total mediu R: Cmg = 1000 lei buc; ACTM = -91 lei buc; &CTM(%) = -4,55%; ictm = 94,45% 69 20 S С X S R L a inregistrat in anul "t" costuri fixe de 200 mii lei si costuri variabile medii de 16 lei buc Pretul de vanzare a produsului a fost de 28 lei buc, iar profitul obtinut de firma 100 mii lei Sa se calculeze nivelul productiei (Q) si cifra de afaceri a firmei (CA) R: Q = 25 000 bucati; CA = 700 mii lei 21 in luna "t0", o firma X a realizat un produs A cu costuri totale medii de 230 lei buc in luna "t ’, productia firmei creste cu 10%, iar costurile totale de productie cresc cu 8% Sa se calculeze costul marginal R; Cmg = 184 lei buc 22 Firma X a inregistrat o cifra de afaceri de 100 mii lei, costuri variabile medii de 800 lei buc si costuri fixe medii de 200 lei buc stiind ca firma se afla la prag de rentabilitate, sa se determine nivelul productiei, pretul de vanzare a produselor si profitul obtinut de firma R: Q = 100 bucati; P = 1 000 lei buc ; Pr=0 lei 23 La o societate comerciala, costurile variabile inregistrate in luna "in" au fost de 500 mii lei si au reprezentat 80% din nivelul costurilor variabile din luna "t0" Costurile fixe reprezinta 60% din costurile totale din luna "ti" stiind ca in luna "t  productia a scazut cu 30% fata de luna precedenta, sa se determine indicele costului total mediu in perioada ,,t0 -1 ’ R: lCTM = 129,87% 24 Pentru o firma X, costul total mediu necesar pentru realizarea produsului A in luna "V este de 20 lei buc, nivel care este egal si cu costul marginal, iar volumul productiei a inregistrat o crestere de 300 de bucati fata de lua precedenta stiind ca in luna "t0" costurile totale de productie au fost de 8 mii lei, sa se calculeze modificarea (variatia) relativa a volumului productiei R: AQ(%) = 0,75 % 25 in anul 2003, costurile fixe ale unui agent economic reprezentau 40% din costul total in anul 2004, la o productie dubla, costurile fixe au fost de 2 mld lei, iar costurile variabile au crescut cu 90% Sa se calculeze costul total global in cei doi ani R: СЬооз - 5 mld lei; CT2oo4 -7,7 mld lei 70 26 O firma а produs in anul 2003 o cantitate de o tona din produsul A, avand urmatoarele cheltuieli de productie: materii prime: 50 mii lei; materiale auxiliare: 12 mii lei; combustibil, energie, apa: 40 mii lei; salarii: 60 mii lei (din care 70% salarii fixe); amortizarea capitalului fix: 8 mii lei; cheltuieli cu chirii, iluminat, incalzire: 10 mii lei Firma isi dubleaza productia in 2004, in conditiile in care costurile variabile cresc direct proportional cu productia Sa se calculeze costul fix, variabil si total - global si unitar - in cei doi ani de activitate R: CF0 = 60 mii lei; CV0- 120 mii lei; CT0 = 180 mii lei; CFM0 = 60 mii lei kg; CVM0 -120 mii lei кд; CTM0 =180 mii lei kg; CF1 = 60 mii lei; CV,= 240 mii lei; CT1 = 300 mii lei; CFM1 = 30 mii lei kg; CVMi =120 mii lei kg; CTMi =150 mii lei kg; 27 Sa se completeze urmatorul tabel: Q (buc) CF (lei) CV (lei) CT (lei) CMF (lei buc) CMV (lei buc) CMT (lei buc) Cmg (lei buc) 1 800 2 1340 240 3 500 4 400 5 320 6 2400 R: CF = 800; 800; 800; 800, 800; 800 [lei]; CV = 300; 540; 700; 1 100; 1 600; 2 400 [lei]; CT= 1 100; 1 340; 1 500; 1 900, 2 400; 3 200 [lei]; CFM= 800; 400; 266,6; 200; 160; 133,3 [lei buc ]; CVM =300; 270; 233,3; 275; 320; 400 [lei buc ]; CTM= 1 100; 670; 500; 475; 480; 533,3 [lei buc ]; Cmg = -; 240; 160; 400; 500, 800 [lei buc ] 28 in luna ianuarie anul curent, la o societate comerciala, pentru o productie de 800 de bucati, costul total mediu a fost de 50 lei buc , din care 20% reprezenta costul fix mediu in luna februarie, in conditiile aceluiasi cost fix global, productia a crescut cu 25% stiind ca nivelul costului marginal a fost de 250 lei buc , sa se determine: costurile globale si costurile medii (fixe, variabile, totale) in luna februarie R CF1 = 8 mii lei; CV; = 82 mii lei; CT1 = 90 mii lei; CFM1 = 8 lei buc : CVM1 = 82 lei buc ; CTMi = 90 lei buc : 71 29 Firma "X" a obtinut o productie de 100 kg din produsul "A", ocazionand urmatoarele cheltuieli: materii prime: 40 mii lei; materiale auxiliare 15 mii lei; amortizarea capitalului fix 5 mii lei; salarii 20 mii lei; alte cheltuieli materiale 2 mii lei stiind ca pretul de vanzare al produselor a fost de 850 lei kg, sa se calculeze cifra de afaceri, costul total si profitul firmei R: CA = 85 mii lei; CT = 82 mii lei; Pr = 3 mii lei 30 Firma "X" a obtinut, in perioada "t0" 75 bucati dintr-un anumit produs, pentru a cheltuit suma de 30 mii lei stiind ca in perioada "t-i" firma a reusit sa realizeze 25 unitati suplimentare de produs, cu un cost marginal de 375 lei buc , sa se determine costul total si costul total mediu in perioada "t ’ R: CT = 39 375 lei; CTM1 = 393,75 lei buc 31 Activitatea firmei "X" este caracterizata de urmatoarele date: a) costurile variabile reprezinta 100 mii lei, reprezentand 25% din costul de productie; b) profitul realizat de firma reprezinta 50% din costurile variabile Sa se determine valoarea costurilor fixe si cifra de afaceri a firmei R: CF - 300 mii lei; CA = 450 mii lei 32 0 firma realizeaza un produs X, avand urmatoarele costuri: costuri fixe globale: 30 mii lei; costuri variabile medii: 10 lei buc Firma cunoaste evolutia cererii functie de pret, reprezentata in tabel Pret (lei) Cererea (buc) 50 2000 60 1800 70 1400 80 1000 90 700 100 500 110 300 120 200 a) Sa se calculeze profitul firmei, pentru fiecare varianta de productie, ce corespunde unui nivel al cererii din tabel; Precizati care este pragul de rentabilitate al firmei; b) Care este oferta optima a firmei - cea care ii asigura profitul maxim? R: a) Pr = 50; 60; 54; 40; 15; 0; -8 [mii lei]; b) Qr = 300 buc; c) Q = 1800 buc 72 33 La momentul "t", o firma a obtinut o cifra de afaceri de 200 mii lei Amortizarea inregistrata de firma a fost de 10 mii lei, si a reprezentat 20% din costurile materiale ale firmei stiind ca costurile cu salariile au fost de doua ori mai mari decat costurile materiale, sa se determine costul total si profitul firmei R: CT = 150 mii lei; Pr = 50 mii lei 34 in anul "t" firma "X" realizeaza un anumit volum de productie, ocazionand urmatoarele cheltuieli: cheltuieli fixe: 500 mii lei; cheltuieli variabile medii 100 lei buc ; pretul unitar de vanzare: 300 lei buc Sa se determine cantitatea de produse realizata de firma, stiind ca s-a inregistrat un profit de 100 mii lei R: Q = 3 mii bucati; 35 0 firma produce un produs "A" si are urmatoarea structura a costurilor: CF = 150 mii lei, CVM = 2 mii lei buc, P = 4 mii lei buc Se cere sa se determine a) pragul de rentabilitate al firmei b) costul total unitar (CTM) si profitul firmei (Pr) pentru o productie de 100 bucati "A" R: a) Qr=75 buc; c) CTM=3,5 mii lei buc, Pr=50 mii lei 36 in cazul unei firme, in 2004, costul marginal a fost doua ori mai mare decat costul total mediu din anul anterior in anul 2003, costurile variabile au fost de 800 mii lei, iar productia obtinuta de firma a fost de 2 000 buc Costurile fixe au fost constante in cei doi ani, reprezentand 20% din costurile totale in 2003 si 5% din costurile totale in 2004 Sa se determine costul marginal, costurile variabile globale si costul total mediu din anul 2004 R: Cmg = 1 000 lei buc; CV2004 = 3,8 mii lei; CTM2004 = 800 lei buc 73 V Productivitatea factorilor de productie Productivitatea muncii 1 Eficienta si productivitate Productivitatea este o forma importanta de evaluare a eficientei activitatilor economice Eficienta se refera la capacitatea unei entitati de a obtine efecte pozitive maxime cu eforturi minime De regula, pentru masurarea eficientei se compara rezultatele obtinute cu eforturile depuse Normal, pentru o eficienta maxima, trebuie sa se obtina rezultate cat mai bune cu eforturi cat mai reduse Exista doua categorii de indicatori de eficienta: - indicatori calculati ca raport intre rezultate (efecte) si eforturi -pentru care varianta optima este cea de maxim Efecte —; -= max Eforturi - si indicatori calculati ca raport intre eforturile depuse si efectele obtinute - pentru care varianta optima este cea de minim Eforturi ——; = mm Efecte Productivitatea factorilor de productie masoara eficienta utilizarii factorilor de productie, prin raportarea rezultatelor obtinute (a productiei obtinute, exprimata fizic sau valoric) la eforul reprezentat de consumul de factori de productie (exprimat, de asemenea, fizic sau valoric) Productivitatea se poate calcula si ca raport invers, intre consumul de factori de productie si productia obtinuta 74 2 Forme de productivitate: Exista mai multe forme ale productivitatii: a), productivitatea globala - masoara eficienta utilizarii ansamblului factorilor de productie disponibili: unde cu Fj s-au notat factorii de productie; desigur, pentru a putea insuma factori de productie eterogeni, se recomanda exprimarea valorica a consumului de factori b) productivitatea partiala - masoara eficienta utilizarii unui singur factor de productie si poate fi de mai multe feluri: - productivitate totala: se refera la productia care poate fi obtinuta cu un anumit volum de factor de productie - productivitate medie: se calculeaza ca raport intre productia obtinuta si consumul de factor de productie (varianta cea mai utilizata), sau invers, ca raport intre factorul de productie consumat si productia obtinuta: O F Wr=^- sau — " F O - productivitate marginala - calculata pentru a putea caracteriza dinamica productivitatii medii, calculata cu formula: Daca productia se exprima valoric, in loc de Q, in formulele productivitatii va aparea cifra de afaceri (CA), deoarece aceasta exprima valoarea productiei Pentru analiza dinamicii productivitatii medii, se calculeaza si indicatori de dinamica: - modificarea (variatia) absoluta a productivitatii: AWfi = Wp,i — Wfio - modificarea (variatia) relativa (procentuala) a productivitatii: MV, Aif (%) = — xl00% " 7 0 75 - indicele productivitatii: iV lWh = —xlOO% Corespunzator principalilor trei factori de productie - pamant, capital, munca (pentru neofactori nu se calculeaza productivitatea, datorita dificultatilor de evaluare si cuantificare a neofactorilor) - se calculeaza: - productivitatea pamantului, productivitatea capitalului si - productivitatea muncii 3 Productivitatea pamantului Productivitatea pamantului reprezinta eficienta cu care se utilizeaza pamantul, avand o relevanta deosebita in cazul activitatilor agricole in cazul celorlalte activitati economice, productivitatea pamantului se calculeaza extrem de rar Productivitatea pamantului se calculeaza ca indicator de maxim (productie raportata la pamantul utilizat) De regula atat productia cat si pamantul se exprima cantitativ, productivitatea fiind exprimata fizic, ca si productie obtinuta la hectar Notand cu S suprafata pamantului utilizat, vom avea: - productivitate medie: Q s - productivitate marginala: iV s = — Л o AS - modificarea (variatia) absoluta a productivitatii: AWS = WSi-WS0 - modificarea (variatia) relativa (procentuala) a productivitatii: 76 ДИ  (%) = X 100% И7 " 50 - indicele productivitatii: iV -^- х100% ^50 4 Productivitatea capitalului Productivitatea capitalului exprima randamentul capitalului, eficienta utilizarii capitalului Se calculeaza atat ca indicator de maxim (productie raportata la capitalul utilizat), cat si ca indicator de minim (capital utilizat raportat la productia obtinuta); in acest a) doilea caz se numeste coeficient al capitalului De regula, capitalul se exprima valoric, deoarece aceasta forma permite evaluarea ansamblului capitalului firmei Productia se poate exprima atat fizic (Q), cat si valoric (CA) Se poate calcula si productivitatea unei categorii de capital -capital fix sau capital circulant; se practica frecvent calculul productivitatii capitalului fix - in cazul unor echipamente de productie se foloseste si varianta de exprimare fizica, sub forma de productie ce revine pe un utilaj Notand capitalul cu K, vom avea (in cazul calculului indicatorilor de productivitate pentru capitalul fix sau capitalul circulant, in formulele urmatoare se va inlocui К cu Kf, respectiv cu Kc): - productivitate medie: WK = — sau л К к к - productivitate marginala: WK = sau - modificarea (variatia) absoluta a productivitatii: AWK = WK1 - WK0 - modificarea (variatia) relativa (procentuala) a productivitatii: ЛИ' (%) = ^^-x100% 77 - indicele productivitatii: W — LLx]00% W " KQ - coeficientul mediu al capitalului: kJL Q sau CA - coeficientul marginal al capitalului: t ЛК , ЛК tt — SclU k —* ' ’"K Д2 ЛСА -modificarea (variatia) absoluta a coeficientului capitalului: Дк = k-i - k0 -modificarea (variatia) relativa a coeficientului capitalului: Лк ДЦ%) = —xlOO% - indicele productivitatii: к,   =—L x 100% к 5 Productivitatea muncii Productivitatea muncii reprezinta un indicator de performanta economica de maxima insemnatate (considerata de unii economisti drept cei mai relevant indicator utilizat in analizele economice), reflectand eficienta muncii Este un indicator calculat atat la nivel microeconomic (la nivel de firma), cat si la nivel macroeconomic (la nivelul economiei nationale) Productivitatea muncii poate fi calculata atat ca indicator de maxim (productie raportata la forta de munca utilizata), cat si ca indicator de minim (forta de munca utilizata raportata la productia obtinuta); cel mai 78 des se foloseste varianta de maxim, cea la care ne vom si referi in continuare Forta de munca poate fi exprimata fizic (numar de angajati, numar de ore lucrate etc ) sau valoric (salarii) Productia se poate exprima, de asemenea, atat fizic (Q), cat si valoric (CA) Notand cu L forta de munca, vom avea: - productivitate medie: L - productivitate marginala: sau sau L ДСЛ W = Д  - modificarea (variatia) absoluta a productivitatii: AWl = WL1 - WLQ - modificarea (variatia) relativa (procentuala) a productivitatii: w yr   o - indicele productivitatii: lwl =—^x!00% w yy i o Exprimarea productiei in varianta cantitativa prezinta avantajul unei precizii mai mari (elimina efectul inflatiei), insa pentru firme care au o productie eterogena cuantificarea este mai dificila Exprimarea valorica a productiei prezinta avantajul simplitatii, cifra de afaceri fiind unul dintre indicatorii cei mai des calculati pentru orice firma Pentru orice firma, varianta optima este cea in care productivitatea factorilor (exprimata ca indicator de maxim) este cat mai mare, inregistrand o dinamica pozitiva, de crestere; corespunzator, coeficientul capitalului trebuie sa aiba valori cat mai reduse si sa inregistreze o tendinta de scadere in timp Orice firma trebuie sa se preocupe de cresterea productivitatii muncii in acest sens, teoria economica evidentiaza diverse cai de crestere a productivitatii muncii, printre care cele mai importante sunt urmatoarele: 79 introducerea progresului tehnico-stiintific, a ultimelor tehnologii, a celor mai bune metode de management si organizare (investitii in neofactori); ridicarea nivelului de pregatire a fortei de munca (investitii in formarea si perfectionarea personalului); cointeresarea materiala a fortei de munca (prin corelarea salariilor cu productia sau cu valoarea vanzarilor sau si prin atribuirea unei cote de participare la profit pentru angajati si sau pentru managementul firmei) Atunci cand productivitatea muncii creste, de regula angajatii solicita (in mod justificat) cresterea salariilor tinand cont de efectul pozitiv al cointeresarii materiale a angajatilor asupra dinamicii productivitatii muncii, firmele ar trebui sa accepte astfel de solicitari, insa numai in masura permisa de cresterea productivitatii muncii Cu alte cuvinte, atunci cand productivitatea muncii creste este normal ca salariile sa creasca, insa cu un procent mai mic decat procentul cu care a crescut productivitatea muncii in caz contrar, firma nu va avea nici un fel de beneficii financiare (sub forma de profituri suplimentare) din cresterea productivitatii muncii Acest subiect va fi tratat mai in detaliu intr-un capitol viitor, dupa clarificarea unor aspecte legate de salarii, in special dinamica salariilor 6 Aplicatii PROBLEMa REZOLVATa: Pentru o ferma "X" se cunosc urmatoarele date: Element 2003 2004 Angajati 25 20 Salarii (mii lei) 500 450 Capital (mii lei) 1250 1000 Capital fix (mii lei) 450 400 Capital circulant (mii lei) 800 600 Suprafata cultivata (ha) 100 80 Productie agricola (t) 2000 1800 Productie agricola (mii lei) 4000 3600 Sa se calculeze productivitatea partiala medie si a factorilor de productie (a muncii, a capitalului si a pamantului) pentru 2003 si pentru 2004, si productivitatea partiala marginala 80 R: W1 2003 - ——-— = 80    ang 25ang Wt2004 -— 90    ClftQ 20ang iA, -200  лп , Wmgl = -= 40    Ung - 5ang 4000miilei prod WL2oo3 - Qmulei prod   imielei sal 500miilei sal 1 3600mii lei prod 7 vvL2oo4 -   Qmulei prod imie lei sal 450mii lei sal ,A, -400mii lei prod o , WmgL = -= Qmulei prod   imulei sal - 50miiJei sal lJt, 4000mii lei prod , r Wk2oo3 - - 322mu lei prod   mielei K  250miilei K 3600mii lei prod r , v*k2oo4 = —   jfii’Hiilei pKod     000miilei K - 400md lei prod , л ,,, , uv  -= i,6mil lei prod   imit lei К - 250mil lei K 4000mii lei prod oo , ѵѵкггооз = Q2Qmn lei prod   imie lei Kj 450mii lei Kf 3600mii lei prod , ]rr • *Kt2oo4 Omiliei prod  mielei Kj 400miilei Kf - 400mii lei prod WmgKf= -= Qmii lei prod  imie lei Kf - 50mii lei Kf 4000mii lei prod , " WKc2oo3 = -= 5 mi i lei prod   mielei Kc %00mii lei Kc 3600mii lei prod , ,, , vvKc2oo4,= -= бтиіеі prod  imielei Kc 600mii lei Kc -400mii lei prod vVmqKc   = 2mu lei prod  imielei Kc - 200mii lei Kc lA  2000  , iA  iS00i ,, ^S2oo3   — 20і  ha И з2осм     22,5    ha 100 ш 80 ztz WmgS = ^^- = ]Qt ha 9 - 20 ha Obs: se mai pot calcula si alte forme de productivitate - a muncii (exprimata in tone produs 1000 lei salarii, sau in mii lei angajat) si a pamantului (exprimata in mii lei ha) PROBLEME PROPUSE: 1 Pe baza datelor din tabelul de mai jos, sa se determine productivitatea medie si marginala a muncii: L [angajati] Q [bucati] WL [buc  ang ] WmQL [buc  ang ] 1 45 2 60 3 99 4 120 5 200 6 240 R: WL = 45; 30; 33; 30; 40; 40; WmgL = 15; 39; 21; 80; 40 2 Pe baza corelatiilor cunoscute completati tabelul de mai jos: К [utilaje] Q [lei] к [utilaje lei] kmg [utilaje lei] WK [lei utilaj] WmgK [lei utilaj] 20 15 000 23 27 000 27 50 000 32 54 000 R: к = 0,0013; 0,00085; 0,00054; 0,0059; kmg = 0,00025; 0,00017; 0,00125 WK = 750; 1173,9; 1851,8; 1687,5; WmgK =-; 4000; 5750; 800 3 O societate comerciala cu 150 de salariati, produce in perioada "t0" 3000 bucati din produsul A in perioada urmatoare, societatea doreste sa-si mareasca productia cu 60%, in conditiile in care productivitatea medie a muncii ar creste cu 20% Cate persoane trebuie sa mai angajeze societatea pentru a infaptui aceasta crestere ? R: AL = 50 salariati 4 O intreprindere cu 50 de angajati a obtinut, in anul "t0", 100 mii bucati din produsul A in anul "t 1, s-a folosit acelasi capital, ca volum si 82 structura, dar s-au angajat inca 6 persoane, obtinandu-se o productie suplimentara de 10 mii bucati Sa se calculeze: a) , productivitatea medie a muncii in "t0" si in "t ’; b) variatia procentuala a productivitatii medii a muncii; c) productivitatea marginala a muncii R: a) WL0 = 2000 buc  ang ; WLt = 1964 buc  ang ; b) AWL(%) = -1,8%; c) WmgL   1666 buc  ang 5 La firma X, in perioada "t0", productivitatea medie a muncii a fost 250 buc  angajat in perioada urmatoare productia a crescut cu 60%, datorita cresterii numarului de salariati cu 20% Sa se determine productivitatea marginala a muncii R: WmgL - 750 buc  ang 6 Cu ce procent creste productivitatea medie a muncii, daca se obtine o productie suplimentara de 50%, prin reducerea numarului de angajati cu 20% ? R: AWL(%) = 87,5 % 7 in perioada "t0", la societatea comerciala X, productivitatea medie a capitalului a fost 60 mii lei utilaj in perioada urmatoare, datorita cresterii volumului capitalului cu 20%, productia suplimentara obtinuta este de 30% Sa se calculeze productivitatea marginala a capitalului R: WmgK = 90 000 lei buc 8 Cresterea cu 70% a valorii capitalului utilizat de o firma "X", antreneaza o crestere de 50% a productiei Sa se calculeze indicele productivitatii medii a capitalului si variatia procentuala a productivitatii medii a capitalului R: !wk = 88,2 % ; AWK(%) =-11,8 % 9 La o societate comerciala, in luna "t0" se inregistreaza o productivitate medie a muncii de 10 mii lei angajat in luna urmatoare, datorita unor conjuncturi favorabile pe piata, firma a obtinut o cifra de afaceri cu 20% mai mare, utilizand acelasi numar de angajati, iar conducerea firmei a decis majorarea salariilor angajatilor de la 500 lei luna la 550 lei luna A fost eficienta decizia conducerii? (obs: decizia de crestere a salariilor este eficienta, conducand la cresterea motivatiei angajatilor, dar numai daca indicele productivitatii muncii este mai mare decat indicele salariilor) 83 R: lWL = 120% > ls   110% & decizia a fost eficienta 10 in luna "t0", o firma a utilizat 300 de muncitori si a obtinut 5600 de produse Cate persoane mai trebuie angajate pentru ca firma sa-si tripleze productia, in conditiile mentinerii aceluiasi nivel al productivitatii medii a muncii? R: AL - 600 persoane 11 La momentul t0) productivitatea medie a capitalului unei firme a fost de 60 mii lei lmie lei in perioada urmatoare, cifra de afaceri a firmei a crescut cu 40%, iar valoarea capitalului utilizat cu 50% Sa se determine productivitatea marginala a capitalului R: И тдк = 48 mii lei lmie lei 12 Pentru a obtine o productie de 50 t, un agent economic foloseste un capital concretizat in 25 utilaje de productie Prin folosirea a inca 15 utilaje, agentul economic obtine un spor de productie de 40 t Sa se determine productivitatea medie si marginala a capitalului R: WK0=2 t utilaj; WK1 = 2,25 t utilaj; WmgK = 2,(6) t utilaj 13 in anul "t" productia industriala a firmei "X" a reprezentat 72% din productia industriala din anul anterior Sa se calculeze indicele productivitatii muncii, stiind ca in anul "t" firma a concediat 10% din angajati   ? ' iwl = 80% 14 Doi agenti economici, X si Y, produc anual, fiecare, cate 1000 bucati din produsul "A", desfasurandu-si activitatea in conditii de tehnologizare diferita, incat productivitatile lor sunt in raportul 2 3 (WLX WLY - 2 3) Sa se determine cati angajati are firma Y, in ipoteza ca firma X are 600 de angajati R; Ly = 40 angajati 15 in anul ДГ, o firma "X" a angajat doi specialisti de inalta calificare, in vederea cresterii eficientei Dupa angajarea acestora, productivitatea muncii s-a dublat, in timp ce productia totala a firmei crescut cu 150% Sa se determine numarul total al angajatilor 84 R: L1 = 10 angajati 16 La momentul "t", firma "X" angajeaza un specialist de inalta calificare, reusind ulterior sa creasca productivitatea muncii cu 80% stiind, ca productia totala a firmei s-a dublat dupa angajarea specialistului, se cere numarul initial al angajatilor R: Lo = 9 angajati i 17 in anul "t" productia firmei "X" a scazut cu 5% fata de anul anterior, in conditiile in care personalul firmei s-a redus cu 10% Sa se calculeze variatia procentuala a productivitatii muncii si indicele productivitatii muncii R: AWl(%) = 5,55%; lw, = 105,55% 18 in momentul "t0", productivitatea medie a muncii in firma "X" a fost de 1 000 buc  ang in momentul "t  productia a crescut cu 30% fata de "t0", iar numarul de angajati a crescut cu 10% Sa se determine productivitatea marginala a muncii R: WmgL - 3 000 buc  ang 19 in firma X, la momentul "t0", productivitatea medie a capitalului a fost de 20 mii lei lmie lei in "t ’ productia a crescut cu 20% iar valoarea capitalului utilizat cu 30% Sa se determine coeficientul marginal al capitalului  ?: kmg = 0,075 mii leiK lmie leiCA 20 in anul 2004 firma X avea 100 de angajati, iar productivitatea medie a muncii era de 600 buc  ang Comparativ cu anul 2003, productivitatea medie a muncii a crescut cu 20%, iar productivitatea marginala a muncii a fost de 900 buc  ang Sa se determine, pentru anul 2003, nivelul productiei, numarul de angajati si productivitatea medie a muncii R: Q2003 = 37 500 bucati; L2003 = 75 angajati; WL2Oo3 =500 buc  ang 21 O firma a avut, in perioada "t0", 10 angajati si o productie de 2 000 bucati din produsul "A" in perioada urmatoare firma angajeaza in plus 2 persoane, iar productia creste cu 40% Determinati productivitatea 85 medie a muncii, in "t0" si in "t-Г, productivitatea marginala a muncii si indicele productivitatii muncii R WL0 = 200 buc  ang ; WL1 = 233,3 buc  ang ; WmgL - 400 buc  ang ; iWL =116,6% 22 Cu ce procent creste productivitatea muncii, daca salariile platite de firma cresc cu 10%, in timp ce cifra de afaceri creste cu 15%? R: AWl(%) = 4,540% 23 0 firma cu 50 de angajati obtine, in anul "t0", o cifra de afaceri de 550 mii lei in anul "t  firma angajeaza inca 10 persoane, iar productivitatea medie a muncii se mentine constanta Sa se determine cifra de afaceri a firmei in anul "t  si productivitatea marginala a muncii R: CA, = 660 mii lei; WmgL = 11 mii lei ang 24 0 firma cu 40 de angajati obtine, in anul "t0", o productivitatea media a muncii de 100 kg  ang ; in anul urmator, numarul de angajati ai firmei se reduce la 30, iar productia scade cu 10% Sa se determine productivitatea marginala a muncii, indicele productivitatii muncii si modificarea procentuala a productivitatii muncii R: WmgL = 40 kg  ang ; iWL =120%; AWL(%) =20% 25 la momentul t0, o firma detinea 60 de utilaje si a obtinut o cifra de afaceri de 3 mii lei; in perioada urmatoare firma mai achizitioneaza 15 utilaje, si obtine o cifra de afaceri de 4,2 mii lei Sa se determine productivitatea medie a capitalului, in cele doua perioade, precum si productivitatea marginala a capitalului R: WK0 = 50 mii lei utilaj; ;WK1 = 56 mil lei utilaj; WmgK = 80 mil lei utilaj 26 Un agricultor a arendat in anul "t0" un teren de 10 ha, l-a cultivat cu grau si a obtinut o productie de 600 t  ha in anul urmator el isi mareste suprafata arendata cu inca 2 ha, si obtine o crestere a productiei totale de grau cu 25% Calculati indicatorii de dinamica a productivitatii pamantului R 21 Ws = 25 t  ha; lws = 104,16%; AWS(%) = 4,16% 86 27 Pentru o firma X se cunosc urmatoarele date: CA0 = 50 mii lei; CAi = 57 mii lei; Ko = Ki = 8 mii lei; Lo - 2 000 angajati; L1 = 2 100 angajati Sa se determine, pentru cele 2 perioade, productivitatea medie a muncii, productivitatea medie a capitalului, coeficientul mediu al capitalului, precum si productivitatea marginala a muncii si modificarea procentuala a productivitatii capitalului R: WL0 = 25 mii lei ang ; WL1 = 27,14 mii lei ang ; WmgL = 70 mii lei ang ; WKo - 6 250 mii lei lmie lei; WKi = 7 125 mii lei lmie lei; AWK(%) = 14%; ko = 0,00016 mii lei lmie lei; kf = 0,00014 mii lei lmie lei; 28 Pentru o firma X se cunosc urmatoarele date: CA0 = 25 mii lei; CAt -54 mii lei; Ko = Ki = 24 mii lei; Lo = 250 angajati; Li = 300 angajati Sa se determine, pentru cele 2 perioade, productivitatea medie a muncii, productivitatea medie a capitalului, coeficientul mediu al capitalului, precum si productivitatea marginala a muncii si modificarea procentuala a productivitatii capitalului R: WL0 = 100 mii lei ang ; WL1 = 180 mii lei ang ; WmgL = 580 mii lei ang ; WK0 = 1,04 mii lei lmie lei; WKi = 2,25 mii lei lmie lei; AWK(%) = 116,3%; k0 = 0,96 mii lei lmie lei; k1 = 0,44 mii lei lmie lei; 29 Pentru o firma X se cunosc urmatoarele date: CA0 = 45 mii lei; CAi = 50 mii lei; Ko = K-i = 10 mii lei; Lo = 1 300 angajati; Li = 1 200 angajati Sa se determine, pentru cele 2 perioade, productivitatea medie a muncii, productivitatea medie a capitalului, coeficientul mediu al capitalului, precum si productivitatea marginala a muncii si modificarea procentuala a productivitatii capitalului R: WL0 = 34,6 mii lei ang ; WL1 = 41,6 mii lei ang ; WmgL = -50 mii lei ang ; WK0 = 4,5 mii lei lmie lei; WK1 = 5 mii lei lmie lei; AWK(%) = 11,11%>; ko = 0,22 mii lei lmie lei; kf = 0,2 mii lei lmie lei; 30 Firma "X" a obtinut in anul 2003 o productie de 5 000 bucati din produsul "A", avand 100 de angajati La sfarsitul anului firma isi restrange activitatea si concediaza 40 de angajati Productia obtinuta in anul 2004 a fost de 4 200 bucati Sa se determine: a) productivitatea medie a muncii pentru cei doi ani si productivitatea marginala a muncii; b) indicele productivitatii muncii si variatia relativa a productivitatii muncii R: a) WL2oo3 = 50 buc  ang , WL2004 = 70 buc  ang , WmgL = 20 buc  ang b) lWL= 140%; AWl(%) = 40° o 87 31 in anul 2003, o firma a inregistrat o productivitate medie a muncii de 250 mii lei ang si o productivitate medie a capitalului de 500 mii lei utilaj in 2004, cifra de afaceri a firmei a crescut cu 60%, iar numarul de angajati a crescut cu 20% stiind ca productivitatea marginala a capitalului a fost de 600 mii lei utilaj, sa se determine productivitatea marginala a muncii, productivitatea medie a capitalului in 2004 si modificarea procentuala a productivitatii capitalului R: WmgL   750 mii lei ang ; WK1 = 533,3 mii lei utilaj; AWk(%) = 6,6% 32 in anul 2003, o firma a obtinut o productie de 50 000 buc dintr-un produs A, utilizand 250 de angajati si 40 de utilaje in anul 2004 firma si-a redus personalul cu 20% si a achizitionat 10 noi utilaje stiind ca productivitatea marginala a capitalului a fost de 1 000 buc utilaj, sa se determine nivelul productiei in 2004, modificarea procentuala a productivitatii muncii si modificarea procentuala a productivitatii capitalului R: Q, = 60 000 bucati; AWL(%) = 50%;AWK(%) = -4% 33 in anul 2003, o societate comerciala a inregistrat o productivitate a muncii de 100 mii lei ang si o productivitate a capitalului de 400 mii lei utilaj in 2004, cifra de afaceri a firmei a crescut cu 50%, iar numarul de angajati a crescut cu 25% stiind ca productivitatea marginala a capitalului a fost de 1 000 mii lei utilaj, sa se determine productivitatea marginala a muncii, variatia procentuala a productivitatii muncii si productivitatea capitalului in 2004 R: VVmgL = 200 mii lei ang; AWL(%) = 20%; WK2oo4 = 500 mii lei utilaj 88 Vi Piata Cererea si oferta Piata poate fi definita ca locul de intalnire a cererii cu oferta Din confruntarea cererii cu oferta, pe piata, se formeaza pretul produselor si serviciilor care fac obiectul schimburilor Practic, piata reprezinta mecanismul care permite vanzatorilor si cumparatorilor sa se intalneasca si sa stabileasca pretul la care se desfasoara tranzactiile economice (operatiunile de vanzare-cumparare 1 Cererea Elasticitatea cererii Cererea (C) reprezinta cantitatea dintr-un anumit produs, pe care agentii economici de pe o anumita piata sunt dispusi sa o cumpere, la un moment dat si la un anumit pret Principalii factori care influenteaza evolutia cererii pe piata sunt pretul (P) si veniturile consumatorilor (V) Alti factori se refera la gusturi si preferinte ale cumparatorilor, preturi ale unor bunuri similare etc Evolutia cererii in functie de pret (legea cererii): odata cu cresterea pretului, cantitatea ceruta dintr-un anumit bun sau serviciu scade; odata cu scaderea pretului, cantitatea ceruta dintr-un anumit bun sau serviciu creste Legea cererii este respectata pentru aproape toate bunurile economice Exceptie pot face anumite bunuri de lux, pentru care cresterea pretului determina cresterea cererii, fiind interpretata ca indicand clar faptul ca acele bunuri sunt de lux si se adreseaza doar unei anumite categorii de consumatori, cu venituri mult peste medie (si respectiv scaderea pretului determina scaderea cererii, deoarece un pret mai scazut inseamna ca produsele sunt accesibile pentru mai multe categorii de consumatori, nu doar pentru "elite ) Exemplu: Pentru un produs A cantitatea ceruta pe piata variaza functie de pretul bunului conform tabelului' nr 4; reprezentare grafica in figura nr 5 Obs 1: in economie, pentru reprezentari grafice, variabilele cantitative apar pe abscisa, iar cele valorice pe ordonata) 89 Obs 2: graficul prezinta evolutia cererii in functie de pret, presupunand ca toate celelalte elemente care ar mai putea influenta cererea raman constante (nu se modifica)12 Tabelul nr 4 - Evolutia cererii in functie de pret Pretul (lei) Cantitatea ceruta (buc) 50 1 45 2 40 4 35 7 30 10 25 15 20 22 15 40 10 68 5 100 Figura nr 5 - Evolutia cererii in functie de pret ' Acesta este un principiu foarte des utilizat in economie, denumit "caeieris paribus" -semnificand "toate celelalte constante"; principiul consta practic in excluderea influentei oricaror altor factori in afara factorului analizat, asupra evolutiei indicatorului studiat Cel mai adesea in economie, dependenta unei marimi economice de un anumit factor este studiata in conditii caeteris paribus " 90 Atunci cand se modifica alti factori de influenta a cererii, curba cererii prezentata in figura nr 5 isi pastreaza forma, insa se deplaseaza pe grafic Spre exemplu, in conditiile cresterii veniturilor consumatorilor, acestia vor putea achizitiona cantitati mai mari din produsul respectiv (ia acelasi nivel al pretului), iar ca urmare curba cererii se va deplasa pe grafic spre dreapta (sau in sus) Daca insa tendintele modei se schimba si produsul A nu mai este la moda, cantitatea achizitionata din produsul respectiv (la acelasi nivel al pretului) scade, iar ca urmare curba cererii se va deplasa pe grafic spre stanga (sau in jos) Se spune ca cererea are o anumita elasticitate in functie de pret -cu cat cererea este mai elastica, cu atat ea se va modifica mai puternic la o anumita schimbare a pretului in analiza evolutiei cererii in functie de pret se calculeaza un coeficient de elasticitate a cererii in functie de pret (Ecp), ca raport intre modificarea cererii intre doua perioade (AC), si modificarea pretului in acelasi interval de timp (AP) Pentru a obtine rezultate comparabile pentru diferite produse si diferite unitati de masura utilizate in exprimarea cererii si a pretului, in general se utilizeaza modificari relative (procentuale), sau modificari absolute ponderate cu cererea - respectiv pretul - din perioada initiala Ecp - - AC Со AP Po Semnul minus apare din cauza ca modificarile cererii si a pretului sunt de sensuri contrare, iar coeficientii sunt, de regula, pozitivi in functie de valoarea Ecp, se disting mai multe cazuri: • Ecp>1 => cererea este elastica in functie de pret (are o elasticitate supraunitara) - unei anumite variatii procentuale a pretului ii corespunde o variatie procentuala mai mare a cererii; • Ecp=1 => cererea are o elasticitate unitara in functie de pret -unei anumite variatii procentuale a pretului ii corespunde o variatie procentuala identica a cererii; • Ecp cererea este inelastica in functie de pret (are o elasticitate subunitara) - unei anumite variatii procentuale a pretului ii corespunde o variatie procentuala mai mica a cererii Obs: practic, AC(%) = Ecp * AP(%) 91 in cazul exemplului de mai sus, daca pretul scade de la 30 lei la 25 lei, cantitatea ceruta creste de la 10 bucati ia 15 bucati Г 5 - 5 7 => Ecp 4- — - 3 10 30 in acest caz cererea este elastica in functie de pret (pretul scade cu 16,6%, ceea ce antreneaza o crestere de 50% a cererii) Pentru vanzatori, in cazul unei cereri elastice in raport cu pretul, reducerea pretului va antrena o crestere suficient de mare a cererii astfel incat veniturile obtinute din vanzarea produselor sa creasca Dimpotriva, in cazul unei cereri inelastice in functie de pret, vanzatorii pot opta pentru o strategie de crestere a preturilor, cererii va fi suficient de mica incat produselor sa nu se diminueze Elasticitatea cererii in functie pentru bunuri de stricta necesitate si ridicata pentru bunuri de lux deoarece in acest caz reducerea veniturile incasate din vanzarea de pret este, de regula, redusa Evolutia cererii in functie de venit: odata cu cresterea veniturilor consumatorilor, cererea acestora creste; odata cu scaderea veniturilor consumatorilor, cererea inregistreaza o tendinta de scadere La fel ca in cazul pretului, se poate calcula si un coeficient de elasticitate a cererii in functie de venit (Ecv), ca raport intre modificarea cererii intre doua perioade (AC), si modificarea venitului consumatorilor in acelasi interval de timp (AP) si in acest caz, pentru a obtine rezultate comparabile pentru diferite produse unitati de masura, se utilizeaza modificari exprimate in procente, sau ponderate cu cererea -respectiv venitul - din perioada initiala r, AC AC Ecv 4 Со Со in functie de valoarea Ecv, se pot distinge mai multe cazuri: • Ecv>1 => cererea este elastica in functie de venit (are o elasticitate supraunitara) - unei anumite variatii procentuale a venitului ii corespunde o variatie procentuala mai mare a cererii;; • Ecv=1 => cererea are o elasticitate unitara in functie de venit - unei anumite variatii procentuale a pretului ii corespunde o variatie procentuala identica a cererii;; • Edv cererea este inelastica in functie de venit (are o elasticitate subunitara) - unei anumite variatii procentuale a 92 pretului ii corespunde o variatie procentuala mai mica a cererii Obs 1: practic, AC(%) = Ecv * AV(%) Exemplu: Daca veniturile unui consumator cresc de la 2 milioane lei la 3 milioane lei luna, cererea sa pentru produsul A creste - in conditiile in care pretul se mentine constant - de la 10 bucati la 15 in acest caz cererea are o elasticitate unitara in functie de venit (venitul creste cu 50%, antrenand o crestere de 50% a cererii) 2 Oferta Elasticitatea ofertei Oferta (O) reprezinta cantitatea dintr-un anumit produs, pe care agentii economici de pe o anumita piata sunt dispusi sa o cumpere, la un moment dat si la un anumit pret Principalii factori care influenteaza evolutia ofertei pe piata sunt pretul si costul de productie (determinat de nivelul tehnologic si de preturile factorilor de productie) Alti factori includ preturile unor produse similare, politicile economice ale guvernului etc Costul de productie influenteaza pretul produselor, obligand producatorii sa stabileasca un pret superior costului de productie unitar, pentru ca activitatea lor sa fie rentabila Reducerea costurilor de productie permite si reducerea preturilor Costurile de productie au fost deja analizate intr-un capitol anterior si nu vom mai reveni asupra lor Evolutia ofertei in functie de pret (legea ofertei): odata cu cresterea pretului, cantitatea oferita dintr-un anumit bun sau serviciu creste; odata cu scaderea pretului, cantitatea oferita scade Exemplu: Pentru un produs A, cantitatea oferita pe piata variaza functie de pretul bunului conform tabelului nr 5 si figurii nr 6 93 Tabelul nr 5 - Evolutia ofertei in functie de pret Pretul (lei) Cantitatea oferita (buc) 5 1 10 5 15 12 20 22 25 35 30 50 35 68 40 84 45 105 50 130 Figura nr 6 - Evolutia ofertei in functie de pret Atunci cand se modifica alti factori de influenta a ofertei, curba ofertei prezentata in figura nr 6 isi pastreaza forma, insa se deplaseaza pe grafic Spre exemplu, in cazul cresterii preturilor la produse similare, producatorii vor fi tentati sa se reorienteze spre producerea unor bunuri similare care pot fi vandute la un pret mai mare, determinand reducerea ofertei pentru produsul A; ca urmare, curba ofertei se va deplasa pe grafic spre stanga (sau in sus) Daca insa preturile factorilor de productie se reduc, antrenand scaderea costurilor, producatorii vor fi tot mai tentati sa 94 ofere produsul A pe piata, pentru ca mentinand nivelul pretului si scazand nivelul costurilor, acestia inregistreaza o crestere a profitului realizat; ca urmare, oferta pentru produsul A va creste (la acelasi nivel al pretului), iar curba ofertei se va deplasa pe grafic spre dreapta (sau in jos) si in cazul ofertei se analizeaza elasticitatea acesteia in functie de pret, desi practic se utilizeaza mult mai rar decat elasticitatea cererii Cu cat oferta este mai elastica, cu atat ea se va modifica mai puternic la o anumita schimbare a pretului Coeficientul de elasticitate a ofertei in functie de pret (Eop) se calculeaza similar cu coeficientul de elasticitate a cererii in functie de pret, ca raport intre modificarea ofertei intre doua perioade (ДО), si modificarea pretului in acelasi interval de timp (AP) Pentru a obtine rezultate comparabile pentru diferite produse si diferite unitati de masura utilizate in exprimarea ofertei si a pretului, cel mai adesea se utilizeaza modificari exprimate in procente, sau ponderate cu oferta - respectiv pretul - din perioada initiala r АО AP Eop = - Oo Po Cum oferta si pretul se modifica in acelasi sens, in acest caz nu apare semnul minus in functie de valoarea Eop, se disting mai multe cazuri: • Eop>1 => oferta elastica in functie de pret (cu o elasticitate supraunitara) - unei anumite variatii procentuale a pretului ii corespunde o variatie procentuala mai mare a ofertei; • Eop=1 => oferta cu o elasticitate unitara in functie de pret -unei anumite variatii procentuale a pretului ii corespunde o variatie procentuala identica a ofertei; • Eop oferta inelastica in functie de pret (cu o elasticitate subunitara) - unei anumite variatii procentuale a pretului ii corespunde o variatie procentuala mai mica a ofertei; Obs: practic, AO(%) = Eop * AP(%) in cazul exemplului considerat mai sus, daca pretul creste de la 30 lei la 35 lei, cantitatea oferita pe piata creste de la 50 bucati la 68 => Eop = ? — = 2,16 50 30 in acest caz oferta este elastica in functie de pret (pretul se modifica cu 16,6%, determinand o modificare de 36% a ofertei) 95 3 Echilibrul pietei - pretul de echilibru Piata ajunge la echilibru atunci cand cererea este egala cu oferta in acest caz orice agent economic de pe piata isi gaseste un partener de tranzactii; nu exista nici o cerere si nici o oferta individuala ramasa nesatisfacuta Grafic, echilibrul pietei se obtine in punctul in care curba cererii intersecteaza curba ofertei Pretul de echilibru (Pe) este pretul la care cererea si oferta existente pe piata sunt egale Este in acelasi timp pretul la care cantitatea tranzactionala pe piata este maxima => pentru Pe are loc relatia: C = O Daca avem in vedere exemplele utilizate pentru cerere si pentru oferta, situatia pentru produsul A, pe piata, se prezinta astfel: Tabelul nr 6 - Pretul de echilibru Pretul (lei) Cantitatea ceruta (buc) Cantitatea oferita (buc) 5 100 1 10 68 5 15 40 12 20 22 22 25 15 35 30 10 50 35 7 68 40 4 84 45 2 105 50 1 130 96 Pretul de echilibru Cantitate ceruta, oferita Figura nr 7 - Pretul de echilibru Se observa ca in acest caz pretul de echilibru este Pe - 20 lei, pret la care cererea este egala cu oferta (22 bucati), aceasta fiind cantitatea de echilibru - cantitatea care se tranzactioneaza pe piata la pretul de echilibru (Qe = 22 bucati) Se observa ca la oricare alt pret, cantitatea tranzactionata este mai mica (ex: la un pret de 15 lei exista cerere pentru 40 bucati din produsul A, dar se ofera doar 12, deci nu pot fi tranzactionate decat 12; la un pret de 25 lei pe piata se ofera 35 de bucati din produsul A, dar nu exista cerere decat pentru 15, aceasta fiind cantitatea care se poate efectiv tranzactiona pe piata pentru produsul A) La orice pret, cantitatea tranzactionata pe piata (Qu) va fi minimul dintre cerere si oferta, pentru ca se pot tranzactiona doar acele produse pentru care exista 2 parteneri de tranzactie, deci pentru care exista si oferta si cerere: Qtz = min {C; O) Se poate spune, deci, ca echilibrul stabilit pe o piata este optim - piata isi gaseste echilibrul la acel nivel al pretului care permite realizarea celor mai multe tranzactii (la acel nivel al pretului pentru care cantitatea tranzactionata este maxima La nivelul pretului de echilibru toti participantii de pe piata isi gasesc partener de afaceri 97 in acelasi timp, mai remarcam faptul ca echilibrul pietei este atins in mod automat, fara a necesita interventii din exterior: lasata libera, piata ajunge singura la echilibru Pentru a intelege acest mod de formare automata a echilibrului pe piata, sa revenim la exemplul prezentat anterior si sa presupunem ca la un moment dat (considerat moment initial), nivelul pretului pe piata este de 10 lei bucata La acest nivel al pretului, cererea este de 68 de bucati, dar oferta este doar de 5 bucati inseamna ca pe piata se vor tranzactiona doar 5 bucati (min {68; 5}) Mai ramane o cerere excedentara de 63 de bucati (68 - 5), nesatisfacuta Cumparatorii care doresc sa achizitioneze produsul, dar nu mai au de unde, au de ales intre doua optiuni: fie renunta la produs, fie accepta sa plateasca un pret mai mare, pentru a stimula cresterea ofertei intotdeauna pe piata vor exista si cumparatori care vor alege cea de-a doua optiune in acest context, datorita existentei unei cereri excedentare comparativ cu oferta, pe piata se exercita o presiune in sensul cresterii pretului Ca urmare, in perioada urmatoare pretul va creste si se va apropia de pretul de echilibru Obs: atunci cand se analizeaza relatia dintre cerere si pret, trebuie avuta mare grija la relatia de cauzalitate: atunci cand pretul creste, din motive care nu tin de cerere (cand pretul este variabila independenta, iar cererea este variabila dependenta), aceasta evolutie va determina o scadere a cererii (si respectiv atunci cand pretul scade, cererea va creste); pe de alta parte, in cazul in care cererea se modifica din motive care nu tin de pret, de exemplu, din cauza modificarii veniturilor agentilor economici (atunci cand cererea este variabila independenta, iar pretul variabila dependenta), orice crestere a cererii va fi insotita de o crestere a pretului (si respectiv orice scadere a cererii va determina o reducere a pretului) iP=> C; >LP=>iC TC=>TP; ФС=>>ІР Sa presupunem acum ca la un moment dat, nivelul pretului pe piata este de 30 lei La acest nivel al pretului, oferta este de 50 de bucati, insa cererea este de numai 10 bucati Prin urmare, la pretul de 30 de lei bucata, pe piata se vor tranzactiona 10 bucati (min {10; 50}), si va mai ramane o oferta excedentara de 40 de bucati (50 - 10), nesatisfacuta Vanzatorii care doresc sa achizitioneze produsul, dar nu mai au cui, pot opta intre a renunta la produs (reprofilandu-se pe alte produse, pentru care cererea este mai mare) si a accepta sa vanda produsul la un pret mai mic, pentru a stimula cresterea cererii intotdeauna pe piata vor exista si producatori care vor alege cea de-a doua varianta13 in acest b cu atat mai mult cu cat in cazul producatorilor, odata obtinute produsele destinate a fi sandute costurile cu productia acestora nu mai pot fi recuperate decat prin vanzarea 98 context, datorita existentei unei oferte excedentare comparativ cu cererea, pe piata se exercita o presiune in sensul scaderii pretului, presiune care va determina reducerea pretului in perioada urmatoare si apropierea acestuia de pretul de echilibru Ods: atunci cand se analizeaza relatia dintre oferta si pret, trebuie avuta mare grija la relatia de cauzalitate: atunci cand pretul creste, din motive care nu tin de oferta (atunci cand pretul este variabila independenta, iar oferta variabila dependenta), aceasta evolutie va determina o crestere a ofertei (si respectiv atunci cand pretul scade, oferta se va reduce si ea); pe de alta parte, in cazul in care oferta se modifica din motive care nu tin de pret, de exemplu, pe fondul modificarii costurilor de productie ca urmare a unor modificari fiscale (atunci cand cererea este variabila independenta, iar pretul variabila dependenta), orice scadere a ofertei va determina o crestere a pretului (si respectiv orice crestere a ofertei va fi insotita de o scadere a pretului) iP=>iO;  P->^() iO=>  Р; ФО=> iP Deplasarile curbelor cererii si ofertei pe grafic determina modificarea echilibrului pietei (se modifica atat pretul de echilibru, cat si cantitatea de echilibru) O analiza corecta a cererii si ofertei implica, printre altele, capacitatea de a distinge intre modificarile cererii (ofertei) - materializata in deplasarea curbei cererii (ofertei) pe grafic - si modificarile cantitatii cerute (oferite) - care implica deplasari de-a lungul curbei cererii (ofertei) Uneori statul intervine, stabilind preturi minime (preturi prag) si sau maxime (preturi plafon)pentru anumite produse Spre exemplu, in sectorul agricol, Uniunea Europeana practica un sistem de preturi prag si de preturi plafon, menit sa asigure venituri rezonabile agricultorilor; s-a considerat necesara aceasta interventie (desi denatureaza echilibrul pietei), deoarece in agricultura progresul tehnologic a condus la o crestere spectaculoasa a productiei agricole, mult peste ritmul de crestere a cererii; a aparut astfel un excedent cronic al ofertei de produse agricole, comparativ cu cererea, care a determinat reducerea continua a preturilor la produsele agricole Desi pentru ansamblul participantilor la piata echilibrul atins reprezenta varianta optima, pentru grupul fermierilor agricultori acest echilibru a fost defavorabil - veniturile acestora au scazut de la an la an, intr-o societate aflata in plina dezvoltare, intr-o economie in care veniturile medii ale populatiei prezinta o tendinta clara de crestere Astfel, din motive care tin de echitate si de politica sociala, s-a considerat produselor - daca produsele raman nevandute, conturile cu productialor se mentin in timp ce veniturile vor fi zero, ceea ce implica inregistrarea unor pierderi semnificative 99 necesar sa se intervina pentru a corecta (sau cel putin pentru a limita) efectele negative suferite de agricultori Totusi, trebuie retinut ca adesea, interventiile statului asupra pietei genereaza distorsiuni si ineficiente economice (chiar daca permit realizarea unor obiective sociale) Astfel, stabilirea unor preturi prag risca sa conduca la aparitia unui excedent cronic al ofertei fata de cererea de pe piata (semnificand ca o parte a ofertei va ramane permanent nesatisfacuta), in timp ce stabilirea unor preturi plafon risca sa determine reducerea ofertei sub nivelul cererii, o parte din cerere ramanand permanent nesatisfacuta 4 Aplicatii PROBLEMa REZOLVATa: La momentul "t0", un produs "A" este oferit spre vanzare pe piata in cantitate de 12 000 bucati, la un pret de 10 lei buc , dar cererea manifestata pe piata pentru acest produs este doar de 8 000 bucati in perioada urmatoare ("L"), producatorii scad pretul la 7,5 lei buc Oferta se reduce la 11 000 bucati, iar cererea creste la 10 000 bucati a) Sa se calculeze elasticitatea cererii si ofertei in functie de pret b) Considerand coeficientii de elasticitate a cererii si ofertei in functie de pret constanti (cei de la punctul a ), determinati ce pret si ce oferta ar fi trebuit sa stabileasca producatorii in momentul "№, pentru ca piata sa ajunga la echilibru? Rezolvare: O0 = 12 000 buc От = 11 000 buc Cq = 8 000 buc Po = 10 lei buc Ci = 10 000 buc Pvt = 7,5 lei buc 2000 - 2,5 1 8000 ’ 10 ’ 4 1 10 = — x — = 1 Ф cererea are o elasticitate unitara; 4 2,5 Eop - - J?— = —— = — x — = 0,33 oferta este inelastica 12000 10 12 2,5 b) Ecp = 1; Pi = Pe Eop - 0,33; Oi = Ci - Qe ,, O -8000 Л-Ю , O -12000 P,-10 hcp - - — -4 -= 1; Eop = — — - 8000 10 12000 10 10 100 Avem un sistem de 2 ecuatii cu doua necunoscute, de unde rezulta Qe = 10 666,66 bucati; Pe = 6,66 lei PROBLEME PROPUSE: 1 in anul "t0", cererea pentru produsul "X" este de 250 bucati, la un pret de 50 lei buc in anul "t-i" pretul creste la 90 lei buc , iar cererea scade la 150 bucati Sa se determine elasticitatea cererii in functie de pret R: Ecp = 0,5 (cerere inelastica) 2 in anul "t0" cererea pentru produsul "X" este de 150 bucati, la un pret de 90 lei buc in anul "ti" pretul scade la 50 lei buc , iar cererea creste la 250 bucati Sa se determine elasticitatea cererii in functie de pret R: Ecp = 1,5 (cerere elastica) 3 Cererea pentru un produs "A" a fost, in anul "t0", de 4 mii bucati in anul urmator pretul a crescut cu 15%, iar veniturile populatiei au crescut cu 20% Care va fi cererea pentru calculatoare in anul urmator, daca marimea coeficientului elasticitatii cererii in functie de pret este 1, iar in functie de venit este 0,5? R: cererea se modifica sub influenta a doi factori; sun influenta cresterii preturilor, cererea scade cu ACP = -0,6 mii bucati, iar sub influenta cresterii veniturilor, cererea creste cu dCv = 0,4 mii bucati; ca urmare, cererea va fi C1 = Co + dCp + dCv = 3,8 mii bucati 4 Un comerciant importa saptamanal 10 tone de fructe exotice, pe care reuseste sa le vanda la un pret de 3,5 lei kg in acest fel el obtine saptamanal o cifra de afaceri de 35 mii lei Sosirea in port, inainte de termen, a unei comenzi, il determina sa reduca pretul la 2,5 lei kg, in speranta ca cererea va creste suficient pentru a vinde toate produsele (sosirea comenzii inainte de termen determina dublarea ofertei pentru saptamana respectiva; fructele fiind produse perisabile, daca se mentine pretul se vor vinde doar 10 tone, celelalte 10 tpne reprezentand o pierdere pentru comerciant, urmand a fi aruncate) Sa se determine elasticitatea cererii in functie de pret si cifra de afaceri a saptamanii, stiind ca cererea a crescut la: 101 a) 12 tone; b) 16 tone; R: a) Ecp = 0,7; CAi = 30 mii lei (se remarca o scadere a cifrei de afaceri, comparativ cu situatia initiala - cu alte cuvinte, daca cererea este inelastica in raport cu pretul, o strategie de reducere a pretului va  determina scaderea cifrei de afaceri, chiar daca volumul productiei vandute creste); b) Ecp = 2,1; CA1  = 40 mii lei (se remarca o crestere a cifrei de afaceri, comparativ cu situatia initiala - deci in acest caz, comerciantul a reusit sa castige in plus 10 mii lei; cu alte cuvinte, daca cererea este elastica in raport cu pretul, o strategie de reducere a pretului va determina o crestere a cifrei de afaceri, pe fondul cresterii volumul productiei vandute) 5 Pretul bunului A este de 50 lei buc La acest pret, cantitatea ceruta de pe piata se ridica la 1000 bucati Care va fi cererea pentru bunul respectiv, daca pretul sau creste la 70 lei buc , iar coeficientul elasticitatii cererii in functie de pret este de 0,5 R: Gr = 800 bucati 6 Pretul bunului A este de 9 lei buc La acest pret, cantitatea oferita pe piata de catre producatori este de 6000 buc Care va fi oferta pentru bunul respectiv, daca pretul sau creste la 12 lei buc , iar coeficientul elasticitatii ofertei in functie de pret este de 1,5 R: 0) = 9000 bucati 7 Un comerciant importa si vinde saptamanal 100 kg din produsul "A", la pretul de 30 lei kg in urma unei comenzi gresite, intr-o saptamana comerciantul primeste 150 kg din produsul "A" Mizand pe o cerere elastica in functie de pret comerciantul decide sa scada pretul la 25 lei kg a) Calculati elasticitatea cererii in functie de pret daca previziunile importatorului sunt corecte si cererea devine 150 kg la noul pret b) Calculati elasticitatea cererii in functie de pret daca in urma scaderii pretului cererea ajunge la 110 kg c) Calculati valoarea incasarilor importatorului, obtinute din vanzari, in situatia initiala, precum si in situatiile de la punctele a) si b) R: a) Ecp = 3; b) Ecp = 0,6; c) CA0= 3 000 lei; CA1a = 3 750 lei; CA1b = 2 750 lei 102 8 Pe piata produsului "A" se cunoaste cererea si oferta la diferite niveluri ale pretului - conform tabelului Se cere sa se completeze ultima coloana a tabelului (cantitatea care se tranzactioneaza pe piata, corespunzatoare fiecarui nivel al pretului) si sa se precizeze pretui de echilibru (Pe) si cantitatea de echilibru (Qe) Pretul (lei) Cererea (buc) Oferta (buc) Cantitatea tranzactionata (buc) 10 200 10 20 160 30 30 120 50 40 100 60 50 80 80 60 50 120 70 20 170 80 5 220 R- Qtz = 10; 30; 50; 60; 80; 50; 20; 5 (bucati); Pe=50 lei buc ; Qe=80 bucati 9 Pe piata unui produs "A", curba cererii este P = 100 - 0,05*Q, iar curba ofertei este P = 40 + 0,1 *Q Sa se determine pretul si cantitatea de echilibru R: pentru Pe, avem: 100- 0,05*Qe = 40 + 0,1 *Qe => Qe = 400 bucati; Pe = 80 lei buc 10 Pe piata produsului "A", functia cererii este C = 2000-1,2 * P, iar functia ofertei este O = 0,4 * P - 400 Sa se determine pretul de echilibru si cantitatea de echilibru R: Pe = 1 500 lei; Qe = 200 bucati 11 Pe piata unui produs, la un moment dat cererea este de 10 000 bucati, oferta de 5 000 bucati, iar pretul este de 100 lei buc in perioada urmatoare piata ajunge la echilibru stiind ca Ecp = 1,2 si Eop = 1,6, sa se determine pretul de echilibru si cantitatea de echilibru R: Pe - 125 lei; Qe = 7 000 bucati 12 Pe o piata curba cererii este data de relatia C = 100 - 1%*P, iar curba ofertei este data de relatia O = 2%*P - 50 a) sa se determine cantitatea de echilibru si pretul de echilibru; 103 b) sa se calculeze Ecp si Eop, daca pretul pe piata creste de la Pe la un pret de 6 000 lei buc c) sa se determine cantitatea de produse tranzactionate la pretul de 6 000 lei  buc R: a) Qe = 50 buc ; Pe = 5 000 lei buc ; b) Ecp = 1; Eop = 2; c) Qtz = 40 buc 13 Pe piata unui produs, la un moment dat cererea este de 5 000 de bucati, oferta de 4 000 bucati, iar pretul este de 100 lei buc in perioada urmatoare piata ajunge la echilibru stiind ca Ecp = 3 si' Eop = 2,5, sa se determine: a) nivelul cererii si ofertei in perioada h; b) pretul de echilibru; c) cantitatea tranzactionata, cand pretul este de 100 lei buc si cantitatea tranzactionata la nivelul pretului de echilibru R: a) C1 - Oi = 4 400 bucati; b) Pe = 104 lei buc ; c) Qt0 = 4 000 bucati; Qti = Qe  4 400 bucati 104 Vii Concurenta " 1 Concurenta perfecta Concurenta se refera la competitia dintre agenti economici de acelasi tip in economiile contemporane, cel mai frecvent, concurenta apare intre agentii economici producatori (ofertanti), concretizandu-se in lupta acestora pentru a atrage cat mai multi clienti Concurenta poate sa apara si intre agentii economici consumatori, insa intr-o economie de piata, dezvoltata aceasta situatie este foarte rara Societatile moderne (asa-numita societate de consum) se caracterizeaza prin abundenta, printr-o oferta permanent superioara cererii Concurenta intre consumatori apare cu precadere in societatile caracterizate de penurie, de lipsa unor produse si servicii (o astfel de societate a fost si societatea romaneasca inainte de 1989, cand foarte multe produse nu se gaseau pe piata, sau erau "rationalizate") Concurenta depinde de caracteristicile pietei Teoretic, se poate vorbi de o piata perfecta - o piata ce prezinta urmatoarele caracteristici: atomicitate (exista foarte multi ofertanti si foarte multi consumatori, astfel incat nici unul dintre ei nu poate influenta, in mod individual, pretul, cererea totala sau cererea totala); omogenitate (pe piata, produsele si serviciile oferite de agentii economici producatori sunt omogene - adica sunt identice, prezinta aceleasi caracteristici, indiferent de producator, fiind perfect substituibile); transparenta sau informatie perfecta (agentii economici sunt, in orice moment, perfect informatii - cunosc cu exactitate cererea si oferta tuturor celorlalti participanti pe piata); fluiditate (intrare si iesire libera pe piata, pentru toti agentii economici); mobilitatea factorilor de productie (libera circulatie a factorilor de productie) Pe o piata perfecta, exista o concurenta perfecta (pura) in realitate, piata nu este perfecta - informatia nu este perfecta (agentii economici au acces la informatii incomplete), iar produsele nu sunt omogene, ci diferentiate (cel mai frecvent, fiecare producator imprima produselor si serviciilor sale anumite caracteristici specifice, tocmai pentru a le particulariza in raport cu produsele si serviciile celorlalti 105 producatori, pentru a permite clientilor sa le identifice din multimea produselor si serviciilor de pe piata - fiecare producator isi promoveaza propria marca, pentru a-si fideliza clientii) 2 Concurenta imperfecta Pe pietele reale, imperfecte, concurenta este imperfecta in functie de numarul agentilor economici existenti pe piata, se pot distinge mai multe tipuri de concurenta imperfecta, prezentate in tabelul urmator Varianta de concurenta imperfecta (existenta in realitate) care se apropie cel mai mult de concurenta perfecta (ideala) este concurenta monopolistica Dintre pietele existente in realitate, pietele financiare (bursele de valori) se apropie cel mai mult de piata ideala, perfecta Tabelul nr 7 - Tipuri de concurenta Nr produ-catori Nr согь -^ sumatori Multi Putini Unul singur Multi Concurenta monopolistica Concurenta oligopolistica (oligopol) Concurenta de tip monopol Putini Concurenta de tip oligopson Oligopol   oligopson Monopol   oligopson Unul singur Concurenta de tip monopson Oligopol   monopson Monopol bilateral Pentru orice agent economic este esentiala cunoasterea tipului de concurenta de pe piata pe care opereaza, pentru a putea lua cele mai bune decizii in cazul concurentei monopolistice, fiind foarte multi producatori si foarte multi consumatori, fiecare dintre ei detine o fractiune mica din oferta, respectiv cererea totala Ca urmare, nici un agent economic nu poate influenta in mod individual oferta, cererea sau pretul de pe piata Pretul se formeaza prin confruntarea cererii globale cu oferta globala, iar agentii economici nu au alta optiune decat alinierea la acest pret (eventual incercarea de a vinde la un pret inferior, pentru a atrage clienti 106 - in nici un caz insa, un producator nu va putea stabili un pret mai mare decat cel format pe piata, deoarece isi va pierde clientii) in cazul monopolului, exista un singur producator, deci oferta sa reprezinta oferta totala de pe piata in acest caz, producatorul poate stabili, in mod individual, pretul pe piata (si va vinde o cantitate de produse egala cu cererea formulata pe piata, pentru pretul respectiv) in cazul monopsonului, exista un singur consumator, care poate impune pretul pe piata (monopsonul apare foarte rar, de regula in domeniile in care legea impune "monopol de stat", stabilind ca numai statul are dreptul de a achizitiona anumite produse - de exemplu armament) in cazul oligopolului, se pot intalni doua situatii: fie producatorii coopereaza si pot actiona unitar, ca si cum ar exista un singur producator (situatie similara cu monopolul), fie nu coopereaza (caz oarecum similar cu concurenta monopolistica) in orice caz, in cazul oligopolului, cantitatea produsa de fiecare producator reprezinta o fractiune importanta din oferta totala de pe piata si ca urmare deciziile individuale ale fiecarui producator ii vor afecta pe toti producatorii de pe piata in cazul oligopsonului, consumatorii fiind putini, pot decide sa coopereze sau nu, deciziile fiecaruia dintre ei afectand cererea totala si, prin intermediul cererii, pretul de pe piata Oligopsonul este insa foarte rar intalnit in practica in continuare, pentru partea aplicativa, vom analiza doar doua situatii: concurenta monopolistica (in care pretul se formeaza pe piata, fiind o variabila exogena firmei, care poate fi considerata constanta) si monopolul (situatie in care modificare ofertei firmei implica modificarea pretului, pretul aparand astfel ca o variabila endogena firmei, care depinde de volumul productiei) 3, implicatiile tipului de concurenta asupra firmei Strategiile adoptate de o firma, in vederea realizarii obiectivelor sale fundamentale (vizand indeosebi maximizarea profitului) depind de tipul de piata pe care firma isi desfasoara activitatea Un prim aspect, deosebit de important (deja mentionat mai sus), tine de faptul ca pe o piata cu concurenta monopolistica pretul este o variabila exogena firmei, care nu depinde de cantitatea de produse obtinute si oferite de firma spre vanzare pe piata in situatia in care evolutia costurilor variabile in raport cu productia este liniara, maximizarea profitului se realizeaza in conditiile maximizarii volumului productiei vandute pe piata 107 Astfel, putem intelege usor de ce pe pietele pe care exista o concurenta puternica firmele se lupta sa atraga noi clienti si sa vanda cat mai mult - prin promotii, reduceri de preturi, acordarea unor facilitati de plata etc Dimpotriva, in caz de monopol, pretul depinde de cantitatea de produse obtinute de firma si oferite spre vanzare (este o variabila endogena) Astfel, in cazul monopolului pretul nu este constant, iar cifra de afaceri a firmei nu are o evolutie liniara in raport cu productia Cu cat nivelul productiei este mai mare, ritmul de crestere a cifrei de afaceri se reduce (a se vedea reprezentarea grafica din figura nr 8) Ca urmare, se pune problema gasirii nivelului optim al productiei - a acelui nivel al productiei pentru care profitul inregistrat de firma este optim Figura nr 8 - Evolutia profitului in caz de monopol Se observa ca in aceasta situatie este posibil ca firma sa aiba mai multe praguri de rentabilitate intr-o situatie similara celei reprezentate in figura nr 8 exista doar un anumit interval in care trebuie sa se situeze productia, pentru ca firma sa inregistreze profit (firma obtine profit doar daca Q este cuprins intre Qr si Qr’ De asemenea, se observa ca profitul maxim se inregistreaza la un anumit nivel (Q*), iar cresterea productiei peste acest nivel nu conduce la cresterea profitului, ci dimpotriva, la diminuarea sa Din aceste motive, cel mai adesea, in situatiile de monopol, oferta este destul de redusa, iar pretul mult mai ridicat decat in situatia unei concurente oligopolistice sau monopolistice intr-o situatie de monopol 108 cumparatorii sunt dezavantajati, deoarece ei nu pot alege, ci trebuie sa accepte conditiile (inclusiv nivelul pretului) impuse de unicul producator (vanzator) de pe piata in vederea protejarii intereselor cumparatorilor (consumatorilor), in cazul monopolului exista anumite reglementari stricte, si orice crestere a preturilui trebuie riguros justificata de firma aflata in situatie de monopol si acceptata (aprobata) de catre institutiile specializate instituite conform legislatiei din fiecare tara in trecut, formele de interventie ale statului constau in fiscalitate, nationalizare sau control al preturilor; aceste practici au fost abandonate in majoritatea economiilor de piata contemporane in prezent, statul incurajeaza concurenta in mod indirect, prin reglementari si prin legi antitrust Exista si alte situatii in care maximizarea profitului nu se realizeaza prin maximizarea productiei, ci are loc la un anumit nivel al productiei Spre exemplu, in cazul in care costurile variabile nu depind liniar de productie - caz exemplificat in figura nr 9 Figura nr 9 - Evolutia profitului in cazul unor costuri variabile neliniare in astfel de situatii, in care maximizarea profitului se realizeaza la un anumit nivel al productiei, este esential ca firma sa cunoasca acest 109 nivel optim al productiei Nivelul optim al productiei este acela care permite maximizarea profitului obtinut Pentru determinarea nivelului optim al productiei, se scrie profitul (Pr) in functie de productie (Q) si apoi se determina punctul de maxim al functiei matematice obtinute Pr = CA - CT; CA = f(Q); CT = g(Q); => Pr = h(Q) unde f, g si h reprezinta functii Modul de determinare a punctului in care o firma obtine un profit maxim este in linii mari identica pentru orice tip de firma La modul general, profitul va fi maxim atunci cand costul marginal este egal cu venitul marginal Diferentele care apar tin de faptul ca in anumite situatii venitul marginal este constant, fiind egal cu pretul de pe piata, iar in alte situatii venitul marginal nu este constant si nici nu este egal cu pretul de vanzare al produselor (de exemplu, in caz de monopol, pentru a vinde o unitate suplimentara de produs, firma trebuie sa scada pretul; venitul marginal obtinut va fi insa mai mic decat pretul, deoarece trebuie sa reflecte pierderea suferita de firma din cauza vanzarii la acest nou pret, mai mic, nu doar a ultimei unitati, ci a tuturor unitatilor vandute) in caz de concurenta monopolistica vom avea: Pr = max Cmg = P in caz de monopol, obtinem: Pr = max & Cmg = Vmg 110 4 Aplicatii PROBLEMa REZOLVATa O firma aflata in pozitie de monopol cunoaste curba cererii pe piata, data de relatia: P = 100 - 0,01 *Q Functia costului de productie al firmei este C J = 50*Q + 3000 Daca firma urmareste maximizarea profitului: | a) Sa se calculeze nivelul optim al productiei, pretul si profitul ! aferent; j b) Guvernul decide sa impuna o taxa (acciza, spre exemplu) de 2 j lei unitate de produs Sa Se calculeze nivelul optim al | productiei, pretul si profitul, in aceasta noua situatie j Rezolvare: | a) Pr = CA - CT = Q * P - CT = 100*Q - 0,01*Q2 - 50*Q - 3000 j Este o functie de gradul 2, care are un punct de maxim si anume punctul j in care derivata este egala cu zero : Pr’ = -0,02*Q + 50 = 0 Q = 2500 bucati; j *=J> P = 75 lei buc ; Pr = 59 500 lei i b) taxa respectiva reprezinta un cost suplimentar pentru firma, fiind vorba de o taxa pe unitatea de produs, ea reprezinta un cost variabil; adaugand aceasta taxa la costurile firmei, obtinem o noua functie pentru costul total: | CT = 52*Q + 3000 [ Pentru aceasta noua functie a costului, se reia rezolvarea de la punctul a) i Pr’= -0,02*Q + 48 ’ "=> Q = 2400 bucati; J *=> P = 76 lei buc Pr = 54 600 lei ’ Obs 1: Se observa ca prin introducerea taxei respective, profitul maxim pe | care il poate obtine firma scade; pretul creste si cantitatea care poate fi l vanduta se reduce corespunzator p ' H = — [unitati din produsul A] Л-і Se poate vorbi despre cost de oportunitate si in cazul bunurilor care nu au o natura economica - de exemplu, in alegerea modului de utilizare a timpului disponibil se poate vorbi de cost de oportunitate, deoarece timpul fiind limitat, suntem intotdeauna nevoiti sa alegem intre o activitate sau alta si suntem frecvent nevoiti sa renuntam la anumite activitati pentru a avea timp pentru alte activitati Exemplu: Daca un consumator detine 50 lei, pe care doreste sa ii foloseasca pentru a-si cumpara reviste si bilete la cinema, presupunand ca pretul unei reviste este de 6 lei si pretul unui bilet la cinema de 10 lei, optiunile consumatorului considerat vor fi urmatoarele: Tabelul nr 9 - Costul de oportunitate Varianta Nr bilete Nr reviste 1 5 0 11 4 1 iii 3 3 iV 2 5 V 1 6 Vi 0 8 Astfel, costul de oportunitate al unei reviste este de 6   10 = 0,6 bilete de cinema (deoarece pentru a-si cumpara o revista, consumatorul are nevoie de 6 lei, care reprezinta echivalentul a 0,6 bilete de cinema) in mod similar, costul de oportunitate al unui bilet la cinema este de 10   6 = 1,6 reviste (deoarece pentru a-si cumpara un bilet la cinema, consumatorul are nevoie de 10 lei, care reprezinta echivalentul a 1,6 reviste) 117 4 Aplicatii PROBLEMa REZOLVATa Pentru un consumator, functia de utilitate totala se prezinta astfel: U(x,y) = x*y2 Consumatorul trebuie sa se incadreze intr-un venit total de 240 lei, in conditiile unor preturi de 21ei buc pentru produsul x si de 8 lei buc pentru produsul y Sa se stabileasca ce cantitati va achizitiona consumatorul din x si din y, pentru a obtine o utilitate maxima Rezolvare: Pentru determinarea punctelor de minim si de maxim a unei functii, se procedeaza la derivarea functiei respective si egalarea derivatei cu zero insa inainte de a putea deriva functia de utilitate totala, este necesar ca aceasta sa fie exprimata in raport cu o singura variabila in acest sens, se va tine cont de restrictia bugetara: 240 = 2*x + 8*y => x = 120 - 4y; inlocuindu-l pe x in functia U(x,y), vom obtine: U(y) "(120-4y)*y2 => U’ = -12y2 + 240y =0 => doua solutii posibile: yi = 0; y2 = 20; Analizand forma grafica a functiei U(y) constatam ca Уі este punct de minim, iar y2 este punct de maxim, acelasi lucru se constata daca se calculeaza derivata a doua a functiei de utilitate) Ca urmare, varianta optima (cea care asigura o utilitate totala maxima) este cea pentru care у = 20 bucati; => x = 40 bucati Varianta optima este de a se achizitiona 40 de bucati din produsul x si 20 de bucati din produsul y Obs : se poate observa ca exista valori ale lui у mai mici decat punctul de minim yj, pentru care functia de utilitate totala ia valori mai mari decat valoare obtinuta in punctul y2; insa aceste valori ale lui у sunt negative si nu pot fi luate in considerare (un consumator nu poate consuma o cantitate negativa dintr-un anumit produs)! PROBLEME PROPUSE 1 Un individ consuma 4 unitati din bunul x si 6 din y initial pretul lui x e triplu fata de y Daca presupunem ca ulterior venitul individului se 118 tripleaza si ca pretul lui у se tripleaza (in timp ce pretul lui x ramane constant), sa se determine cat va consuma individul respectiv din bunul x daca el va continua sa consume din у tot 6 unitati R: x = 12 bucati 2 Functia de utilitate totala a unui consumator este U(x,y) = x-y, unde x si у sunt cantitati variabile din doua bunuri Venitul consumatorului este V = 400 lei, iar preturile celor doua bunuri sunt Px = 4 lei buc si Py = 10 le buc Sa se calculeze cantitatile optimale consumate din cele 2 bunuri R: x = 50 bucati;; у-20 bucati 3 Utilitatea totala obtinuta de un individ prin consumul a doua bunuri, X si Y, este data de functia de utilitate U(x,y) = x*(y-2), unde x si у sunt cantitatile din bunurile respective Venitul disponibil este de 50 lei, iar preturile celor doua produse sunt Px = 10 lei buc si Py = 5 lei buc Sa se determine echilibrul consumatorului (varianta optima de consum) R: x-2 bucati; y=6 bucati 4 Utilitatea marginala a unui consumator oarecare pentru produsul A este definita prin functia UmgA = 10 - x, unde x este numarul de unitati din produsul A Pentru produsul B, UmgB = 21 - 2 y, unde у = numarul de unitati din produsul B Ce cantitati va achizitiona consumatorul din produsele A si В daca are de cheltuit 7 lei si urmareste obtinerea unei utilitati totale maxime? R x=1 bucata; y-6 bucati 5 Un consumator isi propune sa cheltuiasca 1 000 lei pentru a cumpara bunurile X si Y, care au urmatoarele preturi unitare: Px = 100 lei buc ; Py = 50 lei buc Sa se determine costul de oportunitate al unei unitati din produsul Y si sa se precizeze daca sunt posibile urmatoarele combinatii de consum: M(6x si 9y) si N(2x si 6y) R: CopY = 2 3 unitati din X; combinatia M nu este posibila (depaseste venitul disponibil); combinatia N este posibila (se incadreaza in venitul disponibil) 6 Un consumator are o functie de utilitate U (x,y) = 8(x-7)y2 El trebuie sa se incadreze intr-un venit disponibil de 100 lei, in conditiile unor preturi de 4 lei buc pentru produsul x si 3 lei buc pentru produsul y 119 a) determinati cantitatile din bunurile x si у pe care trebuie sa le achizitioneze consumatorul pentru a-si maximiza utilitatea; b) determinati cantitatile din bunurile x si у pe care trebuie sa le achizitioneze consumatorul pentru a-si maximiza utilitatea, daca venitul consumatorului a crescut cu 28%, iar preturile s-au dublat R: a) x=13 bucati; y=16 bucati; b) x=1O bucati; y=8 bucati; 7 Doi consumatori, A si B, au fiecare un venit de 80 lei si pot alege intre doua produse, x si y, in conditiile in care pretul lui x este 3 lei buc , iar pretul lui у este de 2 lei buc Functia de utilitate totala a lui A este U(x,y) = 2 *x* (y + 20), iar functia de utilitate totala a consumatorului В este V(x, y) = 4*x*(y + 2) Ce cantitati din produsele x si у trebuie sa cumpere cei doi consumatori, pentru a obtine o utilitate maxima R: xA = 20 bucati; yA = 10 bucati; xB = 14 bucati; yB = 19 bucati; 8 Un consumator are o functie de utilitate totala U(x,y) = 3*(x-2)*-y2 El trebuie sa se incadreze intr-un venit de 600 lei, in conditiile unor preturi de 30 lei buc pentru x si 40 lei buc pentru y a) determinati cantitatile din bunurile x si у pe care trebuie sa le achizitioneze consumatorul pentru a-si maximiza utilitatea; b) determinati cantitatile din bunurile x si у pe care trebuie sa ie achizitioneze consumatorul pentru a-si maximiza utilitatea, daca venitul sau a crescut cu 30% (preturile ramanand constante) R: a) x=8 bucati; y=9 bucati; b) x=10 bucati; y 12 bucati; 9 Un consumator are o functie de utilitate totala, aferenta consumului dintr-un produs x, de forma U(x) = 20x - x2 Venitul de care dispune consumatorul, la momentul "t0", este Vo = 100 lei, iar pretul produsului x este de 9 lei buc ; La momentul "ti", pretul produsului x creste si ajunge la 12 lei buc, in timp ce venitul consumatorului ramane constant, iar functia sa de utilitate nu se modifica Sa se determine ce cantitate din produsul x va achizitiona consumatorul la momentul "t0" si la momentul "t , pentru a-si maximiza utilitatea R: U(x) maxim pentru x^lO buc ; la momentul "to'  venitul disponibil ii permite consumatorului sa achizitioneze 10 bucati => Xq = 10 bucati: la momentul "ti", venitul disponibil nu ii permite consumatorului sa achizitioneze 10 bucati; deoarece, functia de utilitate este crescatoare pentru cantitati mai mici de 10 bucati, se va achizitiona cantitatea maxima permisa de venit in momentul respectiv = > xi = 8 bucati 120 iX, Tipuri de societati comerciale Actiuni si obligatiuni 1 Tipuri de societati comerciale in economie exista mai multe tipuri de agenti economici: indivizi (grupati in gospodarii), firme (entitati care urmaresc obtinerea de profit), institutii, organizatii non-guvernamentale (ONG-uri - cunoscute ca asociatii non-profit, sau asociatii fara scop lucrativ) etc Dintre acestea, firmele reprezinta o categorie deosebit de importanta a agentilor economici, deoarece ele genereaza oferta de produse si servicii intr-un procent foarte ridicat Firmele (intreprinderile) sunt persoane juridice care deruleaza activitati economice si urmaresc obtinerea unui profit din aceste activitati Ar trebui precizat aici faptul ca pe piata, pentru a putea oferi si vinde produse si servicii, de regula, agentii economici trebuie sa aiba personalitatea juridica Personalitatea juridica poate fi obtinuta de catre persoanele fizice fie prin autorizare individuala (rezultand asa-numitele "persoane fizice autorizate" - PFA), fie prin asocierea intr-o forma recunoscuta de legislatie (asociatii familiale - AF, societati comerciale -SC etc ) Societatea comerciala reprezinta principala forma de existenta a intreprinderii intr-o economie moderna (alte forme de existenta a intreprinderilor fiind asociatiile familiale, persoanele fizice autorizare, regiile autonome etc ) in Romania, principala lege care reglementeaza functionarea societatilor comerciale este Legea nr 31 1990 Primul articol din Legea nr 31 1990 precizeaza ca "in vederea efectuarii de acte de comert, persoanele fizice si persoanele juridice se pot asocia si constitui societati comerciale, cu respectarea dispozitiilor prezentei legi Societatile comerciale cu sediul in Romania sunt persoane juridice romane" Altfel spus, pentru desfasurarea unor activitati economice, persoanele fizice si juridice au dreptul de a se asocia si de a constitui societati comerciale, care odata inregistrate pe teritoriul Romaniei dobandesc "nationalitate" romana, devenind persoane juridice romane in al doilea articol din legea mai sus mentionata se precizeaza formele in care pot fi constituite societatile comerciale in tara noastra Acestea sunt: 121 a) societate in nume colectiv (SNC) - se caracterizeaza prin faptul ca obligatiile sociale ale societatii sunt garantate cu patrimoniul social si cu raspunderea nelimitata si solidara a tuturor asociatilor (acestia raspund cu averea proprie pentru datoriile societatii); b) societate in comandita simpla (SCS) - se caracterizeaza prin faptul ca asociatii se impart in doua categorii (comanditari si comanditati), iar obligatiile societatii sunt garantate cu patrimoniul social si cu raspunderea nelimitata si solidara a asociatilor comanditati; comanditarii raspund numai pana la concurenta aportului lor (raspund pentru datoriile societatii doar in limita sumelor investite in firma, nu si cu averea personala); c) societate in comandita pe actiuni (SCA) - similara cu societatea in comandita simpla, dar avand capitalul social14 impartit in actiuni; obligatiile societatii sunt garantate cu patrimoniul social si cu raspunderea nelimitata si solidara a asociatilor comanditati, in timp ce comanditarii sunt obligati numai la plata actiunilor lor (raspunderea lor este limitata la suma investita in societate, concretizata in actiunile detinute); d) societate pe actiuni (SA) - o societate al carei capital social este impartit in actiuni, iar obligatiile sociale sunt garantate doar cu patrimoniul social; actionarii sunt obligati numai la plata actiunilor lor (astfel, toti asociatii au o raspundere limitata la sumele investite in societate); e) societate cu raspundere limitata - o societate al carei capital social este impartit in parti sociale, iar obligatiile sociale sunt garantate cu patrimoniul social; asociatii sunt obligati numai la plata partilor sociale, raspunderea lor fiind limitata la valoarea partilor sociale detinute Ca si evolutie in timp, primele forme de intreprinderi aparute se asemanau cu SNC-urile de astazi Erau in general intreprinderi de mici dimensiuni, in care asociatii se cunosteau bine intre ei si in care asociatii erau cei care administrau (gestionau) activitatea intreprinderii Pentru a putea obtine credite, asociatii erau obligati sa garanteze imprumuturile primite nu doar cu patrimoniul firmei ci si cu averea lor personala, pentru a incredinta creditorii de bunele lor intentii si pentru a-i asigura ca acele credite vor fi rambursate Odata cu dezvoltarea activitatilor economice, dimensiunile intreprinderilor au crescut si o data cu ele si nevoile financiare ale acestora S-a ajuns in situatia in care mestesugari foarte priceputi intr-un anumit domeniu nu puteau deschide o intreprindere pentru desfasurarea activitatilor lor din lipsa de fonduri Acestia s-au asociat cu persoane care 14 Capitalul social reprezinta fonduri investite de asociati in firma 122 detineau fonduri, dar nu se pricepeau sau pur si simplu nu doreau sa se implice in activitati productive - pentru a-i atrage ca parteneri in afacere, s-a oferit asociatilor care aduceau fondurile necesare in intreprindere posibilitatea de a primi o parte din profitul firmei, insa fara riscul suportarii unor pierderi importante, prin limitarea raspunderii la aportul de capital adus in firma Astfel au aparut intreprinderi similare societatilor in comandita, existand in cadrul unei intreprinderi doua categorii de asociati - cei comanditati, care gestionau activitatea firmei si aveau o raspundere nelimitata si cei comanditari, care investeau bani in firma, nu se implicau (de regula) in activitatile acesteia si aveau o raspundere limitata Dezvoltarea activitatilor economice si aparitia unor firme mari, formate din mai multi asociati, a ridicat si problema posibilitatii transferului de proprietate asupra partii de intreprindere detinuta La inceput asociatii unei firme se cunosteau intre ei, iar schimbarea unui asociat depindea de acordul celorlalti - accentul era pus pe calitatile personale ale asociatilor si pe garantiile morale pe care le prezentau acestia, aspecte foarte importante in conditiile raspunderii nelimitate si solidare15 Treptat, pentru asociatii comanditari s-a acceptat ideea transferului relativ liber al dreptului de proprietate asupra partii detinute din intreprindere (de regula acesti asociati oricum nu se implicau in activitatea firmei decat prin contributia la capitalul social) Astfel au aparut primele societati pe actiuni (societatile in comandita pe actiuni) - capitalul social al intreprinderii a fost impartit in actiuni, adica in titluri financiare care puteau fi tranzactionate liber pe piata Odata cu dezvoltarea activitatilor financiare, in special a activitatii de creditare, s-a acceptat ideea de raspundere limitata pentru toti asociatii unei intreprinderi institutiile financiare au inceput sa analizeze firma ca atare, activitatea acesteia si situatia sa financiara, considerand ca o firma poate prezenta suficiente garantii pentru creditele acordate, fara a mai fi necesara o garantie suplimentara din partea asociatilor, de genul raspunderii nelimitate (in cazul in care firma nu prezenta suficiente garantii, institutiile financiare refuzau sa ii acorde credite) Astfel a disparut necesitatea existentei asociatilor comanditati, iar in lipsa lor, societatile in comandita pe actiuni au devenit societati pe actiuni Existenta acestor patru categorii de intreprinderi dezavantaja insa intreprinderile mici - de regula pentru societatile pe actiuni se impun anumite criterii legate de dimensiuni minime ale acestora (numar minim de asociati, valoare minima a capitalului social etc ), criterii care nu permiteau firmelor de mici dimensiuni sa se constituie ca societati pe actiuni; prin urmare, pentru micile intreprinderi ramanea in continuare necesara existenta unor asociati cu raspundere nelimitata (asociati 15 Raspunderea solidara a asociatilor inseamna ca un creditor al firmei are dreptul de a da in judecata pe oricare din asociati pentru recuperarea prejudiciului sau, in cazul in care firma nu isi achita obligatiile fata de el 123 comanditati, in cazul SCS, sau raspundere nelimitata pentru toti asociatii, in cazul SNC) Pentru a raspunde acestor probleme a aparut o noua forma de societate comerciala - societatea cu raspundere limitata Aceasta societate este de regula constituita dintr-un numar restrans de asociati (minim 1), accentul pe calitatile personale ale acestora, insa raspunderea asociatilor este limitata la valoarea aportului de capital Transferul de proprietate asupra partii detinute din firma este posibil in anumite conditii - capitalul social este constituit din parti sociale, care pot fi vandute, cu acordul majoritatii asociatilor (se cere o dubla majoritate, referitoare pe de o parte la numarul de asociati - minim jumatate plus unu din asociati - iar pe de alta parte, referitoare la capitalul social al firmei -este necesar acordul asociatilor care detin peste 50% din capitalul social al firmei Societatile comerciale au fost clasificate in societati de persoane (SNC si SCS) si societati de capital (SCA si SA) Diferenta esentiala intre aceste doua categorii se refera la aspectul primordial care este evaluat la un potential asociat: in cazul societatilor de persoane se pune accentul pe calitati personale, fiind evaluata persoana asociatului, pe cand in cazul societatilor de capital accentul este pus pe capital, pe fondurile pe care asociatul este dispus sa le investeasca in firma in cazul societatilor de persoane, un asociat poate vinde unei terte persoane partea sa din firma doar cu acordul unanim al celorlalti asociati in cazul societatilor de capital, capitalul social este impartit in actiuni care pot fi tranzactionate liber pe piata, fara a necesita acordul celorlalti asociati SRL reprezinta o societate mixta (o societate de persoane si de capital), in cazul acesteia partile sociale care constituie capitalul social putand fi tranzactionate, cu acordul majoritatii asociatilor Evident, fiecare tip de societate comerciala prezinta avantaje si dezavantaje Astfel, raspunderea neimitata implica riscuri mai mari, dar in acelasi timp poate constitui un avantaj, permitand accesul mai usor la finantare, posibil si in conditii mai favorabile (prin faptul ca garantiile oferite sunt mai mari, incluzand averea personala cumulata a asociatilor) 2 Actiuni si obligatiuni Formele cel mai des intalnite a societatilor comerciale sunt SA si SRL, gradul lor ridicat de raspandire putand fi explicat prin raspunderea limitata a asociatilor Uneori insa, poate prezenta interes infiintarea unei SNC, a unei SCS sau a unei SCA, chiar daca raspunderea nelimitata implica un risc mai mare - daca gestionarea activitatii firmei este realizata cu pricepere si cu simt al raspunderii, riscurile nu sunt atat de mari, iar raspunderea nelimitata a asociatilor reprezinta garantii suplimentare 124 pentru creditori, ceea ce inseamna acces mai facil al firmei la credite si alte resurse financiare Legea nr 31 1990 prevede pentru SA si SCA un numar minim de cinci actionari in cazul SRL, numarul asociatilor nu poate fi mai mare de 50 Aceeasi lege prevedea pentru SA un capital minim de 1 000 000 lei, iar valoarea minima a unei actiuni a fost stabilita la 1 000 lei in cazul SRL, lege stabilea un capitalul social de minim 100 000 lei, divizat in parti sociale egale, care nu puteau fi mai mici de 5 000 lei in timp, valorile minime pentru capitalul social al societatilor comerciale au fost actualizate in prezent, capitalul social minim pentru o SA este de 25 de milioane lei vechi - adica 2 500 RON, iar capitalul social minim pentru o SRL este de 2 milioane lei vechi - adica 200 RON (iar valoarea minima a unei parti sociale a crescut la 100 000 lei vechi, adica 10 RON) in perspectiva aderarii la UE, aceste valori vor fi majorate Asa cum am mai precizat, capitalul social al unei SRL este impartit in parti sociale, care nu reprezinta titluri negociabile Ele pot fi tranzactionate in anumite conditii si cu acordul majoritatii asociatilor, insa aceste cazuri reprezinta exceptii de la regula Capitalul social al unei SA este impartit in actiuni - titluri financiare negociabile, care pot fi tranzactionate liber pe piata (actiunile comune) Actiunile se tranzactioneaza pe piete financiare specializate, denumite burse de valori in Romania exista doua burse de valori: bursa oficiala - Bursa de Valori Bucuresti (BVB) si bursa neoficiala - RASDAQ (sau Bursa Electronica RASDAQ - BER) Pentru ca actiunile unei societati comerciale sa fie cotate la o bursa, trebuie indeplinite anumite conditii Aceste conditii sunt mult mai restrictive pentru BVB decat pentru RASDAQ Aceasta explica si numarul foarte mic de societati cotate la BVB (cateva zeci), comparativ cu RASDAQ (peste o mie) in afara de actiuni, la bursele de valori mai pot fi tranzactionate si obligatiuni Obligatiunile reprezinta titluri de imprumut, emise de intreprinderi sau de institutii publice (obligatiuni de stat) Prin emiterea lor, emitentul contracteaza un imprumut pe piata financiara in Romania, obligatiunile pot fi, teoretic, tranzactionate la oricare din cele doua burse Practic obligatiunile existente in prezent pe piata financiara romaneasca sunt cotate doar la BVB Acestea sunt in marea lor majoritate obligatiuni municipale, emise de primariile din cateva municipii din tara noastra Exista insa si sase tipuri de obligatiuni corporatiste (emise de intreprinderi) 125 Toate titlurile financiare aduc un venit detinatorilor lor Actiunile aduc venituri variabile, sub forma de dividende, in timp ce obligatiunile aduc venituri fixe, sub forma de dobanzi Orice titlu financiar are o valoare nominala, inscrisa pe eL Aceasta este valoarea inregistrata in contabilitatea emitentului si reprezinta pretul de emisiune al titlului respectiv Dupa emitere, pretul titlurilor financiare se formeaza pe pietele financiare, pe baza cererii si ofertei Pretul unui titlu financiar se numeste curs Daca se ignora riscul asociat titlurilor financiare (care este mai mare pentru actiuni decat pentru obligatiuni, iar in cazul obligatiunilor este mai mare pentru obligatiunile corporatiste decat pentru obligatiunile de stat), cererea si oferta pe piata financiara conduc la formarea unor cursuri care sa asigure egalitatea de randament a titlurilor tranzactionate Astfel pentru toate titlurile tranzactionale, randamentul (determinat ca raport intre cursul si venitul aferent fiecarui titlu financiar) va fi identic - in caz contrar, cererea va creste pentru titlurile care au un randament mai bun, conducand la cresterea pretului acestor titluri, pana la egalizarea randamentelor Ca baza de referinta pentru randamentele titlurilor financiare de pe o piata se considera rata dobanzii pentru titlurile de credit (gen obligatiuni) nou emise pe piata Astfel, notand cursul unei actiuni cu Ca, cursul unei obligatiuni cu Co, venitul adus de o actiune cu Va, venitul adus de o obligatiune cu Vo, si rata dobanzii pentru titlurile nou emise cu d’, vom avea: Venitul adus de o obligatiune (dobanda) se determina ca produs intre valoarea nominala a obligatiunii (VN) si rata dobanzii inscrisa pe obligatiune (d): K, =VN*d Acesta este constant pe intreaga durata de existenta a obligatiunilor (obligatiunile sunt titluri financiare cu durata determinata -ca orice alt imprumut, si imprumuturile contractate prin emisiunea de obligatiuni trebuie rambursate la un moment dat) 126 Venitul adus de o actiune (dividendul pe actiune) se determina ca raport intre profitul obtinut de firma (Pr) si numarul de actiuni emise (Na): Pr V = — Na Dividendele reprezinta venituri variabile, depinzand de rezultatele financiare ale firmei Daca firma obtine pierdere, nu se pot distribui dividende; dimpotriva, in acest caz actionarii suporta pierderea firmei -practic, ei nu vor plati bani pentru a acoperi pierderea firmei, insa vor suporta pierderea prin reducerea valorii actiunilor detinute, provocata de reducerea cursului actiunilor respective pe piata Un actionar X, care detine Nax actiuni, va obtine un venit din dividende Vx calculat cu formula: Vx =V x Nax = Prx x a Na Daca o firma emite actiuni noi, la un moment ulterior infiintarii, cel mai probabil noile actiuni vor fi emise la un pret^ inferior cursului de pe piata, pentru a putea fi vandute cat mai rapid in acest context, dupa emisiunea de noi actiuni, cursul actiunilor pe piata se va modifica Notand numarul de actiuni vechi cu Nav, numarul de actiuni nou emise cu Nan, cursul actiunilor vechi cu Cav si cursul actiunilor nou emise cu Can, in final numarul total de actiuni va fi Na = Nav + Nan, iar cursul actiunilor va fi determinat de media ponderata a cursului actiunilor vechi si cursul actiunilor noi: C Cav x Nav + Can x Nan Nav + Nan 3 Aplicatii: PROBLEMa REZOLVATa O firma X a emis, la momentul "t0", obligatiuni cu o valoare nominala de 3 000 mii lei, cu o rata a dobanzii de 20% La momentul "t ’, rata dobanzii pentru obligatiunile nou emise pe piata este de 15% Sa se determine venitul adus de obligatiunile firmei X si cursul obligatiunilor la momentul "t-i" Rezolvare: Vo = 3 000*20% = 600 lei an (atat la momentul t0, cat si la momentul ti) 127 Coi = 600   15% = 4 000 lei obligatiune Se observa ca la momentul t-t rata dobanzii pe piata s-a redus, determinand cresterea cursurilor obligatiunilor emise la momentul t0, deoarece o obligatiune cu valoarea nominala de 3 000 lei, emisa la momentul t1f va aduce un venit anual de numai 15%*3 000 = 450 lei an; este normal deci ca o obligatiune cu aceeasi valoare nominala, dar care aduce un venit mai mare, de 600 le an, sa fie cotata mai bine, iar cursul sau sa fie mai mare decat valoarea nominala PROBLEME PROPUSE 1 Un investitor detine un anumit numar de actiuni, cu valoare nominala de 90 lei si un anumit numar de obligatiuni, cu valoare nominala de 100 lei in anul "t", venitul adus de o actiune reprezinta 30% din valoarea ei nominala, iar venitul adus de obligatiune reprezinta 10% din valoarea nominala a acesteia Rata dobanzii pentru titlurile nou emise este de 20% La ce curs se vor tranzactiona cele doua titluri pe piata financiara? R: Ca = 135 lei actiune; Co = 50 lei obligatiune 2 Un titlu financiar pe termen lung aduce un venit fix anual de 20 lei Prezentati evolutia cursului titlului respectiv, daca rata dobanzii scade de la 20% la 10% R: Co0 = 100 lei; Co1 = 200 lei; AC0 = 100 lei; AC0(%) = 100%; lCo=200% 3 O societate pe actiuni a emis 1 000 de actiuni cu valoarea nominala de 20 lei, la inceputul unui an Un actionar A detine 300 de actiuni, un actionar В detine 500 de actiuni, iar un alt actionar C detine 2 actiuni Profitul obtinut la sfarsitul anului si distribuit sub forma de dividende a fost de 200 lei Sa se calculeze veniturile obtinute de cei trei actionari din dividende R: VA = 60 lei; VB = 100 lei; Vc = 0,4 lei 4 O societate pe actiuni realizeaza in cursul anului "t" o cifra de afaceri de 5 000 lei Din totalul actiunilor firmei, un actionar A detine 40%, iar un alt actionar В detine 3% Profitul obtinut de firma in anul respectiv reprezinta 20% din cifra de afaceri Sa se determine veniturile obtinute de cei doi actionari din dividende R: VA = 400 lei; VB = 30 lei 128 5 Un investitor detine un anumit numar de actiuni, cu valoare nominala de 100 lei si un anumit numar de obligatiuni, cu valoare nominala de 15 000 lei Rata dobanzii aferente obligatiunilor detinute este de 20% in anul "t", venitul adus de o actiune este de 30 de lei, iar rata dobanzii pentru titlurile nou emise este de 12% Sa se determine cursul celor doua titluri pe piata financiara, in anul "t" R: Ca = 250 lei actiune; Co = 25 000 lei obligatiune 6 O obligatiune cu o valoare nominala de 6 000 lei este emisa cu o rata a dobanzii de 12% in anul "t", rata dobanzii pentru titluri nou emise se situeaza la un nivel de 15% Sa se calculeze cursul obligatiunii in anul "t" R: Co = 4 800 lei 7 in momentul "t0" o actiune aduce un venit de 30 lei, iar rata dobanzii este de 10% in momentul "ti", rata dobanzii ajunge la 15%, iar venitul adus de actiune creste la 60 lei Sa se calculeze indicatorii de dinamica pentru cursul actiunii R: ДСа = 100 lei actiune; ДСа = 33,3%; lCa = 133,3% 8 O obligatiune cu o valoare nominala de 250 lei aduce un venit fix anual de 100 lei Sa se calculeze indicatorii de dinamica ai cursului obligatiunii, daca rata dobanzii pe piata creste de la 20% la 25% R: ДС0 100 lei obligatiune; ДС0 = -20%; lCo = 80% 9 O societate pe actiuni a emis 6 000 de actiuni, cu valoarea nominala de 100 lei in anul "t", firma obtine un profit de 48 mii lei Actionarii А, В, C si D detin, in ordine, 2 000 actiuni, 250 actiuni, 120 actiuni si respectiv, 10 actiuni Sa se determine venitul incasat din dividende, pentru fiecare actionar R: VA = 16 000 lei; VB = 2 000 lei; Vc = 960 lei; VD = 80 lei; 10 Firma "X" este o societate pe actiuni, care realizeaza in anul "t" un profit de 80 mii lei, pe care il distribuie integral sub forma de 129 dividende Un actionar A detine 60% din actiunile firmei Sa se determine venitul incasat de actionarul respectiv, din dividende R: VA = 48 000 lei; 11 Un actionar A detine 51% din actiunile firmei "X" stiind ca in anul "t", un actionar b, care detine 5% din actiunile firmei, incaseaza din dividende 1 000 lei, sa se determine venitul incasat de actionarul A din dividende R: VA = 10 200 lei; 12 O societate pe actiuni a realizat, in anul "t", un profit anual net de 2 mii lei stiind ca firma a emis 40 000 actiuni, iar cursul actiunilor pe piata este 400 lei actiune, sa se determine nivelul ratei dobanzii pe piata R: d’ = 12,5% 13 O societate pe actiuni, care avea initial 20 000 actiuni, decide sa creasca numarul actiunilor sale, prin emiterea a 5 000 de noi actiuni La momentul emisiunii, cursul actiunilor vechi era de 30 lei actiune Societatea decide sa vanda noile actiuni la un curs de 27 lei actiune Sa se determine cursul actiunilor firmei dupa realizarea emisiunii de noi actiuni R: Ca = 29,4 lei actiune 14 O actiune se tranzactioneaza in prezent la un curs de 20 lei si aduce un venit anual de 1 leu actiune Sa se determine rata dobanzii pe piata R: d’ = 5% 15 Societatea "X" emite noi actiuni, obtinand o crestere de 30% a numarului de actiuni O actiune noua se vinde la pretul de 200 lei actiune, in conditiile in care cursul vechilor actiuni este de 230 lei actiune Care este cursul unei actiuni a firmei, dupa finalizarea emisiunii de noi actiuni? R: Ca = 223,07 lei actiune 130 16 O obligatiune а fost emisa la momentul "to", cu o rata a dobanzii de 25% in prezent, rata dobanzii pe piata este de 15%, iar obligatiunea se tranzactioneaza la un curs de 900 lei Sa se determine dobanda anuala adusa de obligatiune si valoarea nominala a obligatiunii R: Vo = 135 lei; VN = 540 lei 17 La inceputul anului 2005 o firma avea emise 20 000 de actiuni, care se tranzactionau la un curs de 33 lei act Profitul de 100 mii lei obtinut de firma in anul 2004, este distribuit in totalitate sub forma de dividende in februarie 2002 in martie firma emite 10 000 de actiuni noi la un curs de 30 lei act Sa se determine venitul incasat din dividende de un investitor A, care detine 1 000 de actiuni ale firmei, si cursul actiunilor firmei dupa emisiunea noilor actiuni R: VA - 5 000 lei; Ca = 32 lei actiune 18 in anul 2004 o firma a inregistrat o cifra de afaceri de 1,2 mii lei, si un profit de 60 mii lei Un actionar detine 1 000 de actiuni la aceasta firma si a obtinut un venit de 300 lei din plata dividendelor Sa se calculeze numarul total de actiuni ale firmei si venitul obtinut din dividende de un investitor X care detine 60% din actiunile firmei R: Na = 200 000 actiuni; Vx = 36 mii lei 19 O firma decide sa si mareasca valoarea capitalului social si numarul de actiuni emise cu 20% Conducerea firmei decide sa vanda actiunile nou emise la un pret de 25 lei actiune, sub nivelul cursului de la bursa, de 26,5 lei actiune Sa se determine cursul actiunilor firmei, dupa emiterea noilor actiuni R: Ca = 26,25 lei actiune 20 Un investitor detine 2 tipuri de titluri financiare: obligatiuni, cu o valoare nominala de 5 mii lei, emise la o rata a dobanzii (d) de 20%, si actiuni ale unei firme care a emis un numar total de 200 000 de actiuni, si a obtinut un profit net de 40 milioane lei Sa se determine venitul adus de fiecare tip de titlu financiar, si cursul la care poate fi vanduta o obligatiune si respectiv o actiune, in conditiile in care nivelul ratei dobanzii pe piata este de 10% R: V0=1mie lei; Va-200 lei; Co=10 mii lei obligatiune; Ca=2 mii lei actiune 131 X Pretul in economia de piata 1 Notiuni generale despre preturi Asa cum am mentionat deja, intr-o economie moderna, de piata, pretul se formeaza pe piata, prin confruntarea libera a cererii cu oferta Pentru ca o firma sa poata obtine profit este necesar ca pretul de vanzare a produselor sa fie superior costului total mediu in cazul firmelor care functioneaza in domeniul comertului, o practica foarte frecventa este aceea de a calcula pretul de vanzare al marfurilor prin adaugarea unui adaos comercial (a unei marje comerciale) la pretul de achizitie Aceasta marja comerciala are rolul de a acoperi cheltuielile de functionare ale firmei Pretul de vanzare, desi superior pretului de achizitie, este acceptat de consumatori, deoarece, pe de o parte, acestia pot achizitiona produsele mai comod, fara a se deplasa la angrosisti, iar pe de alta parte pretul la care ar putea achizitiona consumatorii produsele de la angrosisti (daca acest lucru este posibil) este superior pretului la care pot achizitiona firmele aceleasi marfuri - aceasta deoarece firmele achizitioneaza cantitati mai mari de produse, si din acest motiv, beneficiaza de reduceri (discount-uri) in cazul firmelor care au o activitate de productie, cel mai frecvent pretul produselor se stabileste pornind de la costul total mediu, la care se adauga o marja de profit (marja de profit este afectata de capacitatea de negociere a firmei, in relatiile cu clientii sai, dar si de preturile practicate de firmele concurente) 2 Taxe indirecte aplicate preturilor Preturile de pe piata sunt afectate si de fiscalitate - exista numeroase "impozite indirecte", care se aplica la preturile produselor si serviciilor impozitele indirecte se refera la impozite pentru care platitorul impozitului catre stat nu este si cel care suporta impozitul: practic, sunt taxe suportate (platite) de consumator (de cumparatorul final al produselor si serviciilor), dar virate la bugetul de stat de catre vanzator   producator Unul dintre cele mai cunoscute impozite indirecte este taxa pe valoarea adaugata (TVA) Aceasta se aplica la aproape toate produsele si serviciile (existand si unele exceptii) in Romania, nivelul TVA este de 19% Se numeste taxa pe valoarea adaugata datorita modului in care aceasta se colecteaza si se vireaza la bugetul de stat Pentru consumator insa, ea reprezinta un anumit procent din valoarea totala a produsului   serviciului achizitionat Pentru unele produse si servicii (in special cele care dauneaza sanatatii - gen tutun, alcool - dar si la alte produse) se aplica si alte impozite indirecte, numite accize Pentru unele produse importate, se aplica si taxe vamale Trebuie facuta astfel distinctia intre pretul de productie (pretul la care factureaza vanzatorul un produs si care nu include taxele si impozitele indirecte) - pe care il vom nota cu Pp - si pretul de consum (pretul total platit de cumparator, cu toate taxele si impozitele indirecte incluse) - pe care il vom nota cu Pc Exemplu: La momentul "t", un importator "A", achizitioneaza produse de la un furnizor din Uniunea Europeana, la un pret de 10 euro bucata; la momentul respectiv, cursul valutar este de 3,5 lei euro Pentru produsele respective, statul roman aplica taxe vamale de 10%, accize de 2 euro bucata, si TVA importatorul vinde produsele respective, la un pret de 70 lei bucata, unui client, B La randul sau, В comercializeaza produsele respective, aplicand un adaos comercial de 20% initial, importatorul A a platit 10 euro bucata, echivalentul a 35 lei bucata (conform cursului valutar din momentul respectiv) in vama, importatorul va mai plati: taxe vamale, in valoare de 10% * 35 lei buc = 3,5 lei buc accize, in valoare de 7 lei bucata (echivalentul a 2 euro buc ) -daca accizele se calculeaza procentual, acestea se aplica la valoarea produsului, inclusiv taxe vamale; TVA, calculat la valoarea produsului in vama, inclusiv taxe vamale si accize: 19% * (35 + 3,5 + 7) = 8,645 lei bucata Cu alte cuvinte, pretul final de achizitie a produselor a fost: Pc = 35 + 3,5 + 7 + 8,645 = 54,145 lei buc Desigur, in afara de costurile ocazionate de achizitionarea si importul produselor, importatorul mai are si alte costuri (chirii, amortizari, salarii etc ) Sa presupunem ca aceste costuri se ridica la valoarea de 10 lei buc Rezulta un cost total mediu CTM = 54,145 + 10 = 64,145 lei buc importatorul vinde produsele la un pret de 70 lei bucata, obtinand un profit Pr = Q * (70 - 64,145), adica un profit de 5,855 lei pentru fiecare unitate de produs vanduta Pretul de 70 lei bucata reprezinta pret cu TVA inclus Pretul facturat lui B, fara TVA, este: 70 P" = ——— = 58,82 lei buc p 119% Practic, pe factura vor aparea urmatoarele elemente de pret: - pret fara TVA: Pp = 58,82 lei buc; - TVA = 19% * 58,82 = 11,18 lei buc ; - Pret cu TVA: Pc = 58,82 + 11,18 = 70 lei buc; Din punct de vedere a firmei B, pretul de achizitie, fara TVA, a fost 58,82 lei buc iar pretul cu TVA a fost de 70 lei buc Firma В vinde produsul cu un adaos comercial de 20% Ca urmare, pretul de vanzare, fara TVA, va fi: Pp = 58,82 + 20%*58,82 = 70,3 lei buc La acest pret se adauga si TVA-ul, de 19%, adica: TVA = 19%*70,3 = 13,36 lei buc Ca urmare pretul la care va putea achizitiona un consumator produsul respectiv, pe piata, de la firma B, va fi: Pc = 70,3 + 13,36 = 83,66 lei buc Obs: TVA-ul este un impozit indirect suportat de consumator, dar platit catre stat de firme: in cazul exemplului de mai sus, firma В incaseaza un TVA de 13,36 lei buc ; din aceasta suma plateste, sub forma de TVA, 11,18 lei buc catre importatorul A, iar diferenta de 2,18 lei buc o vireaza statului, la randul sau, importatorul A achita suma de 11,18 lei buc catre stat (8,645 lei buc in momentul importului, in vama, iar diferenta de 2,535 lei buc , in momentul vanzarii produselor catre clientul B) 3 Aplicatii PROBLEMa REZOLVATa O societate comerciala inregistreaza costuri fixe globale de 50 mii lei si costuri variabile medii de 20 lei buc in perioada "t0", firma a obtinut o productie de 10 000 bucati stiind ca firma aplica o marja de profit 10% in 134 calculul pretului de vanzare (fara TVA), sa se determine pretul de vanzare al produselor (fara TVA si cu TVA) Rezolvare CFM = 50 mii lei   10 000 buc = 5 lei buc; CTM = CFM + CVM = 25 lei buc Pp = CTM + 10%*CTM = 27,5 lei buc; Pc = P + 19%*P = 32,725 lei buc PROBLEME PROPUSE 1 Un consumator achizitioneaza un produs A, la un pret de 80 lei buc (TVA inclus) Sa se determine pretul produsului A, fara TVA R: Pp = 67,23 lei buc 2 O societate comerciala A obtine, din procesul de productie, 2000 bucati dintr-un produs X, inregistrand costuri totale globale de 48 mii lei Firma vinde produsele unui comerciant, B, aplicand o marja de profit de 15% in calculul pretului fara TVA В revinde produsele unui client, C, aplicand un adaos comercial de 25% Sa se calculeze pretul, cu TVA inclus, la care va achizitiona firma В produsele, si pretul, cu TVA inclus, la care va achizitiona clientul C produsele R: PcB = 32,844 lei buc; PcC = 39,4128 lei buc; 3 O firma importa un produs "A", la un pret de 20 dolari buc pentru produsul a, statul roman practica taxe vamale de 20% si accize de 30% Sa se stabileasca pretul produsului A, in vama, cu toate taxele incluse (inclusiv TVA), stiind ca la momentul respectiv, cursul valutar a fost de 2,95 lei dolar R:PC= 109,5 lei buc 4 Un agent economic importa 10 kg dintr-un produs A, la un pret de 3 euro kg stiind ca produsul A este un produs scutit de taxe vamale, pentru care nu se aplica nici accize, iar in momentul importului cursul valutar este de 3,345 lei euro, sa se determine ce suma va avea de platit agentul economic in vama 135 R: agentul economic va avea de platit TVA, in valoare de 1,9 lei kg, adica o suma totala de 19 lei, pentru cele 10 kg importate 5 La momentul "t0" Pentru un produs "A", pretul de consum este de 120 lei buc , in timp ce pretul de productie este de 87 lei buc La momentul "t , pretul de productie a ajuns la 95 lei buc , iar pretul de consum la 138 lei buc Sa se determine rata fiscalitatii indirecte aferente produsului "A" (ponderea taxelor indirecte in pretul de productie - Tx), pentru momentul "t0" si pentru momentul "t  Fiscalitatea a crescut, sau s-a redus in acest interval de timp? R: Tx0 = 37,93% * Pp; Tx1 = 45,26% * Pp => fiscalitatea indirecta aferenta produsului "A" a crescut i36 XL Salariul Salariul reprezinta principala forma de venit a persoanelor fizice ( a populatiei), reprezentand remuneratia primita de o persoana pentru munca efectuata 1 Salariul nominal si salariul real in cazul salariului, se face diferenta intre salariul nominal (S) si salariul real (Sr) Salariul nominal este salariul exprimat in bani, la un moment dat - salariul exprimat in preturi curente Salariul real reprezinta salariul exprimat in preturi constante, practic puterea de cumparare a salariului nominal Salariul real se calculeaza ca raport intre salariul nominal si indicele preturilor iPC Aceasta ajustare nu este necesara pentru perioada "t0", salariul din momentul "t0" fiind deja exprimat in preturile perioadei de referinta Practic, in cazul analizei dinamicii salariului, vom avea: Sr0 = Sq ? -A rl iPC Ceea ce conteaza cel mai mult pentru un angajat, este dinamica salariului real in negocierile purtate cu angajatorul, in vederea stabilirii salariului, angajatii urmaresc sa obtina o dinamica pozitiva a salariului real indicatorii de dinamica a salariului real sunt: ASr = Sri — Sr0 (o 0) = ^Lxioo% 137 с  ,г = -^-х100% 5,о in mod similar, indicatorii de dinamica a salariului nominal sunt: AS - Si — Sq Д5(%) = —x 100% 50 L = ^-xl00% 50 Se poate observa, din relatiile de calcul prezentate mai sus, ca indicele salariului real poate fi scris in functie de indicele salariului nominal si indicele preturilor, astfel: 2 Rata inflatiei si indicele preturilor de consum Rata inflatiei este data de rata de crestere a preturilor de consum Practic, se considera un cos de consum, reprezentativ pentru gospodarii, si se calculeaza pretul mediu au produselor si serviciilor din acest cos (P) De la o perioada la alta, se calculeaza indicele preturilor de consum - notat frecvent iPC, egal practic cu indicele acestui pret mediu:  РС = Дх 100% P Rata inflatiei (tt), fiind data de modificarea procentuala a preturilor de consum, se determina pe baza indicelui preturilor de consum: тг = ІРС-100% in Romania, in prezent cosul de consum este format din marfuri alimentare (41,68%), marfuri nealimentare (41,82%) si servicii (16,5%) inflatia afecteaza toti indicatorii economici exprimati valorici -valoarea acestora nu se modifica doar datorita unei dinamici a activitatii 138 economici, ci si ca urmare a modificarii preturilor (practic si ca urmare a manifestarii inflatiei) Pentru a elimina efectul inflatiei asupra indicatorilor economici, acestia ar trebui exprimati "in preturi constante  Practic, pentru a obtine indicatori comparabili in timp, se exprima toti indicatorii in functie de nivelul preturilor din perioada aleasa ca baza de comparatie (t0) Considerand un indicator economic oarecare, X, se va proceda astfel: - valoare lui X in perioada t0 nu necesita ajustari, deoarece este deja exprimata in functie de nivelul preturilor din t0; valoare lui X in orice alta perioada t, (numita valoare nominala a indicatorului X, exprimata "in preturi curente") se ajusteaza cu indicele preturilor de consum, obtinandu-se astfel valoarea reala a lui X (Xr): unde iPC reprezinta indicele preturilor de consum din perioada to-ti: iPC = Дх100% PQ Salariul este doar unul dintre indicatorii pentru care se calculeaza nivelul real insa calculul nivelului real al indicatorilor economici este o practica foarte frecventa Exemplu: Sa consideram cazul unei firme care, in anul 2004, a obtinut o cifra de afaceri de 480 mil lei, inregistrand o crestere cu 20% fata de anul anterior stiind ca indicele preturilor de consul in anul 2004 a fost de 110%, se poate determina nivelul real al cifrei de afaceri in 2004, precum si indicatorii dinamicii reale a cifrei de afaceri CA! = 480 mil lei = 120%*CA0 => CA0 = 400 mil lei CAr1 = CAi iPC = 480 110% = 436,36 mil lei; ДСАГ = 36,36 mil lei; ACAr(%) = 9,09% mil lei; ica= 109,09% Altfel spus, cifra de afaceri a crescut cu 36,36 milioane lei, reprezentand o crestere procentuala de 9,09%, datorita cresterii activitatii economice; diferenta, pana la cresterea nominala de 80 de milioane (respectiv pana la cresterea procentuala nominala de 20%) a fost provocata de inflatie 139 3 Salariul de baza, salariul brut si salariul net in afara de distinctia facuta intre salariul nominal si salariul real, mai trebuie facuta o distinctie clara intre salariul de baza, salariul brut si salariul net Salariul de baza este baza de pornire in calculul salariului Teoretic, acesta este salariul care se negociaza; alaturi de salariul de baza, se negociaza si diferite sporuri (de vechime, de toxicitate, de noapte, de merit etc ), care se vor adauga la acesta Salariul brut reprezinta salariul total dintr-o luna, fiind format din salariul de baza plus sporuri (plus premii, plus salariul aferent orelor suplimentare lucrate in luna respectiva) Din salariul brut se platesc contributiile angajatului si impozitul pe salariu16 in Romania, in prezent, din salariul brut se platesc urmatoarele: - contributia la asigurari sociale (CAS = 9,5%); - contributia pentru asigurari de sanatate (6,5%); - contributia la fondul de somaj (1 %); - impozitul pe salariu (16%) impozitul pe salariu se aplica la salariul brut, din care s-au scazut toate contributiile si deducerea personala (aceasta deducere personala este in prezent de 250 lei pentru salariile mai mici de 1000 lei, si scade treptat, astfel incat pentru salariile mai mari decat ЗОООІеі valoarea deducerii personale este 0) Contributiile se aplica la salariul brut (cu unele exceptii, pe care le vom ignora deocamdata, pentru a nu complica prea mult prezentarea) Salariul net reprezinta suma de bani efectiv primita de angajat (denumita in limbaj popular "salariu in mana") - partea care ramane din salariul brut dupa plata contributiilor sociale si a impozitului pe salariu in afara de aceste contributii, platite de angajat, din salariul sau brut, mai exista contributii platite de angajator (de firma) - pentru anul 2007, contributiile sociale platite de angajator sunt urmatoarele: 6% la sanatate, 2% la somaj 0,4-3,6% contributia pentru accidente de munca si boli profesionale, 0 85% contributia pentru concedii si indemnizatii 19 5% pentru pensie 0,25% la fondul de garantare pentru plata creantelor salariale Acestea insa sunt ignorate in tratarea salariului, pentru a nu complica prea mult prezentarea, dar si deoarece aceste contributii ale angajatorului se evidentiaza separat si se aplica asupra fondului brut de salarii, ele nefiind comunicate angajatului in acest capitol, ne-am limitat la prezentarea salariului, privit din punct de vedere al angajatului care il primeste ca venit pentru munca depusa 140 Exemplu: Un muncitor a negociat cu firma la care lucreaza un salariu de baza de 500 lei luna, si un spor de toxicitate de 20% De asemenea, avand o vechime in munca de peste 10 ani, muncitorul mai beneficiaza de un spor de vechime de 15% Salariul de baza al muncitorului este: S = 500 lei luna Salariul brut va fi: Sb = S + 20%*S + 15%*S = 675 lei luna Salariul net primit de muncitor ajunge astfel: Sn = Sb - CAS - C sanatate - C somaj - impozit CAS = 9,5% * Sb = 64 lei C sanatate = 6,5% * Sb = 44 lei C somaj = 1% * Sb = 7 lei impozit = 16% * (675 — 64 - 44 - 7 - 250)   50 lei Sn = 675 - 64 - 44 - 7 - 50 = 510 lei Obs: conform legislatiei in vigoare salariile se exprima in lei (fara subdiviziuni) 4 Aplicatii PROBLEMa REZOLVATa in decursul unui an, salariul nominal al unui salariat a crescut de la 350 lei la 400 lei, iar preturile au crescut cu 35% Sa se determine evolutia (dinamica) salariului real al angajatului Rezolvare: 50 = 350 lei = Sr0 ДР(%) = 35% 51 = 400 lei ASr = -53,7 lei luna; iPC = 135% Sri =400 135% = 296,3 lei ASr(%) = -15,3%; lSr = 84,7% 141 PROBLEME PROPUSE 1 in decursul unui an, intr-o economie, salariul mediu nominal a crescut cu 30%, iar indicele preturilor de consum a fost de 130% Sa se determine indicele salariului real si cresterea procentuala a salariului real R: lSr   100%; AS Prn - 20 - 3,2 = 16,8 mii lei =^X 100% = 26,25% 64 b) CA = CT + Pr = 64 + 20 - 84 mii lei 20 R = —x 100% = 23,8% P '' -84 R = —xl00% = 20% 1 7 M 84 c) Pru = Pr   Q = 20   100 = 0,5 mii lei buc = 500 lei buc PROBLEME PROPUSE 1 O societate comerciala realizeaza 10 000 buc dintr-un produs oarecare, cu urmatoarele cheltuieli: materii prime: 100 mii lei; amortizari: 20 mii lei; cheltuieli administrative: 10 mii lei; salarii: 120 mii lei; combustibil, apa, energie: 50 mii lei Produsele realizate se vand pe piata la pretul de 40 lei buc Sa se calculeze profitul net al firmei si rata profitului net in functie de cifra de afaceri R: Prn = 84 mii lei; Rprn cA = 21% 2 La o firma, rata profitului (brut) in functie de cifra de afaceri este de 20% Sa se determine rata profitului (brut) in functie de costul total R: Rpr ст = 25% 149 3 Sa se determine rata profitului in functie de cifra de afaceri, stiind ca ponderea cheltuielilor materiale in costul total este de 60%, iar profitul este 1 4 din cheltuielile salariate R: RpfaA = 9,09% 4 0 firma inregistreaza la finele anului "t" costuri totale de 15 mil lei, si o rata a profitului in functie de cifra de afaceri de 25% Sa se calculeze cifra de afaceri, profitul brut si profitul net al firmei R: CA = 20 mil lei; Pr =5 mil lei; Prn = 4,2 mil lei 5 Firma "X" realizeaza in anul "t" o productie in valoare de 500 mii lei si o rata a profitului in functie de cifra de afaceri de 11% Care este nivelul costului total si valoarea impozitului pe profit? R: CT = 445 mii lei; lmpPr = 8,8 mii lei 6 Firma "X" realizeaza un profit de 330 mii lei, la o rata a profitului in functie de cifra de afaceri de 11% Sa se determine nivelul costului total si profitul net al firmei R: CT = 2 670 mii lei; Prn = 280,56 mii lei 7 Firma "X" realizeaza o productie, in valoare de 900 mii tei, cheltuind pentru salarii 200 mii lei, care reprezinta 25% din costul de productie Sa se determine rata profitului net in functie de costul total si in functie de cifra de afaceri R-' Rprn CT = 10,5%; Rpm cA = 9,33% 8 stiind ca pentru firma "X", profitul reprezinta 12% din cifra de afaceri, iar cheltuielile salariate reprezinta 15% din costul de productie Sa se calculeze rata profitului in functie de costul total R: Rpr CT= 13,63% 9 in perioada "t0", o societate comerciala realizeaza 1 000 bucati din produsul A, cu costuri totale medii de 40 lei buc in perioada urmatoare s-a introdus o tehnologie noua, care a permis cresterea productiei cu 40% si reducerea costurilor totale medii cu 20% Pretul de vanzare a bunului este de 45 lei buc , constant in cete doua perioade Sa se calculeze rata profitului in functie de costurile totale si rata profitului in functie de cifra de afaceri in cele doua perioade de timp 150 R; Rpr сто -12,5%; Rpr cAo - 11,1 %; Rpr сп   40,625%; Rpr cAi   28,8%; 10 La o societate comerciala cheltuielile salariale reprezinta 30% din costul de productie si sunt de 1,5 ori mai mari decat profitul Sa se calculeze rata profitului in functie de costul de productie si rata profitului in functie de cifra de afaceri R; Rpr cr= 20%; Rpr CA = 16,6% 11 stiind ca rata profitului net in functie de costul total este 20%, determinati rata profitului brut in functie de costul total si rata profitului net in functie de cifra de afaceri R- Rpr ст = 23,8%; Rpm cA = 16,15% 12 in perioada "t0 - V, la o societate comerciala X, profitul a inregistrat o crestere de 40% in timp ce costul de productie s-a redus cu 20 % Sa se calculeze cu ce procent s-a modificat rata profitului in functie de costurile totale in aceasta perioada ? R: ARPr cT(%)=75° o 13 O societate comerciala realizeaza la sfarsitul anului "t" o cifra de afaceri de 200 mil lei, la o rata a profitului (in functie de cifra de afaceri) de 40% Sa se calculeze costurile totale si profitul net al firmei R: CT = 120 mi  lei; Prn - 67,2 mil lei 14 in anul "t0", o firma a obtinut o cifra de afaceri de 600 mil lei si un profit brut de 50 mil lei, utilizand un capital de 50 mil lei in anul "t ’ capitalul utilizat a crescut cu 40%, cifra de afaceri a fost de 900 mil lei, iar profitul net de 168 mil lei Sa se determine: a) ratele profitului net pentru anul "t0" b) ratele profitului brut pentru anul "tf R: a) Rprn сто = 7,6%; Rpm CAo = 7%; Rpm ko - 84%; b) Rpr cn   28,57%; Rpr cAi - 22,2%; Rpr ki= 285,7%; 15 0 societate comerciala utilizeaza un capital de 100 mii lei, din care 40% reprezinta capital fix si obtine o cifra de afaceri de 200 mii lei stiind ca profitabilitatea capitalului fix este de 850 151 lei profit 1 000 lei Kf, sa se determine profitul firmei si ratele profitului R: Pr = 34 mii lei; RPr cr  20,48%; Rpr cA = 17%; RPr K  34%; 16 Firma "X" realizeaza o productie in valoare de 250 mii lei stiind ca firma respectiva a obtinut 500 de bucati din produsul "A" cu o rata a profitului (Rpr сд) de 10%, sa se calculeze costul total si costul total mediu al firmei R: CT = 225 mii lei; CTM = 0,45 mii lei buc = 450 lei buc Xiii Dobanda Profitul in sectorul bancar 1 Tipuri de dobanzi Dobanda este un venit financiar, obtinut de detinatorii de depozite bancare si de detinatorii de titluri financiare de credit (gen obligatiuni) Dobanda apare ca un venit specific al creditorilor - al agentilor economici care acorda credite altor agenti economic, indiferent de forma concreta de creditare Creditele pot fi contractate direct, pe piata financiara (prin emisiunea de titluri de credit) sau indirect, prin intermediul institutiilor financiare specializate (gen banci) Bancile colecteaza fondurile disponibile din economie, sub forma de depozite si le acorda altor agenti economici, care au nevoie de finantare, sub forma de credite Astfel, depozitele pot fi considerate ca si credite acordate de agentii economici bancilor Pentru activitatea desfasurata (de intermediere financiara), bancile incaseaza anumite taxe si comisioane Cel mai frecvent, in economiile moderne, taxele si comisioanele bancare sunt foarte mici (neglijabile) - veniturile bancilor provin, in marea lor majoritate, din diferenta de dobanda practicata pentru credite si pentru depozite in momentul acordarii unui credit, agentii economici convin asupra unor elemente, precum valoarea creditului (C), durata creditului (n) si rata dobanzii (d) Aceste elemente apar pe orice contract de credit sau de depozit si sunt inscrise pe orice titlu de credit Venitul anual obtinut de un creditor va fi dat de dobanda anuala, calculata ca produs intre valoarea creditului si rata dobanzii: D"=CxtZ Un credit va aduce venituri celui care l-a acordat (celui care a investit bani in acel credit) pana la rambursarea completa Daca presupunem ca dobanda se plateste anual, iar rambursarea creditului se face integral, la scadenta (dupa perioada de n ani stabilita in contractul de credit), creditorul va obtine un venit anual sub forma de dobanda timp de n ani Ca urmare dobanda totala incasata va fi: D = D, x n Cx dx n Aceasta varianta de calcul a dobanzii se numeste dobanda simpla Este varianta cel mai des intalnita in cazul depozitelor (cu plata lunara a dobanzii) si in cazul titlurilor de credit (cu plata anuala, semestriala, trimestriala sau lunara a dobanzii) ideea de baza este ca dobanda se plateste periodic, la intervale regulate de timp, iar creditul se ramburseaza integral la sfarsitul perioadei in cazul in care dobanda se plateste la intervale mai mici decat un an, se va calcula dobanda lunara (D[ = Da 12) sau, acolo unde este necesar, dobanda ce revine pentru o zi (Dz = Da 36017) in practica apar si alte forme de dobanzi, in functie de modul concret in care se plateste dobanda si de modul de rambursare Astfel, daca plata dobanzii se face la sfarsitul perioadei, odata cu rambursarea creditului, se va calcula o dobanda compusa (sau dobanda capitalizata) Se practica in cazul titlurilor financiare si in cazul depozitelor bancare cu capitalizare Specific acestei dobanzi este faptul ca dobanda neplatita se va considera credit, si in practic se va plati dobanda la dobanda Concret, dobanda compusa se va calcula astfel: - anul 1: Da1 = C*d - anul 2: Da2 = (C+Da1)*d - anul i: Da,=(C +  Daj*d  =1 La sfarsitul perioadei de n ani, dobanda totala incasata va fi suma acestor dobanzi: D = ±Dal 1=1 in cazul dobanzii compuse, deoarece dobanda se plateste in momentul rambursarii creditului, se poate calcula direct suma care trebuie platita dupa n ani Aceasta va fi: Sn = C + D Aplicand acelasi algoritm iterativ ca si in cazul dobanzii, vom obtine: - anul 1: St = C + Da1 = C + C*d =C*(1 +d) 17 Cel mai des, se lucreaza cu luni conventionale, de 30 zile - din acest motiv depozitele oferite de banci pe termen scurt, de sub 1 an, sunt frecvent pe un termen de 30, 90, 180 de zile Se poate lucra insa si cu luni calendaristice, caz in care se va tine cont de numarul real de zile din fiecare luna (insa aceasta practica este mai putin raspandita) 154 anul 2: S2 = S-t + Da2 = C*(1+d) + C(1+d)*d = C*(1+d)2 - anul n: Sn = + Dan = = C*(1+d)n Altfel spus, vom avea: Sn = C (1+d)n tinand cont de aceste relatii, dobanda totala, calculata in cazul aplicarii dobanzii compuse, va fi: D = Sn - C D = C*(1+d)n-C in cazul creditelor contractate de la banci (uneori si in cazul unor titluri de credit) se practica rambursarea periodica a creditului in acest caz, dobanda se va calcula in fiecare an la valoarea ramasa de rambursat Deoarece dobanda totala depinde de modul concret de rambursare, se va calcula dobanda in fiecare an, iar dobanda totala va fi suma dobanzilor anuale: i=l Exemplu: Un agent economic X acorda un credit unui alt agent economic, Y, in valoare de 100 mii lei, pe o perioada de 4 ani, cu o rata a dobanzii de 10% a) Daca Y plateste dobanda anual si ramburseaza creditul dupa 4 ani, atunci X va obtine urmatoarele venituri: Da = 100 * 10% = 10 mii lei an; D = 100 * 10% * 4 = 40 mii lei (in total, in cei patru ani) Daca dobanda se plateste lunar, atunci valoarea dobanzii lunare va fi Di = 100*10%*1 12 = 0,833 mii lei = 833 lei luna Valoarea dobanzii anuale si valoarea dobanzii totale nu vor fi afectate Obs: in aceasta lucrare, realitatea economica este prezentata intr-o maniera simplificata; in cazul institutiilor financiare, regula generala este de calcul si de plata a dobanzii in fiecare luna - iar capitalizarea dobanzii se face pe numar de luni, nu pe numar de ani; ca urmare, in cazul platii anuale a dobanzii, dobanda se va calcula, cel mai frecvent, ca si dobanda compusa pentru o perioada de 12 luni b) Daca Y plateste dobanda la sfarsitul celor 4 ani, odata cu rambursarea creditului, dobanda se va calcula ca si dobanda compusa: D = 100*(1+10%)4- 100 = 46,41 mii lei ti 155 Practic, in acest caz, X va primi dupa 4 ani o suma de 146,41 mii lei, din care 100 mii lei reprezinta creditul initial, iar diferenta de 46,41 mii lei reprezinta dobanda Sn= 100*(1 + 10%)4 = 146,41 Detaliat, pe cei patru ani, X va primi urmatoarele sume: Dai = 100*10% = 10 mii lei Da2 = 110*10% = 11 mii lei Da3 = 121*10% = 12,1 mii lei Da4 = 133,1*10% = 13,31 mii lei Dobanda totala va fi D = 10 + 11 + 12,1 + 13,31 = 46,41 mii lei c) Daca Y ramburseaza creditul anual, in transe egale de 25 mii lei an (100 4=25), situatia incasarilor lui X va fi urmatoarea: - anul 1: Da1 = 100*10% = 10 mii lei; la sfarsitul primului an Y ramburseaza 25 mii lei, deci mai raman de rambursat 75 mii lei; - anul 2: Da2 = 75*10% = 7,5 mii lei; la sfarsitul anului Y mai ramburseaza 25 mii lei, deci mai raman de rambursat 50 mii lei; - anul 3: Da3 = 50*10% = 5 mii lei; la sfarsitul anului Y mai ramburseaza 25 mii lei, deci mai raman de rambursat 25 mii lei; - anul 4: Da4 = 25*10% = 2,5 mii lei; la sfarsitul anului, Y ramburseaza si ultima transa de 25 mii lei Dobanda totala va fi, deci: D = 10 + 7,5 + 5 +2,5 = 25 mii lei Obs: chiar daca durata creditului este mai mica de un an, n va fi exprimat tot in ani; in exemplul precedent, daca se stabilea o durata a creditului de 3 luni, n ar fi fost 3 12 = 0,25 ani, iar dobanda totala (calculata in regim de dobanda simpla) ar fi fost D = 100*10%*0,25   2,5 mii lei 2 Dobanzi platite si dobanzi incasate de banci Profitul bancar in cazul institutiilor bancare, se calculeaza dobanzile totale platite intr-o anumita perioada, pentru depozitele atrase, si dobanzile incasate in aceeasi perioada, pentru creditele acordate: Dp = Dpz*dp Di = C*df unde Dp = dobanzile platite de banca; Dpz = valoarea depozitelor atrase de banca; dp = rata dobanzii practicate la depozite; Di = dobanzile 156 incasate de banca; C = valoarea creditelor acordate de banca; d, = rata dobanzii practicate la credite Diferenta dintre dobanzile incasate si dobanzile platite formeaza castigul bancii (castigul bancar): Cb = Di - Dp Din castigul bancar se acopera cheltuielile de functionare ale bancii (Chf), iar diferenta constituie profitul bancii: Pr = Cb - Chf Exemplu: O banca a acordat credite anuale in valoare de 100 mil lei, pe baza depozitele banesti provenite de la populatie, in valoare de 150 mil lei Pentru aceste depozite banca acorda o dobanda de 10%, in timp ce pentru creditele acordate percepe o dobanda de 26 % Costurile de functionare a bancii se ridica la 10 mil lei in aceste conditii se poate calcula profitul bancii Se calculeaza mai intai dobanzile incasate si dobanzile platite de catre banca: Di = C*dt = 100*26% = 26 mil lei Dp = Dpz*dp = 150*10% = 15 mil lei Pe baza acestora se determina castigul bancar: Cb - Di - Dp = 26 - 15 = 11 mil lei in final, se determina profitul bancar: Pr = Cb - Chf =11-10 = 1 mil lei 3 Aplicatii: PROBLEME PROPUSE: 1 O persoana fizica depune suma de 300 mii lei la banca cu o rata anuala a dobanzii de 20 %, pe o perioada de 3 ani Calculati dobanda pe care o va incasa persoana fizica si suma finala pe care o va restitui banca in regim de dobanda compusa R: a) S3 = 518,4 mii lei; D = 218,4 mii lei 157 2 O persoana fizica are nevoie, peste 3 ani, de o suma de 50 mii lei (ex: pentru a-si cumpara o masina noua) Ce suma trebuie sa depuna in prezent la banca, in regim de dobanda compusa, daca rata dobanzii practicata la depozite este de 10% ? Ce dobanda va incasa persoana fizica? R: C = 37,6 mii lei; D = 12,4 mii lei 3 O persoana fizica face un depozit bancar in valoare de 10 mii lei, pe o perioada de 2 ani, la o rata a dobanzii de 15%, in regim de dobanda compusa Sa se calculeze: a) , suma finala care ii va reveni persoanei la finele celor 2 ani; b) dobanda pe care o va incasa; c) rata dobanzii in conditiile regimului dobanzii simple, care va aduce aceeasi dobanda totala R: a) S2 = 13 225 iei; b) D = 3 225 lei; c) d = 16,125 % 4 Pe ce perioada a fost acordat un credit de 500 mii lei, in regim de dobanda simpla, daca rata dobanzii aplicate la credit a fost de 30%, iar dobanda incasata a fost de 900 mii lei? R: n = 6 ani 5 O banca comerciala acorda credite in valoare totala de 800 mii lei din depozite atrase de la agentii economici, in valoare de 900 mii lei si incaseaza dobanzi in valoare de 84 mii lei Pentru depozite banca plateste o rata a dobanzii de 5% La finele anului banca inregistreaza un profit de 11,5 mii lei Sa se calculeze: a) , rata dobanzii practicate de banca la creditele acordate ; b) valoarea dobanzilor platite de banca deponentilor; c) cheltuielile de functionare ale bancii R: a), d, = 10,5%; b) Dp =45 mil lei; c) Chf= 27,5 mii lei 6 in anul "t", o banca a acordat urmatoarele credite: - 50 mil lei pe o perioada de 1 an cu o dobanda de 40 % pe an -10 mil lei pe o perioada de 6 luni cu o dobanda de 32 % pe an - 20 mil lei pe o perioada de 9 luni cu o dobanda de 36 % pe an - 30 mil lei pe o luna cu o dobanda de 30% pe an Banca plateste deponentilor o dobanzi in valoare totala de 10,5 mil lei, iar profitul bancar reprezinta 20% din castigul bancar Sa se determine valoarea dobanzilor incasate de banca si profitul bancii R: Di - 27,75 mil lei; Pr = 3,45 mil lei 158 7 O banca а avut in anul "t" un capital propriu de 50 mil lei Banca a atras depozite in valoare de 250 mil lei, contra unei rate a dobanzii de 20%, si a acordat sub forma de credite 60% din capitalul total disponibil, cu o rata anuala a dobanzii de 45% Sa se determine dobanzile platite de banca, dobanzile incasate de banca si castigul brut bancar R: Dp = 50 mil lei; Di - 81 mil lei; Cb = 31 mil lei 8 O banca a avut in anul 2004 un capital propriu de 40 mil lei Banca a atras depozite in valoare de 360 mil lei, contra unei rate a dobanzii de 15%, si a acordat sub forma de credite 60% din capitalul total disponibil, cu o rata anuala a dobanzii de 35% Sa se determine castigul bancar, si profitul bancii, stiind ca in anul respectiv, cheltuielile de functionare s-au ridicat la 24,5 mil lei; R: Cb = 30 mil lei; Pr- 5,5 mil lei 9 La o banca se fac depozite in valoare totala de 800 mil lei pentru care banca plateste o rata anuala a dobanzii de 10% Din aceste depozite, banca acorda credite in valoare de 600 mil lei, pentru care percepe o rata anuala a dobanzii de 20% La finele anului, banca inregistreaza un profit de 11 mil lei Sa se determine castigul bancar si cheltuielile de functionare a bancii R: Cb = 40 mil lei; Chf= 29 mil lei 10 O banca incaseaza dobanzi pentru creditele acordate in valoare de 180 mil lei, corespunzator unei rate anuale a dobanzii de 30% Pentru depozitele atrase, in valoare totala de 900 mil lei, banca plateste dobanzi de 135 mil lei Cheltuielile de functionare ale bancii se ridica la 20 mil lei Sa se determine valoarea creditelor acordate de banca, rata dobanzii aplicate la depozite si profitul bancii R: C = 600 mil lei; dp = 15%; Pr = 25 mil lei 11 0 banca plateste deponentilor dobanzi in valoare de 25 mil lei si acorda urmatoarele credite, in regim de dobanda simpla:   100 mil lei, pe o perioada de 1 an, la o rata anuala a dobanzii de 40%;   70 mil lei, pe o perioada de 8 luni, la o rata anuala a dobanzii de 30%; 159 • 50 mil lei, pe o perioada de 6 luni, la o rata anuala a dobanzii de 28% Cheltuielile de functionare ale bancii reprezinta 30% din castigul bancii Sa se determine profitul bancar R: Prb = 25,2 mil lei 12 O banca acorda un credit in valoare de 30 mii lei, pe o perioada de 3 ani, la o rata anuala a dobanzii de 20%, in regim de dobanda simpla Sa se determine: a) , dobanda totala; b) valoarea creditul, in regim de dobanda compusa, la care s-ar plati aceeasi dobanda totala R: a) D = 18 mii lei; b) C = 24 725 lei 13 0 societate comerciala contracteaza de la o banca un imprumut de 250 mii lei, cu rata anuala a dobanzii de 10%, pe 3 ani Rambursarea imprumutului si plata dobanzilor aferente se vor face intr-o singura transa la sfarsitul celui de al treilea an Care este suma totala pe care trebuie sa o achite debitorul bancii la scadenta? Cat la suta din aceasta suma reprezinta dobanda? R: S3 = 332 750 lei; D =24,86%*S3 14 Un agent economic doreste sa detina peste doi ani o suma de 10 mil lei stiind ca pentru depunerile la termen bancile acorda o rata anuala a dobanzii de 10%, sa de determine suma ce va trebui depusa in prezent: a) in regim de dobanda simpla; b) in regim de dobanda compusa R: a) C = 8,(3) mil lei; b) C = 8,264 mil lei 15 Un agent economic doreste sa detina peste trei ani o suma de 10 mil lei stiind ca pentru depunerile la termen bancile acorda o rata anuala a dobanzii de 10%, sa de determine suma ce va trebui depusa in prezent; a) in regim de dobanda simpla; b) in regim de dobanda compusa R: a) C = 7,692 mil lei; b) C = 7,51 mil lei 160 XiV intrebari recapitulative si aplicatii de sinteza 1 Subiecte recapitulative 1 Ce este stiinta economica? 2 Relatia intre nevoi si resurse ; 3 Raritatea resurselor 4 Care este obiectul de studiul al stiintei economice? 5 Care sunt principalele curente de gandire economica? 6 Mercantilismul 7 Curentul fiziocrat 8 Clasicismul (liberalismul clasic englez) 9 Neoclasicismul 10 Keynesismul 11 Marxismul 12 Neokeynesismul 13 Neoliberalismul 14 Monetari smul 15 Diferenta dintre microeconomic si macroeconomie 16 Economia naturala 17 Ce factori au determinat trecerea de la economia naturala la economia de schimb? 18 Care sunt principalele forme ale economiei de schimb? 19 Economia de comanda 20 Economia de piata 21 Care sunt principalii indicatori de dinamica (pentru un indicator oarecare, , X")? 22 Ce sunt indicii? 23 Ce sunt factorii de productie? 24 Care sunt principalii factori de productie? 25 Factorul natural - pamantul 26 Factorul uman - munca 27 Ce este capitalul? 28 Ce este capitalul fix? 29 Ce este capitalul circulant? 30 Bilantul firmei 31 Ce sunt activivele imobilizate? ; 32 Care sunt principalele categorii de imobilizari? 33 imobilizarile necorporale 34 imobilizarile corporale 35 imobilizarile financiare 36 Ce sunt activele circulante? 37 Care sunt principalele categorii de active circulante? 38 Ce sunt stocurile? 39 Ce sunt creantele? 40 Ce sunt investitiile financiare pe termen scurt? 41 Casa si conturi la banci - element de activ circulant 42 Care sunt principalele elemente de pasiv? 43 indicatori de dinamica a capitalului 44 indicatori de dinamica a capitalului fix 45 indicatori de dinamica a capitalului circulant 46 indicatorii vitezei de rotatie a capitalului 47 indicatori de stare fizica a capitalului fix si corelatii existente intre acestia 48 Neo factorii 49 Frontiera posibilitatilor de productie 50 Functia de productie 51 Ce este uzura? 52 Ce este amortizarea? 53 Care sunt elementele de capital supuse amortizarii? 54 Ce este cota de amortizare? 55 Ce este durata normala de functionare a unui mijloc fix si cum se stabileste aceasta? 56 Care sunt principalele regimuri de amortizare din tara noastra? 57 Cum se calculeaza amortizarea in regim liniar? 58 Cum se calculeaza amortizarea in regim accelerat? 59 Cum se calculeaza amortizarea in regim degresiv? 60 Ce este costul de productie? 61 Cum se calculeaza profitul unei firme? 62 Care sunt principalele tipuri de activitati desfasurate de o firma, generatoare de venituri si cheltuieli? 63 Contul de rezultate 64 Cum se clasifica costurile, in functie de tipul de activitate la care se refera? 65 Cum se clasifica costurile, in functie de factorul de productie la care se refera? 66 Cum se clasifica costurile, in functie de dependenta lor fata de evolutia productiei? 162 67 Costurile globale 68 Costurile medii (unitare) 69 Costul marginal 70 Costurile fixe 71 Со sturi 1 e variabi 1 e 72 Costurile totale 73 Costul fix mediu 74 Costul variabil mediu 75 Costul total mediu 76 Cum se prezinta grafic costurile globale? 77 Cum se reprezinta grafic costurile medii si costul marginal si ce corelatii exista intre acestea? 78 Care sunt directiile de actiune posibile in vederea maximizarii profitului? 79 Pragul de rentabilitate 80 Ce este "punctul mort" al firmei? 81 Ce este eficienta? 82 Cum se calculeaza indicatorii de eficienta? 83 Ce este productivitatea factorilor de productie? 84 Forme de productivitate 8 5 Productivitatea pamantul ui 86 Productivitatea medie a capitalului 87 Productivitatea marginala a capitalului 88 indicatori de dinamica a productivitatii capitalului 89 Coeficientul mediu al capitalului 90 Coeficientul marginal al capitalului 91 indicatori de dinamica a coeficientului capitalului 92 Productivitatea medie a muncii 93 Productivitatea marginala a muncii 94 indicatori de dinamica a productivitatii muncii 95 Care sunt principalele cai de crestere a productivitatii muncii? 96 Ce este piata? 97 Ce este cererea? 98 Ce factori influenteaza cererea? 99 Legea cererei: cum evolueaza cererea in functie de pret? 100 Elasticitatea cererii in functie de pret 101 Cum evolueaza cererea in functie de venit? 102 Elasticitatea cererii in functie de venit 103 Ce este oferta? 104 Ce factori influenteaza oferta? 105 Legea ofertei: cum evolueaza oferta in functie de pret? 163 106 Elasticitatea ofertei in functie de pret 107 Ce este echilibrul pietei? 108 De ce se spune ca echilibrul pietei este optim? 109 De ce se spune ca piata ajunge singura la echilibru? 110 Cum evolueaza pretul in functie de modificarea cererii? 111 Cum evolueaza pretul in functie de modificarea ofertei? 112 Concurenta perfecta 113 Care sunt principalele tipuri de concurenta imperfecta? 114 Monopolul 115 Oligopolul 116 Monopsonul 117 Oligopsonul 118 Concurenta monopo Estica 119 implicatiile tipului de concurenta asupra firmei: cazul concurentei monopolist!ce 120 implicatiile tipului de concurenta asupra firmei: cazul monopolului 121 Ce este nivelul optim al productiei si cum se determina acesta? 122 Ce este utilitatea? 123 Care este principalul obiectiv al unei firme? 124 Care este principalul obiectiv al unui consumator? 125 Utilitatea totala 126 Utilitatea marginala 127 Optimul consumatorului 128 Costul de oportunitate 129 Care sunt principalele tipuri de societati comerciale existente in tara noastra? 130 Societatea in nume colectiv 131 Societatea in comandita simpla 132 Societatea in comandita pe actiuni 133 Societatea pe actiuni 134 Societatea cu raspundere limitata 135 Societati de capital 136 Societati de persoane 137 Ce este actiunea? 138 Ce este obligatiunea? 139 Venitul adus de obligatiuni 140 Venitul adus de actiuni 141 Cum se' calculeaza cursul unei actiuni la un moment dat? 142 Cum se calculeaza cursul unei obligatiuni la un moment dat? 164 143 Cum se calculeaza pretul de vanzare, iri cazul unui producator? 144 Cum se calculeaza pretul de vanzare in cazul unui comerciant? 145 Ce sunt taxele indirecte? Care sunt principalele taxe indirecte care afecteaza preturile? 146 Care este diferenta dintre pretul de producator si pretul de consum? 147 Cat la suta reprezinta TVA-un din pretul de consum (in conditiile unei cote de TVA de 19%)? 148 Ce este salariul real? 149 Care este relatia dintre salariul nominal si salariul real? 1 50 indicatori de dinamica a salariului nominal 151 indicatori de dinamica a salariului real 152 Ce este indicele preturilor de consum si care este relatia dintre acesta si rata inflatiei? 153 Ce este salariul de baza? 154 Ce este salariul brut? 155 Ce este salariul net? 156 Care este relatia dintre salariul de baza si salariul brut? 157 Care este relatia dintre salariul de brut si salariul net? 158 Care sunt principalele rate de rentabilitate? 159 Profitul brut si profitul net 160 Ce este dobanda? 161 Cum se calculeaza dobanda anuala? dar dobanda lunara? 162 Cum se calculeaza dobanda totala, in regim de dobanda simpla? 163 Cum se calculeaza dobanda totala, in regim de dobanda compusa? 164 Cum se determina castigul bancar? dar profitul bancar? 165 2 Aplicatii de sinteza 1 in cazul unei firme aflate in situatie de monopol se cunoaste functia costului total: CT = 15 000 000 + 10 000*Q si curba cererii: P = 30 000 - 5*Q Sa se determine: a) Q, P si Pr aferente pragului de rentabilitate; b) Q, P si Pr pentru care profitul firmei este maxim; c) Ecp, daca Po = 22 000 lei buc , iar Pi = 25 000 lei buc d) la momentul й, doi agenti economici, A si B, au functii de utilitate totala identice, de forma Ut = 200*Q - Q2, insa dispun de venituri diferite: VA = 400 000 lei, VB = 4 000 000 lei R: a) Qt = 1000 buc; Q2 = 3 000 buc ; Pi = 25 000 lei buc; P2 = 15 000 lei buc ; Pr = 0; b) Q ' 2 000 buc ; P - 20 000 lei buc; Pr = 5 mii lei; c) Ecp   2,75; Qa = 16 buc ; QB= 100 buc 2 Pentru o firma se cunosc urmatoarele date: CFM0 = 15 lei buc ; OFA h = 12 lei buc ; CF0 = CFi; CVM0 = 35 lei buc ; CVM01 = 36 lei buc ; Lo = 200 ang ; WLo = 40 000 buc  ang; lWL = 100%; nivelul productiei obtinute in perioada "to" reprezinta pragul re rentabilitate al firmei (Qo = Qr) Sa se determine: a) CT0; CT; Pn si Pi, stiind ca in perioada "t ’ pretul de vanzare a fost cu 10% mai mare decat in perioada anterioara; b) L1;W^;AWL(%);VVL1; c) Eop (cantitatea de produse vandute de firma reprezinta oferta firmei); d) valoarea initiala si amortizarea in primul an de functionare pentru un mijloc fix intrat in functiune in anul anterior lui "to", a carui amortizare reprezinta 50% din costurile fixe ale firmei in "t0" si in "t ', stiind ca se foloseste regimul de amortizare accelerata, iar durata de functionare a mijlocului fix este de 10 ani R: a) CT0 =400 mil lei; CT = 480 mil lei; P^ - 70 mii lei; P? = 55 lei buc ; b) L7 = 250 ang ; = 40 000 buc  ang ; AWL(%) = 0%; WL1 = 40 000 buc  ang ; c) Eop = 2,5; d) Vi = 7 080 mil lei; Am-i = 540 mil lei 166 3 Pentru o firma se cunosc urmatoarele date: Kf0 = 500 mii lei; Am = 50 mii lei; Pk = 100 mii lei; Sk = 80 mii lei Sa se determine: a) indicatorii de stare fizica si indicatorii de dinamica a capitalului fix; b) amortizarea in primii trei ani de functionare pentru 2 mijloace fixe puse in functiune in "to", care prezinta urmatoarele caracteristici: M1: Vi = 90 mii lei; DNU = 15 ani; se amortizeaza degresiv; М2: Vi = 10 mii lei; DNU = 9 ani; se amortizeaza accelerat; c) indicele productivitatii capitalului fix, stiind ca WKf0 = 4 mii lei 1 000 lei Kf, iar WmgKf= 5 mii lei 1 000 lei Kf R: a) ut =90%; uz = 10%; in = 20%; s = 16%; AKf = 20 mii lei; AKf(%) = 4%, lKf = 104°%; b) M1: Ami = 15 mii lei; Am2 =12,5 mii lei; Am3 = 11,41 mii lei; М2: Am1 = 5 mii lei; Am2 = 625 lei; Am3 = 625 lei; c) lWKf - 100,75% 4 in anul 2004, capitalul fix al unei firme era format dintr-un singur mijloc fix, intrat in functiune la 1 ianuarie 2004, cu o valoare initiala de 343 mii lei si o durata normala de utilizare de 7 ani Sa se determine: a) amortizarea anuala a mijlocului fix, in regim degresiv, pe intreaga durata normala de utilizare; b) coeficientul de uzura si coeficientul de utilitate a capitalului fix, in anul 2004; c) stiind ca amortizarea reprezinta 20% din costurile fixe din 2004, an in care costul mediu variabil a fost de 40 lei kg, costul total global de 930 mii lei, iar productia firmei s-a situat la nivelul pragului de rentabilitate, sa se determine costul fix mediu, costul total mediu, profitul si pretul de vanzare al produselor R: a) Am-! = 98 mii lei; Am2 = 70 mii lei; Am3 = 50 mii lei; Am4 =35,71 mii lei; Ams = Am6 = Am6 = 29,76 mii lei; b) ut = 71,43%, uz = 28,57% c) CFM = 44,5 lei kg, CTM = 84,5 lei kg, Pr = 0, P = 84,5 lei kg 167 5 in anul "t", un agent economic X prezinta urmatoarea situatie financiara: Bilant Elemente Valoare, la inceputul anului (mii lei) Valoare, la sfarsitul anului (mii lei) Active imobilizate 400 500 Active circulante 700 700 Datorii care trebuie platite intr-o perioada de 1 an 150 200 Datorii care trebuie platite intr-o perioada mai mare de 1 an 50 100 Capital si rezerve 900 900 Cont de profit si pierderi Elemente Valoare (mii lei) Cifra de afaceri 3 500 Cheltuieli din exploatare 3 600 Rezultatul din exploatare - pierdere -100 Venituri financiare 20 Cheltuieli financiare 15 Rezultatul financiar - profit 5 Venituri exceptionale 1 Cheltuieli exceptionale 6 • Rezultatul exceptional - pierdere -5 Rezultatul brut - pierdere -100 Date informative despre firma: Nr angajati 140 Numar de actiuni emise 20 000 Sa se determine: a) indicatorii de dinamica a capitalului fix; stiind ca indicatorul iesirilor de capital fix a fost de 15%, sa se determine indicatorul intrarilor de capital; b) viteza de rotatie a capitalului circulant; c) productivitatea medie a muncii; d) impozitul pe profit si rezultatul net al firmei; e) venitul pe actiune R: a) AKf = 100 mii lei; AKf(%) = 25%; lKf = 125%; in = 40%; b) r = 7 rotatii; bz = 51,4 zile; c) WL = 25 mii lei ang ; d) lmpPr = 0 lei (deoarece nu exista profit); Prn = -100 mii lei; e) Va = 0 lei act (din moment ce nu exista profit, ci pierdere, nu se pot distribui dividende 168 6 Un salariat a avut, la momentul "t0" un salariu de 800 lei in anul urmator, rata inflatiei a fost de 10%, iar salariul sau real a crescut cu 5% Angajatul decide sa investeasca echivalentul unui salariu lunar (nominal) obtinut in "t ’ - 125 lei pentru achizitionarea unor actiuni ale unei firme X, care a emis 20 000 de actiuni si a distribuit sub forma de dividende profitul obtinut, in valoare de 50 mii lei; - 300 pentru achizitionarea unor obligatiuni care au o valoare nominala de 100 lei si au fost emise la o rata a dobanzii de 12%; - diferenta, pana la un salariul lunar, pentru constituirea unui depozit bancar, pe termen de 6 luni (in regim de dobanda simpla), la o rata a dobanzii de 9% Sa se determine: a) salariul nominal al angajatului in momentul "V; b) cursul actiunilor si al obligatiunilor, stiind ca la momentul "t-i" rata de referinta a dobanzii era de 8%; c) numarul de actiuni si numarul de obligatiuni achizitionate; d) veniturile obtinute de salariat, in anul "V, din investitiile facute; e) stiind ca profitul distribuit sub forma de dividende reprezinta profitul net al firmei, iar rata profitului brut in functie de cifra de afaceri a fost de 10%, sa se calculeze costul de productie si cifra de afaceri a firmei R: a) Si - 924 lei; b) Ca = 31,25 lei; Co = 150 lei; c) se vor achizitiona 4 actiuni (125   31,25) si 2 obligatiuni (300   150); d) se vor obtine urmatoarele venituri: dividende obtinute pentru actiunile detinute -4 *2,5 — 10 lei; dobanzi incasate pentru obligatiunile detinute = 2*100*12% - 24 lei; dobanda aferenta depozitului bancar = 499*9%*6 12 = 22,455 lei => venituri totale in anul "ti" = 10+24+22,455 = 56,455 lei; e) CT = 535 715 lei; CA = 595 238 lei 169 7 La momentul ,,t0", pe piata unui produs "A", cererea era de 2 000 bucati, oferta de 3 000 de bucati, iar pretul de 25 lei buc Sub presiunea exercitata de excesul de oferta, in perioada "tf pretul se modifica si piata ajunge la echilibru Sa se determine: a) pretul de echilibru si cantitatea de echilibru, daca Ecp - Eop = 0,5; b) indicatorii de dinamica a pretului, in perioada "t0 -1 ’; e) pretul de echilibru, fara TVA (stiind ca, pe piata, produsul se tranzactioneaza la pretul de consum) R: a) Pe = 15 lei buc ; Qe = 2 400 bucati; b) ДР = - 10 lei buc ; AP(%) = -40%; ip = 60%; c) Pep = 12,6 lei buc 8 intr-o economie nationala, la momentul "t0", baza monetara a fost de 10 mld u m , preferinta pentru numerar de 5%, iar rata rezervelor de 3% La momentul "ti", baza monetara a ajuns la 12 mld u m , in conditiile in care preferinta pentru numerar s-a mentinut constanta, iar rata rezervelor s-a redus la 2% Aceste evolutii au determinat cresterea preturilor de consum cu 4% si cresterea ratei dobanzii pe piata de la 7% in momentul "t0" la 8% in momentul "tf Sa se determine: a) valoarea multiplicatorului monetar, pentru "t0" si "ti"; b) indicatorii de dinamica ai masei monetare; c) indicele salariului mediu real, stiind ca salariul mediu nominal a crescut cu 5% in perioada "t0 - tf; d) indicele cursului bursier pentru titluri financiare care aduc un venit fix si au o valoare nominala de 50 u m R; a) m0 = 12,7; m1 = 14,5; b) ДМ = 47 mld u m ; AP(%) = 37%; lP = 63%; c) lSr = 100,96%; d)  со = 114,28% 170 9 Pentru o firma X se cunosc urmatoarele date: Elemente Valoare in to Valoare in ti Cifra de afaceri (mii lei) 400 600 Cost total (mii lei) 380 550 Capital utilizat (mii lei) 200 250 Capital fix (mii lei) 150 190 Numar angajati 200 250 Coeficientul de utilitate a capitalului fix (%) 95 90 Sa se determine: a) profitul net al firmei, in "t0" si ДГ, stiind ca cota de impozitare a profitului este de 16%; b) profitabilitatea capitalului fix, in "t0" si "t-T; c) rata profitului net in functie de costul total si in functie de cifra de afaceri, in "t0" si ДГ; d) dinamica duratei in zile a unei rotatii a capitalului circulant; e) amortizarea inregistrata de firma, in "t0" si "t ’; f) productivitatea marginala a muncii si productivitatea marginala a capitalului; g) indicele productivitatii muncii; h) salariul mediu brut al angajatilor in "t0" si "V, stiind ca salariile (in valoare bruta) reprezinta 40% din costul de productie in "t0" si respectiv 42% in "t ’; i) salariul mediu net al angajatilor, in "t0" si "t  j) indicele salariului mediu brut si indicele salariului mediu net al angajatilor; k) modificarea procentuala a costului total mediu, si modificarea procentuala a productiei, stiind ca modificarea procentuala a pretului de vanzare a produselor a fost de 5%; Comentati rezultatele obtinute si caracterizati activitatea firmei R: a) Prn0 =16,8 mii lei; Prno = 42 mii lei; b) Rpr Kfo = 133,33 lei Pr 1 000 lei Kf; Rpr Kf1 = 263,15 lei Pr 1 000 lei Kf; c) Rprn CTO = 4, 42%; Rpm cAo = 4,2%; Rpm сті = 7,63%; Rpm см   7%; d) ADZ = -9 zile; ADZ(%) = -20%; lDz = 80%; e) Am o = 7,5 mii lei; Am0 = 19 mii lei; f) WmgL = 4 mii lei ang ; WmgK = 4 mii lei 1 mie lei K; g) lWL = 120%; h) Sb0 = 760 lei ang ; Sb1 = 924 lei ang ; i) Sn0 = 570 lei ang ; Sni = 684 lei ang ; j) lSb =121,57%; lSn =120%; k) ACTM(%)= -1,3%; AQ(%) = 42,85% 171 Comentarii: in general, la prima vedere, firma prezinta o evolutie pozitiva, de dezvoltare a afacerilor, toti indicatorii prezentand o dinamica pozitiva (o tendinta de crestere) in perioada "t0 - tri; coeficientul de utilitate are o valoare foarte mare, indicand un grad redus de uzura a capitalului fix Din activitatea de exploatare firma reuseste sa obtina profit, in ambele perioade considerate, ceea ce este un aspect pozitiv; ca si dinamica, se remarca o tendinta puternica de crestere a profitului firmei profitabilitatea capitalului fix este destul de redusa, insa prezinta o evolutie pozitiva, de crestere Ratele de rentabilitate sunt foarte scazute; desi se inregistreaza o crestere puternica a ratelor de profitabilitate, acestea raman la un nivel de sub 10% Dinamica indicatorilor vitezei de rotatie a capitalului circulant este pozitiva; durata unei rotatii s-a redus de la 45 de zile la 36 de zile, indicand o crestere a vitezei de rotatie, cu efecte benefice asupra activitatii firmei productivitatea muncii a inregistrat o evolutie pozitiva, de crestere, indicand cresterea eficientei activitatii firmei Salariile angajatilor au crescut, reflectand evolutia pozitiva a firmei in perioada de analiza Salariile nete au crescut cu exact acelasi procent ca si productivitatea muncii, in timp ce salariile brute au crescut mai rapid decat productivitatea muncii Din acest punct de vedere, firma a acceptat cresteri salariale prea mari, anuland efectele pozitive ale cresterii productivitatii muncii asupra indicatorilor sai financiari Costul total mediu a scazut cu 1,3% Aparent, aceasta evolutie este buna Cel mai probabil insa, pe fondul cresterii puternice a volumului productiei (cu 42,85%), aceasta evolutie naturala de reducere a costurilor fixe medii 10 Studiu de caz propus spre rezolvare: Pentru o firma se cunosc urmatoarele date: BiLANt la data de 31 03 2006 Fon ul arul 10 - RON - i Denumirea indicatorului 1 1 Nr i 1 rd | 1 1 | i SOLD LA 31 12 2005 31 03 2006 1 1 i A 1 в 1 1 1 1 2 i iA ACTiVE iMOBiLiZATE | | l 1 1 1 J i ;i iMOBiLiZaRi NECORPORALE 1 011 1 1 234175' 646929; iii iMOBiLiZaRi CORPORALE i 1 021 | | 150031522; 1479513291 1 iii iMOBiLiZaRi FiNANCiARE 1 031 i 1 99422: 1655831 !ACTiVE iMOBiLiZATE - TOTAL (rd 01 la 03) 1 1 041 ] 1 150365119' 1487638411   B ACTiVE CiRCULANTE i | ; 1 ' 1 1 1   i STOCURi 1 051 1 1 45572106: 436731691 ІІІ CREANtE 1 06| 1 1 109364890' 111561301! iiii iNVESTitii FiNANCiARE PE TERMEN SCURT 1 07| 1 1 0 0! jiV CASA Si CONTURi LA BaNCi 1 08| | | 10637097: 171124131 !ACTiVE CiRCULANTE - TOTAL (rd 05 la 08) 1 09| | | 165574093 172346883i >C CHELTUiELi iN AVANS 1 ЮІ 1 1 753781 304831; iD DATORii CE TREBUiE PLaTiTE 'iNTR-O PERiOADA DE PANA LA UN AN 1 Hi 1 1 | | 79284130 44755339: ;E ACTiVE CiRCULANTE NETE, RESPECTiV iDATORii CURENTE NETE (rd 09+10-11-18) 1 121 1 1 i | 85905779 127233173: iF TOTAL ACTiVE MiNUS DATORii CURENTE !(rd 04+12-17) 1 131 1 1 1 l 236096108 275826227 iC DATORii CE TREBUiE PLaTiTE iNTR-O iPERiOADA MAi MARE DE UN AN 1 141 1 1 1 L 11209196 47989790 - ;H PROViZiOANE PENTRU RiSCURi 51 CHELTUiELi 1 151 i | 43383 43333; ii VENiTURi iN AVANS (rd 17+18), din care: 1 161 i 1 634352 833989 - subventii pentru investitii 1 171 1 | 174790 170737 : - venituri inregistrate in avans 1 18| 1 1 459562 663202 J CAPiTAL Si REZERVE 1 1 1 1 i CAPiTAL (rd 20 la 22 ), din care: 1 191 1 | 41696115: 41696115 - capital subscris nevarsat 1 201 1 1 ’o ii - capital subscris varsat 1 211 1 i 41696115 41696115 173 1 - patrimoniul regiei 1 221 | | 0; 01 | ;ii PRiME DE CAPiTAL 1 231 | | 9863684; 98636841 i | iii,REZERVE DiN REEVALUARE - Sold C 1 24f | | 616342261 616342261 | Sold O 1 251 | i 01 01 | ІІѴ REZERVE 1 26| | | 963429091 96342909| | iV REZULTATUL REPORTAT - Sold c 1 27І | | 15306595j 153065951 | - Sold D 1 28| | 1 Ol ol | iVi REZULTATUL EXERCitiULUi - Sold C ! 29! | | 159972221 29495251 ’ FiNANCiAR - Sold D 1 301 | | o; 01 | 1 Repartizarea profitului 1 31| | | 15997222! 01 1 ;CAPiTALURi PROPRii - TOTAL 1 32| | ( 2248435291 2277930541 | i-Patrimoniul public 1 33| | | O; 01 | |CAPiTALURi - TOTAL (rd 32+33) 1 34| 1 1 224843529; 227793054| 1 CONTUL DE PROFiT ST PiERDERE la data de 31 03 2006 Formularul 20 - mii lei - 1 1 |Nr | ird | REALiZaRi AFERENTE PERiOADEi DE RAPORTARE ; DENUMiREA iNDiCATORULUi | | 1 1 1 1 1 31 12 2005 1 31 03 2006 11 Cifra de afaceri neta (rd 02 la 04) | 01| 553594531 452538611 iProductia vanduta i 1 02| | | 54005088! 43191870! | (Venituri din vanzarea marfurilor 1 1 031 | | 13543651 1 2061991! 1 (Venituri din subventii de exploatare aferente |cifrei de afaceri nete 1 1 041 1 1 | 1 0! І | 0| i |2 Variatia stocurilor 1 Sold c 1 051 i 1 6895681 -11746721 1 j | Sold D 1 06| | | oi i 01 | |3 Productia imobilizata 1 1 07! | | 0i 01 | |4 Alte venituri din exploatare 1 ( 081 | | 2527881 1355741 1 (VENiTURi DiN EXPLOATARE - TOTAL |(rd 01+05-06+07+08) 1 1 091 1 i " 1 1 563018091 1 1 442147631 1 i 15 a) Cheltuieli cu materiile prime (consumabile 1 si material el e( 10 j 1 1 1 1 10111473! i 65635261 i (Alte cheltuieli materiale 1 i ui l 1 8068966І i 58347401 174 1 b) Alte cheltuieli din afarafcu energie si apa)| 1 ' i 121 1 1815268,- 2183658i | i c) Cheltuieli privind marfurile 1 1 1 131 | 1334964! 1704104! | 16 Cheltuieli cu personalul (rd 154-16), din care: i i 1 14| | 6523016! i 107178021 | 1 a) Salarii | 1 1 151 i 4985684; i 8326846f ( 1 b) Cheltuieli cu asigurarile si protectia | (sociala ' 1 1 1 16( 1 i 1537332! i - 23909561 1 f |7 a) Amortizari si provizioane pentru deprecierea! 1 imobili zari lor corporale si necorporale (rd 18-19)1 1 1 171 1 i 3560991! І 30845661 1 t | a l) Cheltuieli | i i 181 i 3560991; 38276241 | 1 a 2) Venituri | 1 1 19| | 0j 7430581 | i b ) Ajustarea valorii activelor circulante | l(rd 21-22) f 1 1 20| 1 | -1121615; i -3913617! 1 | i b l) Cheltuieli | 1 1 211 | 12534461 l 1499388 i | i b 2) Venituri | 1 1 221 1 23750611 5413005| 1 18 Alte cheltuieli de exploatare (rd 24 la 26) | 1 1 23| | 12528367( 15865765! | 1 8 1 Cheltuieli privind prestatiile externe | 1 1 24| i 95067211 106187201 | 1 8 2 Cheltuieli cu alte impozite, taxe si i jvarsaminte asimilate j 1 1 25| 1 1 255290! s 6564361 1 i i 8 3 Cheltuieli cu despagubiri, donatii si | (activele cedate j ! 1 26| 1 | 2766356; 45906091 1 | (Ajustari privind provizioanele pentru riscuri si | (cheltuieli (rd 28-29) | 1 1 27| 1   | -175166! 01 1 | | - cheltuieli | 1 1 28| | 0s 0! ( i - Venituri | 1 1 29| | 175166! 0| i (CHELTUiELi DE EXPLOATARE - TOTAL i l(rd 10 la 14+17+20+23+27) | 1 1 301 1 42646264! | 42040544] 1 1 (REZULTATUL DiN EXPLOATARE - Profit (rd 09-30) i 1 1 311 1 136555451 21742191 i 1 - pierdere (rd 30-09) | 1 1 32 ( i 0> 01 | 19 Venituri din interese de participare i 1 1 33| i Oi 01 ! i - din care, in cadrul grupului i 1 ' 1 34| 1 0; 01 1 (10 Venituri din alte investitii financiare si | (creante care fac parte din activele imobilizate | 1 1 35| 1 1 0! 1 01 1 1 | - din care, in cadrul grupului | 1 1 36| | 01 01 1 |11 Venituri din dobanzi | 1 1 37| 1 509271 ( 779371 1 i - din care, in cadrul grupului 1 1 ‘ 1 381 i Oi 0( i (Alte venituri financiare 1 1 1 391 | 3530757  35689421 1 (VENiTURi FiNANCiARE - TOTAL (rd 33+35+37+39) | 1 1 40| 1 35816841 36468791 1 (12 Ajustarea valorii imobili zari lor financiare | jsi a investitiilor financiare detinute ca active | (circulante (rd 42-43) 1 1 1 411 1 i Oi ( 01 1 1 ! | - Cheltuieli 1 1 1 421 1 Oi i 01 i ( - Venituri | 1 1 43| 1 o; i 01 1 (13 Cheltuieli privind dobanzile 1 1 1 44| 1 502917! ( -     - i 660220| 1 175 -di o care, in cadrul grupului 1 451 ' i i U: (H 1 Alte cheltuieli financiare i 46i | | 4729457- 976285І 1 <-Hf| Ti iiELT FiNANCiARE - TOTAL ( rd 41+44+46) | 47) | | 5232374 1636505| 1 RF7t lt TATU) FiNANCiAR - Profit (rd 40-47) | 481 l 1 0 1 (| 1 (!4 1 1 - Pierdere (rd 47-40) | 49| li 1650690 01 i 1-1 REZULTAiUL CURENT - Profit (rd 09+40•30-47)j 501 1 1 12004355 4184593| 1 Pierdere (rd 30+4 7-09-40') | 51! i | 0 01 15 Venituri extraordinare 1 52| | | 0   01 1 10 Cheltuieli extraordinare 1 53| 1 1 0: 01 1 17 REZULTATUL EXTRAORDiNAR - Profit (rd 52 - 53 ) | 54 | 1 1 0 Ui 1 - Pierdere (rd 53-52)1 551 1 1 0 01 1 VENiTURi TOTALE <l’d U9+40-52) 1 56] ii 59883493: 47861642| CHELTUiELi TOTALE (rd 30+47+53) 1 571 1 J 47878638- 436770491 1 18 REZULTATUL BRUT - Profit ("rd 56-57) | 531 11 12004855 41845931 1 - Pierdere (rd 57-56) | 59| | | Oi 01 1 19 iMPOZiTUL PE PROFiT (rd 61-62-63) 1 601 1 1 19363101 12350681 1 Cheltuieli cu impozitul pe profit curent | 61| | | 2290001i 12183 41 1 - Cheltuieli cu impozitul pe profit ainanat i 52 j ii 0: 6082481 : - Venituri din impozitul pe profit amanat i 631 1 1 353691; 5915541 1 20 Alte cheltuieli cu impozite care nu apar in | 64i 0- 01 elementele de mai sus | | | | 1 21 REZULTATUL NET AL EXERCitiULUi FiNANCiAR | 1 1 - Profit (rd 58-59-60-64) 1 65| 1 1 10068545 29495251 i - Pierdere (rd 59+60+64-58) i 66i 1 1 0 oi 1 DATE iNFORMATiVE la data de 31 03 2006 Portrs il arul 30 - mii lei - iXumar mediu de salariat! i 23| 1І27І 1037 ; ; i i i ' Sa se determine (a) valoarea capitalului firmei (K), valoarea capitalului fix (Kf) si valoarea capitalului circulant (Kc) la 31 12 2005 (t") si la 31 03 2006 (ti); obs: capitalul fix este format, din activele imobilizate, capitalul circulant din activele circulante (elemente care se gasesc in bilant), iar capitalul total reprezinta suma dintre capitalul fix si cel circulant (b) indicatorii de dinamica a capitalului total (ДК ДК(%) Ік); (c) indicatorii de dinamica a capitalului fix (ДК ДК(%) Ік); 176 (d) coeficientul de uzura (uz) si coeficientul de utilitate (ut) la 31 12 2005 (t0) si la 31 03 2006 (t,); obs: valoarea amortizarii se gaseste in contul de profit si pierdere, la cheltuieli cu amortizarea (pozitia 7a) (e) viteza de rotatie a capitalului circulant la 31 12 2005 (to) si la 31 03 2006 (t]); obs: viteza de rotatie se exprima cu ajutorul a doi indicatori: numar de rotatii(r) si durata in zile a unei rotatii (D-); cifra de afaceri este cifra de afaceri neta - primul element din contul de profit si pierdere (f) costul total (CT - din punct de vedere economic, in varianta simplificata) si profitul (Pr) care ar fi fost obtinut din activitatea economica, in absenta activitatii financiare si exceptionale si ignorand alte venituri din exploatare, in afara cifrei de afaceri -gen variatia stocurilor) - la 31 12 2005 (to) si la 31 03 2006 (t|); (g) ratele de rentabilitate (toate ratele de rentabilitate cunoscute) - la 31 12 2005 (to) si la 31 03 2006 (t,); obs: se vor folosi valorile obtinute la punctul (f) pentru CT si Pr (h) productivitatea medie a capitalului (W&), la 31 12 2005 (to) si la 31 03 2006 (t|), productivitatea marginala a capitalului (WmgK) si indicatorii de dinamica a productivitatii capitalului (iwk, AWr(%)); obs: se va utiliza valoarea productiei, dala de cifra de afaceri -neexistand informatii disponibile despre productie fizica; (i) productivitatea medie a muncii (Wl), la 31 12 2005 (to) si la 31 03 2006 (ti), productivitatea marginala a muncii (Wmg[ ) si indicatorii de dinamica a productivitatii muncii (iwi , AW[,(%)); obs: se va utiliza valoarea productiei, data de cifra de afaceri -neexistand informatii disponibile despre productie fizica; (j) considerand ca in perioada 31 12 2005 - 31 03 2006 pretul de vanzare a produselor serviciilor a crescut cu 2% (AP(%) = 2%), sa se determine variatia procentuala a productiei fizice (AQ(%)) si variatia procentuala a costului total mediu (ACTM(%)) (k) pastrand aceeasi presupunere (AP(%) = 2%), sa se determine salariul nominal, mediu pe firma, la 31 12 2005 (t0) si ia 31 03 2006 (ti), salariul real, mediu pe firma, la 31 03 2006 (t|) si indicele salariului real (isr)- 177 Bibliografie selectiva: Barglazan D , Microeconomie - indrumator de seminar, Ed Eurostampa, Timisoara, 2005 Cizmas L , Sirghi N , Negrut Economie, Ed Orizonturi Universitare, Timisoara, 2003 Dinga Emil, Economie 1 - Microeconomie - note de curs, Universitatea Crestina "Dimitrie Cantemir", Bucuresti, 2006 Dobran M , Foldvary K , Calin D , Economie, Ed Eurostampa, Timisoara, 2003 Duran V , Microeconomie, Ed Eurostampa, Timisoara, 2001 Pop S , Economie, Ed Eurostampa, Timisoara, 2002 Pop S , Dobran M , Duran V , Ghidarcea D , Bazele economiei de piata, Ed Eurostampa, Timisoara, 2000 Pop S , Duran V , Ghidarcea D , Grecu E , Economie, Ed Eurostampa, Timisoara, 2001 Samuelson P , Nordhaus W" Economics - 17th Edition, Ed McGraw-Hill, 2001 178